1. Мировое хозяйство как целостная система.

Мировое хозяйство (всемирное хозяйство) – это совокупность национальных хозяйств, объединенных мирохозяйственными отношениями на основе международного разделения труда с целью более эффективного использования производственных ресурсов. МЭ=СЭ+МЭО.
Оформилось как целостная система на рубеже 19 и 20 вв. Его субъекты – свыше 180 национальных государств и территорий, транснациональные и многонациональные корпорации, международные и национальные банки и другие финансовые институты, международные экономические организации – можно рассматривать как систему взаимосвязанных и взаимозависимых элементов, которые вступают в международные экономические отношения друг с другом с целью повышения эффективности национальной экономики. Межгосударственные экономические отношения имеют свою специфику:

1. носят вторичный, производный характер: отражают как характер национальных отношений, так и закономерности национальных общемировых связей;

2. составляют целостную систему, охватывающую процесс производства и реализации продукции, поступающей в международный обмен;

3. характеризуется сочетанием межгосударственной и межкорпоративной конкуренции с координацией действий и кооперированием производства.

Национальная экономика каждой страны как единый экономический комплекс интегрируется в мировое хозяйство. Это означает: часть продукции страна производит с учетом своих внутренних  и мирохозяйственных потребностей. Совокупность же национальных потребностей удовлетворяется не только за счет собственного производства, но и за счет продукции других стран.

Сложная система межгосударственных отношений объединяет все страны в единое мировое хозяйство, которое характеризуется, с одной стороны, целостностью, глобализацией и единством, а с другой – сохранением социально-экономического и политического многообразия, а также постоянным воздействием политических и геополитических факторов.  

Целостность и единство всемирного хозяйства объективно обусловлены общностью условий существования главных закономерностей исторического развития, общностью интересов выживания и прогресса всего человечества, необходимостью взаимодействия стран и народов для решения глобальных проблем. Проявляются они в интернационализации производительных сил, капитала, экономики, повышении степени обобществления производства и вовлечении национальных экономик в интернациональной связи, в унификации основных стимулов экономического развития, возникновение интеграционных процессов в различных регионах. 

Во второй половине 20в. переход развитых стран к информационной экономики и потребность в сотрудничестве и обмене информацией, необходимость координирования направления научных исследований привели к глобализации как к черте мирового хозяйства. Экономическая суть проявляется в усилении интернационализации экономики, развитии единой системы мировой связи, изменении и ослаблении функций национального государства, активизации деятельности транснационального негосударственных образований. 

Общие особенности современного этапа развития мировой экономической системы:

1. решающее значение имеет динамизация современного мира (НТП);

2. разворачивающаяся структурная революция (зарождение новой модели производственно структуры). Главные тенденции – постиндустриализация («новая» экономика, информационализация общества);

3. бурное развитие социально-экономических процессов (социально-экономическая дефляция стран и регионов);

4. растет глобализация мира;

5. изменение в испытании человечеством ресурсов (возрастает роль человеческого фактора, увеличивается внимание к окружающей среде);

6. изменение в организации экономической жизни;

7. увеличение криминализации современного мира;

8. 2 тенденции в развитии: наряду с унификацией, современному миру присуща дифференциация (увеличение роли согласований  и международного регулирования).

2. Интернационализация мирохозяйственных связей и зональные интеграционные процессы.

Действующие лица в международной экономике, несмотря на наличие государственных границ, функционируют как составные части общей хозяйственной системы. Происходит интернационализация и глобализация хозяйственной жизни. За этими понятиями стоит эффективное функционирование многоуровневой экономики системы хозяйственных связей, объединяющей отдельные страны в глобальный мировой комплекс.

Интернационализация характеризует растущую взаимосвязь и взаимозависимость отдельных национальных экономических систем. В 20-м веке интернационализация обмена перерастает интернационализацию капитала и производства и получает заметный толчок в развитии под влиянием НТР с середины 50-х. Происходит резкий рост международной специализации и кооперирования производства. Рамки внутренних рынков становятся все более тесными для крупномасштабного специализационного производства. Оно объективно выходит за пределы национальных границ. Интернационализация производства под воздействием НТР создает такую ситуацию, когда практически ни одной стране уже не выгодно иметь «свое производство». Отдельные национальные экономики все более интегрируются в мировое хозяйство, стремятся найти и находят в нем свою нишу. Исследование закономерностей формирования всех этих связей и перспектив их развития показывает: генеральной тенденцией развития мирового хозяйства является движение к созданию единого планетарного рынка капиталов, товаров и услуг, экономическому сближению и объединению отдельных стран в единый мировой хозяйственный комплекс – глобальной экономики.

Во второй половине 20-го века происходит образование обширных зон влияния той или иной державы или группы наиболее развитых стран, которые становятся интеграционными центрами, группируя вокруг себя другие государства. Этому процессу способствовала интернационализация хозяйственной жизни – ведущая тенденция развития мирового хозяйства.

В качестве условий и предпосылок международной интеграции выступают следующие:

1. Примерно равный уровень экономического развития стран (в ЕС созданы специальные фонды регионального развития).

2. Интернационализация развивается успешнее, когда экономика находится на подъеме (внутреннее законодательство принимает антикризисные меры, законы, ограничения).

3. Географическая близость стран-участниц.

4. Политическая воля руководства интегрирующихся стран.

Наиболее полное развитие экономическая интеграция получила в Западной Европе.

История образования ЕС начинается с подписания в 1551г. Договора о Европейском объединении угля и стали (ЕОУС), в который вошли 6 стран – Франция, ФРГ, Италия, Бельгия, Нидерланды, Люксембург. В 1957г.  подписан ЕЭС. С 1-го января 1993г. введено свободное передвижение факторов производства внутри границ сообществ и тем самым возникло единое экономическое пространство. В соответствии с Маастрихтским договором (февраль 1992г.) ЕЭС трансформировалось в Европейский союз (ЕС) с 15 странами – Австрия, Германия, Великобритания, Италия, Ирландия, Франция, Испания, Португалия, Швеция, Дания, Бельгия, Люксембург, Нидерланды, Греция.

Территория ЕС – 3232,0тыс.кв.км. Население – 372,55млн. ВВП – 725,0. Доля в мировом ВВП – 20,5%.

Введение единой валюты евро характеризует новый этап развития западноевропейской интеграции.

- ЕАСТ (Европейская Ассоциация свободной торговли) – 1956г. Исландия, Норвегия, Швейцария, Лихтенштейн.

 - НАФА – 1954г. (США, Америка, Мексика). Территория – 13522,0. Население – 378. ВВП – 8500,0 млрд.долл.

 - МЕРКОСУР – южноамериканский общий рынок – 1995г. – Бразилия, Аргентина, Парагвай, Уругвай.

3. Теория длинных волн Н.К.Кондратьева и особенности цикличности развития мировой экономики.

Темпы роста мировой экономики неравномерны, цикличны. Экономическое развитие представляет собой чередование периодов подъема и спада. Такое чередование называется экономическим циклом. Он состоит из 4-х фаз:

- кризис, депрессия, оживление, подъем (по К.Марксу);

- сжатие, оживление экспансия, вершина (по П.Самюэльсону);

- спад, нижняя точка спада, оживление, пик (по К.Р.Макконнелу и С.Л.Брю).

Циклы бывают:

- краткосрочные (до 5 лет);

- среднесрочные (5-7 лет);

- долгосрочные (40-60 лет).

Кризисы бывают:

- относительного недопроизводства (дефицит товаров и услуг). Пример: энергетический и сырьевой кризисы.

- относительного перепроизводства (спрос меньше предложения, цены и производство снижаются). Пример: судостроение.

Это структурные кризисы. Носят длительный характер и не укладываются в рамки одного воспроизводственного цикла.

При классификации циклов обычно применяют 2 критерия: продолжительность и периодичность цикла; его движущие силы, предопределяющие генезис и механизм его протекания. В соответствии с этими критериями выделяют следующие виды циклов:

1. Китчина;

2. Жуглара;

3. Кузнеца;

4. большие цикла, или циклы большой конъюнктуры («волны Кондратьева»), длительностью в 48-55 лет. Их вывел Н.Д.Кондратьев на основе статистического материала по экономике Англии, Франции, Германии и США с конца 18в. Он изучал колебания цен и других элементов конъюнктуры за длительные промежутки времени и обнаружил повторяющиеся колебания протяженностью в несколько десятилетий. Мировое хозяйство и отдельные национальные экономики, по мнению ученого, проходят в своем развитии последовательно чередующиеся периоды замедленного (понижательная волна) и ускоренного (повышательная волна) роста. За 140 лет, которые проанализировал Кондратьев, он выделил 3 «больших цикла конъюнктуры»: 

1 – с конца 80гг. 18в. до 1844-1851гг. (изобретения в текстильном производстве и черной металлургии);

2 – с середины 19в. до 1890-1896гг. (развитие морского и ж/д транспорта);

3 – с конца 19в. до 1914-1920гг. (изобретения в сфере электротехники, массовое внедрение электричества, радио, телефона и др.)

По подсчетам американских статистиков, в истории экономического развития человечества было зарегистрировано 1380 типовых циклов.

Анализируя характеристики среднесрочных циклов и кризисов 70, 80, 90-х гг. 20в., ученые выделили следующие их особенности:

1. Глубина кризисных падений производства снизилась в связи со сложившейся и эффективно функционирующей системой смешанной экономики. Разнообразные меры государственно-частной экономической политики оказывают регулирующее воздействие на циклические колебания, хотя и не в силах их ликвидировать. Растущая глобализация мирового хозяйства усиливает экономические взаимосвязи, повышает степень обмена информацией, вследствие этого рост экономической безопасности.

2. Фактор эволюции роли государства как предпринимателя.

3. Усилилась определенная очередность волн кризисов, как в отдельных странах, так и в различных отраслях. Вследствие этого ослабление общей глубины падения производства.

4. На эволюцию циклов большое влияние оказывали структурные факторы, действие которых не ограничивалось временем одного цикла. Например, энергетический кризис, обострение экологических проблем, валютно-финансовые трудности, развитие новых технологий и др.

5. С одной стороны, растет неустойчивость малого бизнеса, а с другой – гигантский рост централизации капитала.

Т.о. формой движения рыночной экономики является цикличность, т.е. непрерывные колебания деловой активности, взлеты и падения рыночной конъюнктуры, чередование экстенсивного (подъем) и интенсивного (кризис) типов экономического роста. Эпицентр циклического движения – экономический кризис, в котором – предел и в то же время импульс роста экономики глубинным процессом, влияющим на длительность и глубину циклических колебаний, является движение инвестиций. Кризис образует исходную базу для новых массовых капиталовложений, становится толчком к массовому обновлению основного капитала в малых и средних и внедрению базовых нововведений в больших циклах. В нормально действующей рыночной экономике мотив инвестиционной деятельности – достаточная прибыльность частного предпринимательства. 

Цикличность в России может стать реальностью только с образованием рыночной экономики.

4. Организационные структуры и механизм функционирования современных ТНК.

ТНК – «двигатель мировой торговли». Основная часть ТНК сосредоточена  в США, странах ЕС и Японии. ТНК контролируют до 40%  промышленного производства в мире, половину международной торговли. Объем производимой продукции на предприятиях ТНК ежегодно превышает 1 трлн. долл.

К ТНК относятся фирмы с годовым оборотом, превышающим 100млн. долл., и филиалам не менее чем в 6 странах. О международном статусе фирмы свидетельствует величина 5 ее продаж, реализуемых за пределами страны-резиденции. По этому показателю одним из мировых лидеров является швейцарская фирма «Нестле» (98%).

ТНК – это национальные монополии с зарубежными активами, их производственная и торгово-сбытовая деятельность выходит за пределы одного государства.

ТНК используют разнообразные формы освоения мирового рынка, такие как: 1) лицензирование; 2) франчайзинг; 3) управленческие контракты; 4) оказание технических и маркетинговых услуг; 5) сдачу предприятий «под ключ». На практике часто эти формы переплетаются.

Особое распространение получили лицензионные соглашения – юридические договоры, по которым лицензиар предоставляет определенные права лицензиату на некоторое время и за определенное вознаграждение.

Франчайзинг – лицензионное соглашение, рассчитанное на продолжительный срок. При этом франчайзер предлагает определенные права фирме-клиенту. Эти права включают использование торговой марки или фирменного названия, а также услуги по технической помощи, повышению квалификации рабочей силы, торговле и управлению за определенную плату.

Оказание управленческих услуг– договор на предоставление управленческих услуг – это соглашение, по которому оперативный контроль предприятия или фазы его деятельности предоставляется другому предприятию за соответствующее вознаграждение.

Оказание технической помощи – договоры связаны с ремонтом и профилактикой машин и оборудования, советами по использованию ноу-хау, устранением аварий и контролем за качеством.

Сдача «под ключ» - ТНК берет на себя ответственность за осуществление всех (или большей части) видов деятельности, необходимых для планирования или строительства определенного объекта.

Совокупные зарубежные инвестиции всех ТНК в настоящее время играют все более существенную роль, чем торговля. ТНК контролируют 1/3 производственных капиталов частного сектора всего мира, более 90% прямых инвестиций за рубежом. Структура производства ТНК: 60% - международных компаний заняты в сфере производства; 37% - сфера услуг; 3% - добывающая промышленность и с/х. Тенденция – увеличение инвестиций в сфере услуг.

Среди 500 крупнейших ТНК мира играют 4 комплекса: электроника, нефтепереработка, химия, автомобилестроение. Их продажи составляют около 80% общей активности ТНК.

Деятельность ТНК ведет к интеграции, интернационализации только в тех рамках и границах, которые определены получением максимальной прибыли.

5. Современные ТНК: положительные и негативные последствия их деятельности.

ТНК во все большей степени становится определяющим фактором для решения судьбы той или иной страны в международной системе экономических связей. Активная, производственная, инвестиционная, торговая деятельность ТНК позволяет им выполнять функцию международного регулятора производства и распределения продукции и даже содействовать экономической интеграции в мире. Деятельность ТНК ведет к интеграции, интернационализации только в тех рамках и границах, которые определены получением максимальной прибыли. Отмечая положительные стороны функционирования ТНК в системе мирового хозяйства и международных экономических отношений. Следует сказать и об их негативном влиянии на экономику тех стран, где они функционируют:

- на противодействие реализации экономической политики тех государств, где ТНК осуществляют свою деятельность;

- на нарушение законодательства стран пребывания.  Так, манипулируя политикой трансфертных цен, дочерние компании ТНК, действующие в различных странах, умело обходят национальные законодательства в целях укрытия доходов от налогообложения путем перекачивания их из одной страны в другую;

- на установление монопольных цен, диктат условий, ущемляющий интересы развивающихся стран.

6. Европейский союз: современное состояние и перспективы дальнейшей интеграции.

В 1951г. был подписан договор о Европейском объединении угля и стали (ЕОУС), в который вошли 6 стран – Франция, ФРГ, Италия, Бельгия, Нидерланды, Люксембург (предыстория западноевропейской интеграции).

Реальное возникновение начинается с 1957г., когда те же страны подписали договор о создании Европейского экономического сообщества (ЕЭС).

Процесс развития западноевропейской экономической интеграции можно условно подразделить на 4 этапа.

1 этап – (конец 30-х – середина 70-х гг.) – досрочное создание таможенного союза, успешное формирование единого аграрного рынка. Вступление новых 3-х стран: Великобритания, Дания, Ирландия.

Первой целью ЕЭС было поставлено решение задачи создания общего рынка товаров, капиталов, услуг и рабочей силы стран-участниц. Для этого был создан ТС (таможенный союз). Именно ТС лежит в основе ЕЭС: были ликвидированы торговые ограничения во взаимной торговле стран-участниц; установлен единый таможенный тариф по отношению к третьим странам; достигнута свобода передвижения капиталов, кредитов, денежных переводов, предоставление услуг; обеспечена свободная миграция рабочей силы и свобода выбора места жительства. Все эти меры способствовали ускорению промышленной интеграции. Развитие ЕЭС – страны перешли от замкнутых национальных хозяйств к экономике открытого типа.

2 этап – принята программа европейского валютного сотрудничества;

3 этап – создание Единого Европейского Акта (ЕЕА). Создание Европейского Союза – цель создания единого экономического пространства, члены бы составили единый хозяйственный организм, вследствие этого усилились интеграционные процессы.

4 этап – создание свободного передвижения факторов производства внутри границ сообщества.

Ныне ЕС состоит из 15 стран (США и Япония).

- союз является одним из главных в мире производителей и потребителей. На его долю приходится 57% мирового экспорта и 55% импорта. ВВП на душу населения 17,3 тыс. экю. Население составляет 7% мирового.

На повестке – расширение Европейского Союза (ЕС), который уже и сегодня является основной экономической и политический силой на континенте. В результате ожидаемого расширения с 15 до 28 стран-членов в орбиту ЕС опадают уже не только Западная, но и Центральная Европа, Балтия, часть Восточной Европы и Восточного Средиземноморья. Экономически при этом возникает крупнейший в мире единый рынок площадью в 5 млн. кв. км с 550 млн. человек населения и 7.7 трлн. долларов ВВП. 

. Впервые расширение ЕС происходит за счет присоединения стран, которые ранее не развивались на основе западноевропейской социально-экономической модели и не принадлежали к западноевропейской системе безопасности. Речь идет о государствах, осуществляющих невиданный в истории переход от государственной командно-административной экономики к рыночной, от авторитаризма к парламентской демократии и правовому государству. Страны Центральной и Восточной Европы (ЦВЕ) обладают специфическими чертами, которые оказывают принципиальное воздействие как на характер, так и на последствия расширения ЕС. 

Укрепление стабильности и предсказуемости на восточной границе в результате расширения ЕС соответствует его интересам. Это положение не подвергается сомнениям и фактически яв​ляется общепризнанным. Расширяясь на Восток, Европейский Союз заметно наращивает свой ресурсный потенциал: на 34% увеличивается территория, на 29% - население. ЕС превращаете ся в одни из крупнейших в мире рынков.

По оценкам специалистов, за счет положительного сальдо торгового баланса ЕС с 10 странами-претендентами на вступление в ЕС может быть профинансировано создание 440 тыс. новых рабочих мест в EC при условии стоимости одного места, 500 тыс. евро.

Экспертами отмечается, что модернизация экономики стран ЦВЕ может создать и поддерживать определенную занятость в секторе высоких технологий в странах-членах Европейского Союза. Расширение обещает и укрепление экологической безопас​ности на континенте. По оценкам специалистов, за счет присоединения к ЕС стран ЦВЕ возможна динамизация темпов его эко​номического роста в пределах 0,1-1,0% ВВП в год в течение 2005-2010 гг.

7. Теории международной торговли: меркантилизм.

Теория международной торговли возникла с возникновение государств и торговых обменов между ними. Меркантилизм – это, прежде всего, средневековая теория государственного устройства национальной экономической политики государства.

В центре взгляда на торговлю была идея о национальном богатстве, ассоциировавшаяся с количеством золота у нации. Накопление золота являлось главной целью государства и средством увеличения благосостояния.

Торговая политика государств была нацелена на увеличении экспорта товаров. Поощряли импорт сырья. Вводился запрет на вывоз золота частным лицам. Т.о. для меркантилизма характерно было накопление богатства одной нацией за счет сокращения богатства у другой.

Сторонники этой теории не учитывали той выгоду, которую в ходе международного разделения труда страны получают от импорта иностранных товаров и услуг, а экономически оправданным считали только экспорт. Поэтому меркантилисты считали, что стране нужно ограничивать импорт (кроме импорта сырья) и стараться все производить самой, а также всячески поощрять экспорт готовых изделий, добиваясь притока валюты (золота). Приток золота в страну в результате положительного торгового баланса увеличивал возможности накопления капитала и тем самым способствовал экономическому росту, занятости и процветанию страны.

Недостаток: экономическая выгода одних участников товарообменной сделки (в данном случае стран-экспортеров) оборачивается экономическим ущербом для других (стран-импортеров). 

Достоинство: поддержка экспорта и поддержка отечественных монополистов.

Вклад меркантилистов в теорию нынешней торговли состоит:

- впервые раскрыли значение внешней торговли для экономики;

- создали основы теории внешнеторгового протекционизма;

- определили роль государства во внешней торговле;

- впервые дали трактовку и описали торговый баланс.

8. Североамериканская ассоциация свободной торговли (НАФТА).

Одним из наиболее заметных развивающихся интеграционных процессов стал процесс организации и функционирования североамериканской зоны свободной торговли – НАФТА (North American Free Trade Agree). Соглашение о создании североамериканской ассоциации свободной торговли между США, Канадой и Мексикой вступило в силу с 1 января 1994г. Территория блока составляет обширную территорию с население 370 млн. человек и мощным экономическим потенциалом. Ежегодное производство товаров и услуг этими странами составляет 7 трлн. долл.  На их долю приходится около 20% всего объема мировой торговли.

Для США НАФТА призвано обеспечит приращение  не только экономической, но и геополитической мощи, оно – составная часть стратегической политики США, направленное на достижение целей:  свободное движение американских товаров и услуг, свободный доступ для американских инвестиций.

Цели НАФТА  в ст.102 Договора:

- снятие барьеров в торговле и содействие свободному движению товаров и услуг между странами;

- значительное увеличение возможностей для инвестирования в странах-членах соглашения;

-обеспечение необходимой и эффективной системы защиты прав интеллектуальной собственности в каждой из стран;

- эффективное выполнение и применение данного соглашения для урегулирования споров;

- создание трехсторонних групп для решения проблем, связанных с охраной окружающей среды.

В течение 5 лет США отменяют тарифы на импорт из Мексики около 2/3 наименований продукции.

Наибольшую выгоду от заключенного соглашения получили потребители торгового блока, поскольку в результате усиления конкуренции и снижения тарифов снизились цены на широкий круг товаров. В выгодном положении оказались американские промышленники, поскольку возрос приток дешевой рабочей силы. Рост доходов в американской экономике ожидается в секторах: электроники, компьютерного обеспечения, стройматериалов, автозапчастей. Мексика с помощью НАФТА планирует ускорить темпы своего экономического развития, примерно на 1,6-2% прироста ВВП. В итоге Мексика сможет сократить период реформирования своей экономики и приобщения к клубу развитых стран с полувека до 10-15 лет.

Менее всех выгод от НАФТА получает Канада. Ее экономика тесно связана с США, но едва заметно - с Мексикой. Однако по мере развития НАФТА Канада будет все больше втягиваться в интеграционные процессы и получать дивиденды от расширяющегося рынка.

Вступление Мексики в интеграционный блок обеспечило ей стабильный рост экспорта на рынки США. За время существования НАФТА Мексика превратилась в промышленно-развитую страну. 90% ее экспорта составляют товары обрабатывающей промышленности. Также высокий темп роста инвестиций.

По планам создателей НАФТА, полноценный североамериканский рынок может быть создан к 2010г. Уже сейчас американские экономисты моделируют создание самодостаточного панамериканского торгового блока протяженностью от Аляски до Огненной Земли.  34. Интеграционные процессы в Северной Америке (Нафта)

Североамериканская зона свободной торговли (НАФТА)

Наиболее развитой интеграционной  группировкой  на  американском  континенте

является Североамериканская зона свободной торговли  (“North  American  Free

Trade Area” – НАФТА),  образованная  в  январе  1994  года  США,  Канадой  и

Мексикой. НАФТА представляет собой  в  настоящее  время  крупнейшую  в  мире

региональную зону свободной торговли, с населением  в  406  млн.  человек  и

совокупным валовым продуктом в размере 10,3 триллиона  долларов.  Соглашение

о   Североамериканской   зоне   свободной   торговли    содержит    комплекс

договоренностей,  распространяющихся  помимо  торговли  на  сферу  услуг   и

инвестиций,  и  впервые  объединяет  промышленно  развитые   государства   и

развивающуюся страну.

Создание  зоны  свободно  торговли   в   североамериканском   регионе   было

обусловлено рядом факторов:

    o    географической    близостью     стран-участниц     и     элементами

      взаимодополняемости структур национальных экономик;

    o тесными торговыми связями между ними и расширяющимся  производственным

      кооперированием; в-третьих, растущей сетью подконтрольных  предприятий

      американских ТНК в Канаде и Мексике и Канадских ТНК в США ;

    o усилением позиций ЕС, Японии и новых индустриальных стран  на  мировом

      рынке.

О масштабах экономической  взаимосвязи  США,  Канады  и  Мексики  на  основе

взаимной торговли и движения капитала можно судить по  следующим  данным.  В

США реализовывается около 75-80% канадского экспорта (20% ВВП Канады).  Доля

США в иностранных прямых инвестициях в Канаде – свыше 75% и Канады в  США  –

9%. В США направляется около 70% мексиканского экспорта, а оттуда  поступает

65% мексиканского импорта. Доля  США  в  общем  притоке  прямых  иностранных

инвестиций в Мексику превышает 60%. ВВП  США  в  14,5  раз  превосходит  ВВП

Канады и в 19 раз – Мексики.

Соглашение о НАФТА можно  считать  принципиально  новым  этапом  в  процессе

либерализации торговли товарами и услугами, а также  инвестиций  между  США,

Канадой  и  Мексикой.  Впервые  государство  “третьего   мира”   добровольно

объединилось с двумя высокоразвитыми странами.

В течении XX в. постепенно размывались границы между США и Канадой путем

относительно свободного движения товаров, капитала, рабочей силы.

Качественное изменение экономических отношений между США и Канадой

произошло в 1988 г., когда на межгосударственном уровне было заключено

американо-канадское соглашение о свободной торговле. Одновременно в 80-е –

начале 90-х годов шел процесс взаимопроникновения экономик США и Мексики. В

1992 г. Мексика подключается к американо-канадскому соглашению о свободной

торговле. Интеграционные процессы в НАФТА, по замыслу его организаторов,

будут идти по типу интеграции в ЕС: создание общего рынка товаров,

капиталов, рабочей силы, технологий США, Канады, Мексики, в конечном итоге

– сращивание процессов воспроизводства экономики государств-членов,

формирование единого хозяйственного организма трех стран.

По численности населения, по объему совокупного валового продукта и ряду

базовых экономических показателей североамериканская интеграционная

группировка сопоставима с Европейским союзом. НАФТА обладает мощным

(особенно благодаря США) экономическим потенциалом.

Структура североамериканского интеграционного комплекса имеет свои

особенности по сравнению с европейской моделью интеграции.

Главное отличие – асимметричность экономической зависимости США, Канады и

Мексики. Канада и Мексика скорее являются конкурентами на американском

рынке товаров и рабочей силы, соперниками по привлечению капитала и

технологий американских корпораций, чем партнерами по интеграционному

процессу.

Другая особенность североамериканской экономической группировки заключается

в том, что ее участники находятся в разных стартовых условиях. Если Канаде

за последнее десятилетие удалось приблизиться по главным экономическим

макропоказателям (объему ВВП на душу населения, производительности труда) к

США, то Мексика, долгие годы находившаяся на положении экономически

отсталого государства с большой внешней задолженностью, пока еще заметно

отстает от этих стран по основным базовым показателям.

 Соглашение о создании НАФТА содержит следующие положения, посвященные

различным аспектам предпринимательской деятельности в пределах Северной

Америки: доступ к рынкам; инвестиции; гарантии; услуги, права

интеллектуальной собственности; государственные закупки; меры, связанные с

соблюдением стандартов; временный въезд для бизнесменов; разрешение споров.

Ключевыми моментами соглашения о НАФТА, подробно регламентирующего многие

аспекты экономических отношений между соседними странами, являются:

    o - отмена всех таможенных пошлин на товары, которыми торгуют между

      собой США, Канада и Мексика, к 2010 году;

    o - поэтапное упразднение значительного числа нетарифных барьеров в

      торговле товарами и услугами;

    o - смягчение режима для североамериканских капиталовложений в Мексике;

    o - либерализация деятельности американских и канадских банков на

      финансовом рынке Мексики;

    o - защита североамериканского рынка от экспансии азиатских и

      европейских компаний, пытающихся избежать американских пошлин путем

      реэкспорта своих товаров в США через Мексику;

    o - создание американо-канадской арбитражной комиссии.

   Таким образом, соглашение о создании НАФТА предполагает, что страны

   участницы сохранят национальные таможенные тарифы в торговле с третьими

   странами, и во взаимной торговле поле переходного периода в 10 лет (в

   некоторых случаях – 15 лет) в этой экономической зоне будет свободное

   обращение товаров. Оно распространяется на товары, которые

   квалифицируются как произведенные в США, Канаде и Мексике. Реализация

   соглашения приведет к устранению всех тарифных и нетарифных барьеров в

   торговле.

   В то же время НАФТА содержит некоторые исключения из режима свободных

   экономических отношений. Так, сохраняются право Мексики на запрет

   иностранной деятельности в нефтяном секторе, право Канады на защиту

   некоторых секторов информации, важных в культурном отношении

   (радиовещание, выпуск кинофильмов, пластинок, книг), право США на

   поддержку внутренних цен и сохранение системы закупки

   сельскохозяйственных товаров.

   В соглашении все товары разбиты на три большие группы – промышленные (без

   текстильных товаров), сельскохозяйственные и текстильные изделия, включая

   одежду. Для каждой группы разработаны графики снижения пошлин, а на ряд

   промышленных товаров было предусмотрено и осуществлено немедленно снятие

   пошлин. Пошлины на остальные товары намечено отменить в течении 5, 10 и

   15 лет.

   Соглашение о создании НАФТА устанавливает 5 основных принципов защиты

   иностранных инвесторов и их инвестиций в зоне свободной торговли:

   недискриминационный режим; снятие особых требований к инвестициям или

   инвесторам (эти требования обычно относятся к видам деятельности,

   осуществляемым по распоряжению государства или одобренным им, в качестве

   условия учреждения или функционирования иностранных предприятий в

   конкретной стране); свободное перемещение финансовых средств, имеющих

   отношение к инвестициям; экспроприация только в соответствии с

   международным правом; право обращаться в международный суд в случае

   нарушения Соглашения.

   Наконец, в рамках НАФТА учреждаются самые высокие в мире нормы защиты

   прав на интеллектуальную собственность, включая авторские права, патенты

   и товарные знаки.

   Отдавая должное важному значению НАФТА для развития регионального

   сотрудничества, американские эксперты отмечают, что соглашение приносит

   относительно скромные результаты экономикам США и Канады, поскольку между

   обеими странами и до соглашения были сравнительно небольшие ограничения в

   торговле и в области трансграничных инвестиций.

   Однако оно принесет выгоды экономике Мексики. Одной из главных целей

   соглашения, с позиций интересов США, является обеспечение дельнейшего

   проведения экономических реформ в этой стране. Эти реформы, как

   ожидается, создадут более предсказуемый, стабильный предпринимательский

   климат для американских и канадских экспортеров и инвесторов. Мексика

   надеется, что с созданием благоприятного климата в области торговли и

   инвестиций можно ожидать притока капиталов и увеличения занятости. Помимо

   этого Мексика заинтересована в ослаблении протекционизма США и расширении

   экспорта в США и Канаду, а также в получении доступа к новым технологиям

   и природным ресурсам.

   Канаде НАФТА может создать возможности для дальнейшего расширения

   экспорта, во-первых, гарантируя и усиливая уже достигнутые результаты

   соглашения о либерализации торговли, ранее заключенного с США, во вторых,

   улучшая доступ к рынку Мексики, и, в-третьих, увеличивая

   привлекательность Канады для инвесторов, прежде всего американских.

   В целом реализация НАФТА, как считают эксперты, приведет к повышению

   темпов роста США и Канады максимум на 0,5 процентного пункта при условии

   одновременного выполнения всех его положений. Для Мексики выгода, по

   наиболее оптимистичному прогнозу, оценивается в 11% роста ВВП.

   ВЫВОД: Таким образом, интеграционные процессы в НАФТА в сравнении с ЕС

   отличают доминирующее положение США в североамериканском экономическом

   регионе, слабая взаимозависимость экономик Канады и Мексики и связанная с

   этими процессами асимметричность экономического взаимодействия США,

   Канады и Мексики.

9. Современное состояние и тенденции социально-экономического развития стран Африки.

Африка является последним континентом, втянутым в орбиту мирового хозяйства. В начале 20в. 60% ее территории входило в состав европейских колоний. Благодаря приобретению независимости были созданы благоприятные условия для экономического развития стран Африки. В настоящее время Африка представляет собой конгламират независимых государств с разными формами государственной власти и разным уровнем экономики.

Пеструю картину демонстрируют ископаемые богатства, географическое распределение которых крайне неравномерно. Нефть – Египет, Ливия, Алжир, Нигерия, Камерун, Конго, Ангола. Существуют богатые запасы гидроэнергии, цветных металлов – цинк, олово, кобальт и особенно медь, еще золото, серебро, алмазы. Золото – 55% мировой добычи, алмазы – свыше 95%.

Экономическая зависимость развивающихся стран, как и экономическая отсталость, имеет свои конкретные проявления. Во-первых, молодые освободившиеся страны находятся в непосредственной зависимости от реализации своей сырьевой продукции на мировых рынках, а значит, от спроса на эти товары со стороны их основных потребителей – промышленно развитых государств Запада. Во-вторых, в экономике большинства этих стран ключевые позиции занимает иностранный капитал.

Зависимость закрепляет отсталость, позволяет преуспевающим крупным международным корпорациям ежегодно получать колоссальные прибыли через механизм мирового рынка.

В Африке характерна особенность: наличие большого числа совместных фирм, которые принадлежат нескольким африканским странам (в отраслях транспорта, связи и др. отраслей промышленности). Воспроизводственный процесс осуществляется за счет внешних источников в виде кредитов, займов. Также импортируется техника, что ставит в технологическую  зависимость от развитых стран.

Слаборазвитые страны становятся важнейшим резервом трудовых ресурсов для мировых экономических центров, используются как неквалифицированные рабочие.

В добывающих отраслях темпы роста более стабильны; эти отрасли занимают большое место в общем объеме промышленного производства, а их развитие ориентировано в основном на экспорт. Обрабатывающая промышленность наиболее успешно развивается – Алжир, Египет, Марокко, Тунис.

На хроническое отставание с/х производства от внутреннего спроса на его продукцию оказывают влияние многие факторы: использование примитивных средств производства, низкая энерговооруженность, , недостаточное удобрение почвы и т.п. Они испытывают дефицит продовольствия, что естественно приводит к его импорту. Чай, сахар и др. продукты питания ввозятся из-за рубежа. Хлопок в Египте, ранние овощи и фрукты в  Северной Африке, чай и рис на острове Маврикий с давних пор имеют важное экспортное значение. Большинство стран относятся к «странам с низким доходом» (ВВП на душу населения 600долл.). 26 государств тропической Африки классифицируются по методологии ООН как «наименее развитые страны». Средняя продолжительность жизни в этих странах менее 30 лет.

Перспективы зависят от ряда проблем:

1. необходимо решить продовольственную проблему. Для этого нужны радикальные аграрные преобразования, модернизация с/х.

2. повышение обрабатывающей промышленности в производстве ВВП, развитие транспорта, связи, науки, образования.

3. окончательное решение этих проблем станет возможным лишь при условии глубокой перестройки менталитета населения, и прежде всего изменения отношения к труду.

4. перспективы во многом зависят от поддержки со стороны международного сообщества в форме налаживания равноправных отношений в мире и оказания международной помощи на преобразование экономики.

Социально-экономическое развитие Африки во многом определяется сложной демографической ситуацией в регионе, обусловленной демографическим «взрывом» во второй половине 20в.. В 1960г. население континента составляло 275млн. чел., к 1980г. оно увеличилось в 1,73 раза и составило 475млн. чел., а в 1997г – 750млн. чел. Столь высокий прирост населения обусловлен в первую очередь очень высокими темпами его естественного прироста, которого в тропической Африки в 80-е гг. составлял 2,9%, и в 90-е гг. – 2,7%, в Северной Африке был немного меньше. Очень высокий уровень рождаемости в Африке (в тропической женщина рожает ок. 6 раз – рекордный показатель мира). 

Ряд стран Африки провозгласили свою приверженность политики регулирования семьи и сокращения темпов роста населения. Но эта политика не получила развитие. Также на развитие оказывает миграция основным центром притяжения рабочей силы с континента, особенно Алжира, Марокко, Египта, является западная Европа. Трудовая миграция имеет положительные и негативные стороны: положительные – денежные переводы мигрантов играют важную роль, особенно для малых стран , является источником валютных поступлений. Отриц.- теряют высококвалифицированную раб.силу, что снижает эффективность их пр-ва.

А внутренняя миграция: из беднейших стран выезжают на заработки в более богатые: ЮАР, Нигерия, Ливия, Марокко, Египет, Танзания, Кения, Заир, Замбия.

Станы Африки делятся на 2 группы с низким и средним уровнем развития. Наиболее развитыми субрегионами Африки яв-ся Южный (ВНП на душу населения 2750 долл.)  и северный (1470 долл.) – ЮАР, Ботсвана, Намибия.

10. Проблемы занятости и качества трудовых ресурсов в промышленно развитых странах.

Динамизация мировой экономики на современном этапе развития привела к улучшению качества жизни значительной части населения развитых стран. В основе изменений лежат высокий уровень производительности общественного труда и быстрые темпы ее роста. 

В 60-е гг. развитыми странами считались те, где ВВП на душу населения был на уровне 6-7тыс. долл., и в начале 21в. средний показатель этой группы составил 22тыс. долл.

В 2000г. США – 34260 долл., Канада – 27330, Япония – 26460, Германия – 25010, Швейцария – 38120. Этот рост означает повышение среднего уровня зажиточности общества.

Во всех развитых странах улучшилось качество жилья. Увеличены расходы на развитие образования, здравоохранения, социального обеспечения.

Экономически активно население включает занятых и  ищущих работу, т.е. это лишь основная часть ресурсов, так как остальное трудоспособное население учатся, занято только домашним хозяйством или служит  в вооруженных силах. 

В развитых странах сосредоточено всего 16% экономически активного населения мира. Для развитых стран характерен высокий процент занятого населения, получившего высшее и средне-специальное  образование. Хотя развитые страны значительно уступают развивающимся государствам по численности трудовых ресурсов, они опережают последние по качеству рабочей силы – общеобразовательному уровню, численности высококвалифицированных специалистов, мобильности рабочей силы. 

К безработным, согласно международной организации труда, относятся лица 15 лет и старше, которые в рассматриваемый период не имели работы, занимались поиском ее и были готовы приступить к ней. В США – 4,5%, Япония – 4,3%, Великобритания – 6,2%, Германия – 10,9%, Франция – 11,8%, Италия – 12%, Испания – 18,8%. В области международной миграции рабочей силы развитые страны выступают как принимающая сторона для большей части иностранных рабочих. Легально прибывающие в развитые страны – 5-10% населения развитых стран Северной Америки и Западной Европы. Иностранные  рабочие выполняют в развитых странах малоквалифицированную или полуквалифицированную работу со сравнительно низкой оплатой, почти или вовсе не конкурируя на рынках труда с местной рабочей силой. В то же время возрастающую роль в международной миграции рабочей силы играет приток в развитые страны из прочих стран ученых и высококвалифицированных специалистов («утечка умов»), для которых предусматриваются льготные условия въезда в эти страны. Так, в ежегодной иммиграционной квоте США для таких лиц гарантируется выделение не менее 20%. Особенно «охотятся» фирмы и соответствующие государственные службы США за специалистами в области математики, ядерной физики, информатики, программного обеспечения ЭВМ, генной инженерии.

11. Парадокс Леонтьева.

Теория Хекшера-Олина разделяется большинством современ​ных экономистов. Однако она не всегда дает прямой ответ на во​прос, почему именно тот или иной набор товаров преобладает в экспорте и импорте страны. Американский экономист российско​го происхождения В. Леонтьев, исследуя внешнюю торговлю США в 1947, 1951 и 1967 гг., указал, что эта страна со сравнительно де​шевым капиталом и дорогой рабочей силой участвует в междуна​родной торговле не в соответствии с теорией Хекшера-Олина:

более капиталоемким оказался не экспорт, а импорт. Так называе​мый парадокс Леонтьева объясняли по-разному: высококвалифи​цированная американская рабочая сила требует для своей подго​товки больших затрат капитала (т.е. американский капитал больше вкладывается в человеческие ресурсы, чем в производственные мощности); на производство американских экспортных товаров затрачивается в больших .объемах импортируемое минеральное сырье, в добычу которого были вложены огромные финансовые средства (опять же из США). Но в целом парадокс Леонтьева яв​ляется предупреждением от прямолинейного использования тео​рии Хекшера-Олина, которая, как показало последующее ее тес​тирование, срабатывает в большинстве, но не во всех случаях.

Россию можно отнести скорее к типичному для теории Хек​шера—Олина случаю: изобилием природных ресурсов, наличием больших производственных мощностей (т.е. реального капитала) по переработке сырья (металлургия, химия) и ряда передовых тех​нологий (преимущественно в производстве вооружения и товаров двойного назначения) объясним больший экспорт сырья, простой металлургической и химической продукции, военной техники и товаров дойного назначения. В то же время теория Хекшера-Олина не дает ответа на вопрос, почему из современной России с ее огромными сельскохозяйственными ресурсами мало экспор​тируется сельскохозяйственной продукции, а наоборот, она им​портируется в огромных количествах; почему при наличии сравнительно дешевой и квалифицированной рабочей силы страна мало экспортирует, но много импортирует гражданской машино​строительной продукции. Вероятно, для объяснения причин меж​дународной торговли теми или иными товарами недостаточно только разной наделенности стран факторами производства. Важно и то, насколько эффективно используются эти факторы в той или иной стране.

12.ИНФРАСТРУКТУРА СОВРЕМЕННОГО МИРОВОГО ХОЗЯЙСТВА И ЕЕ РАЗВИТИЕ.

Современное мировое хозяйство – это глобальный экономический организм, совокупность национальных экономик, находящихся в тесном взаимодействии и взаимосвязи, подчиняющихся законам рыночной экономики.

Мировое хозяйство окончательно сформировалось около ста лет назад. Но все началось с международной торговле., т.е. движения товаров и услуг между странами. Некоторые считают, что развитие началось с Римской империи, другие – XV-XVI вв. (великие географические открытия). С расширением и развитием международных экономических отношений происходит становление и развитие мирового хозяйства.

Современное МХ возникло после промышленного переворота, в ходе перерастания капитализма в его  монополистическую стадию. МХ конца XIX – начала XX заметно отличается от МХ XX столетия. МХ начала ХХ в большей степени базировалось на военной силе, внешнеэкономическим принуждением, чем на силе капитала. Существуют острые противоречия, делавшие его неустойчивым. Эти противоречия между самими империалистическими странами, а также между промышленными   развитыми и развивающими государствами. К середине ХХ в. МХ раскололось на две части: капиталистическое и социалистическое. Капиталистическое МХ занимает доминирующую позицию, принадлежит 9/10 международная торговля (90-е гг.), 1/5 совокупного валового продукта. После распада СССР и революционного преобразования в странах Восточной Европы МХ начинает приобретать черты единого целостного образования. Формирующееся глобальное МХ не является однородным, включая в себя экономику промышленно развитых, развивающихся и стран с экономической системой переходного типа. Много противоречий, но МХ более целостное, интегрированное и динамичное сегодня, чем в середине ХХ в. МХ  на рубеже XXI – глобально по своим масштабам, оно основывается всецело на принципах рыночной экономики, объективных закономерностях международного разделения труда, интернационализации производства.

 Этапы развития современного мирового хозяйства.

Периоды развития МХ:

      Конец 19 в. – начало ПМВ

МХ  характеризуется   колониально-империалистическим   характером   с   ярко

выраженными социально-экономическими противоречиями; уровень  экономического

развития был намного ниже, чем сейчас; в структуре  МЭ  преобладало  с/х;  в

промышленности  преобладала  легкая  и  пищевая   индустрия;   сфера   услуг

представлена преимущественно торговлей; ТНК были немногочисленны.

   I. Начало ПМВ – 50-е гг.

Глубокий   социально-экономический   кризис   МХ,    общая    неустойчивость экономических связей; из мира хозяйственных связей выпадает Россия.

  II. 50-е гг. – 80-е гг. интенсивный рост вывоза предпринимательского капитала; ТНК  –  главная  сила

производственных  связей;  ликвидация  колониальной  системы   и   появление

большой группы развивающихся стран;  формирование  социалистической  системы

хозяйства; сближение уровней экономического развития США и др.  промышленно-

развитых стран; настоящее время высокая   степень   освоения    географического    пространства;    усиление

экономического взаимодействия и  взаимозависимости  субъектов  м/х;  переход

наиболее развитых стран в  эру  постиндустриализации;  активное  преодоление

своего  экономического  отставания  многими   странами   из   развивающихся;

либерализация внутренней и внешней хозяйственной жизни.

13. Развитие транспорта и связи как важнейший фактор интернационализации мирового хозяйства.

Все пути сообщения и транспортные средства в совокупности образуют мировую транспортную систему. Она сформировалась в XX в. В ней можно выделить транспортные системы экономи​чески развитых и развивающихся стран, а также региональные транспортные системы.
Наиболее высокого уровня развития достигла региональная транспортная система Северной Америки. На нее приходится около 30% общей протяженности мировых путей сообщения, а по таким видам транспорта, как автомобильный и трубопровод​ный, эта доля еще выше. Северная Америка занимает первое место и по грузообороту большинства видов транспорта. Региональная транспортная система зарубежной Европы ус​тупает системе Северной Америки по дальности перевозок, но зато превосходит ее по густоте сети и частоте движения.

На региональную систему стран — членов СНГ приходится всего 10% мировой транспортной сети, однако по объему грузо​оборота она занимает первое место в мире.

 Доля транспорта в мировом ВВП колеблется от 4 до 9%. Еже​годно в мире всеми видами транспорта перевозится свыше 100 млрд т грузов и более 1 трлн пассажиров. В этих перевозках участвуют свыше 650 млн автомобилей, 40 тыс. морских судов, 10 тыс. рейсовых самолетов, 200 тыс. локомотивов. Количество этих транспортных средств растет.

Важнейшим критерием оценки работы транспорта является транспортоемкость производства, выражающая соотношение меж​ду перевозками и производством. 

Что касается путей сообщения, то протяженность железных и шоссейных дорог в 70—90-е гг. в целом стабилизировалась. Более того, в США и странах Западной Европы в последние годы имеет место сокращение сети железных дорог вследствие конкуренции со стороны автомобильного транспорта. В общем происходит не столько количественное, сколько качественное изменение транс​портной сети мира: растет протяженность электрифицированных железных дорог, автомагистралей с твердым покрытием, сети тру​бопроводов большого диаметра.

В мировом грузообороте лидирует морской транспорт, значи​тельно уменьшилась доля железнодорожного транспорта, быстро растет доля трубопроводного транспорта.

Основную часть международных морских грузопотоков со​ставляют массовые наливные и навалочные грузы, млн т: сырая нефть — 1000, нефтепродукты — 300, железная руда — 340, ка​менный уголь — 370, зерно — 250. Из других грузов морской тор​говли выделяются генеральные, или тарно-штучные, грузы, т.е. готовая промышленная продукция, полуфабрикаты, продоволь​ствие. Их годовой объем оценивается в 700 млн т.

Одной из важнейших тенденций в развитии мирового грузо​вого транспорта является формирование контейнерной системы. В контейнерах перевозится около 40% генеральных грузов. Скла​дываются трансконтинентальные контейнерные «мосты» — ком​бинация морского транспорта с маршрутными железнодорожны​ми составами и автопоездами-контейнеровозами (Транссибир​ский; Япония — Восточное побережье США; Трансамерикан​ский; Западная Европа — Ближний и Средний Восток).

Все более широкое распространение получают так называемые интермодальные перевозки, в которых участвуют два и более видов транспорта. Для этих перевозок характерно точное соблю​дение сроков и ритмичности доставки грузов.

В 90-х гг. началось создание транспортных коридоров, объ​единяющих на определенных направлениях сразу несколько видов транспорта для перевозок грузов через территорию несколь​ких стран, В Европе намечено создание девяти транспортных ко​ридоров. По территории России должны быть сформированы два транспортных коридора: Берлин — Варшава — Минск — Мос​ква — Нижний Новгород (с продолжением до Екатеринбурга) и Хельсинки — Санкт-Петербург — Москва — Киев — Одесса.

Таким образом, перевозка грузов между разными странами все больше превращается в единый технологический процесс, причем он часто осуществляется на условиях единого транспортного до​кумента, с постоянным отслеживанием продвижения груза на всем пути от отправителя до получателя.

Международные пассажирские сообщения
Углубление во второй половине XX в. внешнеторговых, ту​ристических, научных, культурных, социальных и иных связей привело к резкому росту международной подвижности населения 

В пассажирских перевозках лидером остается легковой авто​мобильный транспорт индивидуального пользования, доля кото​рого повысилась с 56,8 до 61,0%. Воздушный транспорт прибли​зился к уровню железнодорожного, а в недалекой перспективе может даже превысить его.

В международных пассажирских сообщениях лидирующее по​ложение сохраняет воздушный транспорт, имеющий явное пре​имущество перед другими видами транспорта в скорости пере​возки.

Связь
В нынешних условиях наряду с традиционными средствами связи (радио, телефон, телеграф, телефакс) используются совре​менные электронные средства — переносные коммутаторы, фак​симильная, волоконно-оптическая, спутниковая (космическая) связь. Стремительно растет использование сети Интернет в каче​стве средства связи.

Развитие сети связи в мире происходит очень неравномерно . На долю США приходится около 40% всех телефонных линий мира.

Уровень телефонизации в России пока заметно отстает от со​временных требований. В сельской местности телефонизирована лишь 1/3 торговых, медицинских учреждений, школ.

Ярким примером принципиально новой технологии в облас​ти средств информатики и связи является внедрение волокон​но-оптической связи. В частности, сооружены две подводные во​локонно-оптические линии: через Тихий океан протяженностью 11,5 тыс. км (США - Гавайи - Япония) и через Атлантический океан — 6,5 тыс. км (США - Западная Европа).

14. Цикличность развития мировой экономики.

Развитая рыночная экономика, существующая в индустриальных странах, исторически доказала свои преимущества перед другими хозяйственными системами, в том числе и плановым хозяйством. К ним относится гибкость, быстрая приспособляемость к изменяющимся требованиям производительных сил, вытекающим из НТП, способность к полному удовлетворению потребностей в продуктах и услугах, на которые имеется определенный платежеспособный спрос, и др. Вместе с тем она обладает таким серьезным изъяном, как циклический характер движения общественного воспроизводства, частые колебания экономической конъюнктуры, т.е. различные проявления экономической активности  хозяйствующих субъектов.

Экономический цикл состоит из четырех фаз: кризис, депрессия, оживление, подъем (по К. Марксу); сжатие, оживление, экспансия, вер​шина (по П. Самуэльсону); спад, нижняя точка спада, оживление, пик (по К. Р. Макконнеллу и С. Л. Брю).

Кризис, вызывая падение цен и сокращение производства, способ​ствует насильственному уравниванию масштабов предложения и спроса. Часть общественного продукта, не находя сбыта, гибнет физически, новые массы товаров и услуг поступают в сокращенном объеме. 

Депрессия характеризуется низким уровнем производства. Однако спад приостанавливается, цены более или менее стабильны, товарные запасы не нарастают, ссудный процент стоит на низком уровне.

В период оживления происходит некоторое повышение уровня производства, сокращение безработицы, небольшое повышение цен, расширение кредита и рост ссудного процента. Начинается перестройка структуры общественного производства, выполняются заказы на новое оборудование. Повышение спроса на элементы основного капитала вы​ходит за рамки отдельных отраслей и по цепной реакции начинает захватывать все отрасли общественного производства.
I
Застой простого воспроизводства сменяется спиралью расширенного. Однако эта спираль развертывается стихийно, поэтому уже в период оживления закладываются основы будущих диспропорций.

Оживление сменяется подъемом, который обычно носит лихорадочный характер. Превышение уровня производства, достигнутого в предшествующем цикле, является определяющим признаком подъема, отличающим его от оживления.

Различают регулярно (каждые 4-7 лет) повторяющиеся (короткие, периодические, нормальные) и длинные циклы конъюнктуры, длящиеся несколько десятилетий и резко отличающихся друг от друга по продолжительности.

Проблема циклов имеет столь важное значение для экономического развития, что ее не обошел практически ни один из ведущих эконо​мистов XIX и XX вв. Вместе с тем до сих пор нет единой позиции в данном вопросе. Существует множество различных трактовок, опреде​ляющих причины циклического развития. В зависимости от факторов, объясняющих причины экономических колебаний, можно выделить два направления в теории циклов: экстернальное и интернальное.

Экстернальные теории усматривают главные причины цикла во внеш​них факторах: войнах, революциях, солнечных пятнах, открытии новых месторождений полезных ископаемых и т. п.

Интернальные теории базируются на внутренне присущих данной экономической системе факторах: темпах научно-технического прогресса, личном потреблении, системе мотивации для производителей и т. д.

Марксистская теория цикла является ярким примером интервальной теории.; К. Маркс считал, что кризис перепроизводства начинается с рез​кого углубления противоречий между производством и потреблением. Стремление капиталистов получать как можно больше прибыли побу​ждает их к безграничному расширению производства. Но это расширение наталкивается на ограниченный платежеспособный спрос, в результате чего часть продукции остается нереализованной.

Взгляд на цикл как многокомпонентный процесс впервые встре​чается у У. Митчелла. Он считал, что причину циклов следует искать внутри экономической системы, особенно в сфере денежного обраще​ния. Национальное бюро экономических исследований США, использо​вавшее методику Митчелла, пришло к выводу, что для США характерен 40-месячный экономический цикл. Анализ нескольких конкретных типов циклов дали И. Шумпетер, Э. Хансен и др.

При классификации циклов обычно применяют два критерия: про​должительность или периодичность цикла; его движущие силы, предо​пределяющие генезис и механизм его протекания. В соответствии с этими критериями обычно выделяют следующие виды циклов:

1) циклы Китчина — краткосрочные колебания длительностью 3-4 года, вызываемые жизненным циклом товара. В современной литера​туре их называют еще «циклами товарных запасов». В них прослеживается связь с нарушением спроса и предложения в период «старения» товара, завершения его жизненного цикла;

2) циклы Жуглара — среднесрочные колебания длительностью 7-11 лет, являющиеся итогом взаимодействия многообразных денежно-кредитных факторов, обусловленных банковской деятельностью. Продол​жительность циклов Жуглара совпадает с продолжительностью циклов, описанных К. Марксом;

3)
циклы Кузнеца (или строительные циклы) продолжительностью
15-20 лет, связанные с периодическим обновлением жилищ, производственных сооружений;

4)
большие циклы,  или циклы большой конъюнктуры,  известные
как «волны Кондратьева» 48-55 лет Н. Д. Кондратьев на основе статистического материала по экономике Англии, Франции, Германии и США выявил с конца XVIII в. следующие Германии и США выявил с конца XVIII в. следующие циклы:

Первый.

1. Повышательная волна: с конца 80-х - начала 90-х гг. до 1810-1817 гг.

2. Понижательная волна: с 1810-1817 гг. до 1844-1851 гг.
Второй.

1. Повышательная волна: с 1844-1851 гг. до 1870-1875 гг.

2. Понижательная волна: с 1870-1875 гг. до 1890-1896 гг.
Третий.

1. Повышательная волна: с 1890-1896 гг. до 1914-1920 гг.

2. Вероятная понижательная волна: с 1914-1920 гг.

Таким образом, несмотря на довольно высокую конъюнктуру, наблю​давшуюся в 1920-е гг. в главных капиталистических странах, Н. Д. Кондра​тьев относил указанное десятилетие к началу очередной понижательной волны, что вскоре нашло подтверждение в кризисе 1929-1933 гг.

15. Мировые экономические кризисы: причины и последствия.

Экономический цикл состоит из четырех фаз: кризис, депрессия, оживление, подъем (по К. Марксу); сжатие, оживление, экспансия, вер​шина (по П. Самуэльсону); спад, нижняя точка спада, оживление, пик (по К. Р. Макконнеллу и С. Л. Брю).

Основной фазой цикла является кризис, поэтому исследователи уделяют основное внимание его анализу. Первый экономический кризис  разразился в 1825 г. в Англии, второй — в 1836 г. в Англии и США, в 1847 г. — в Англии, США, Франции, Германии. Кризис 1857 г. явился уже мировым, охватившим все главные страны мира. За ним последовали кризисы 1866, 1873, 1882, 1890 гг. В XX в. кризисы регулярно сотря​сали экономику капиталистических стран. Наиболее сокрушительным    был кризис 1929-1933 гг. Промышленное производство в США упало  почти вдвое, треть фермеров разорилась. Из-за неплатежеспособности закрылось 5000 банков. Без работы оказались почти 14 млн рабочих и служащих, а пособий по безработице тогда еще не было. Антикризисная политика Рузвельта включала целую систему государственных мероприятий.

Правительство стало практиковать общественные и государственные работы против безработицы и организовало службу помощи нуждающим​ся. Были несколько повышены налоги на большие доходы, установлена минимальная часовая тарифная ставка оплаты труда и максимальная про​должительность рабочей недели. Законодательно провозглашалось право рабочих на коллективный договор с предпринимателем и на создание профсоюзов.

Помощь фермерам сначала состояла в том, что они получали воз​можность продавать свою продукцию государству по паритетным ценам. Позже государство ввело ежегодные квоты производства сельскохозяй​ственных продуктов и субсидировало сокращение производства.

Активизация экономической роли государства способствовала неко​торому сглаживанию цикла, и экономика западных стран не сталкивается уже более полувека с сокрушительными потрясениями, аналогичными кризису 1929-1933. В современной западной экономике спады длятся около 6-12 месяцев. Они относительно неглубоки: ВНП падает не более чем на 2 % в год. Важно однако иметь в виду, что решения, принимае​мые властными структурами на макроэкономическом уровне (колебания в предложении денег, обменном курсе, фискальной политике), становятся вероятным источником возникновения циклических колебаний.

На традиционную картину цикла в последние десятилетия суще​ственно влияют структурные кризисы. Они носят длительный характер и не укладываются в рамки одного воспроизводственного цикла. 

Экономический кризис в России 90-х гг. коренным образом отличается от циклических кризисов в экономичес​ки развитых странах. Российский кризис имеет многофакторную осно​ву и носит инерционный характер. Сокращение ВВП к началу 1998 г. по сравнению с 1992 г. составило почти 50 %. В 1997 г. в промышленности оказались убыточными 47,3 % крупных и средних предприятий, в стро​ительстве — 40,1 %, на транспорте — 58,7%. В тех условиях, в которых находится Россия, на передний план выступают такие непосредственные причины спада, как немотивированная ломка структуры общественного производства, резкое сокращение производства и инвестиций в ВПК, разрушение вертикальной иерархической системы управления. Произо​шел разрыв старых, в том числе достаточно рациональных хозяйственных связей в рамках и бывшего СЭВ, и бывшего СССР. Это автоматически повлекло за собой остановку многих производств.

Главная же причина спада состоит в том, что либерализация цен и доходов развернулась в условиях высокомонополизированной экономи​ки, что неотвратимо привело к раскручиванию инфляционной спирали, обесценению рубля и, как следствие, к подрыву экономических стимулов производства.

Циклические колебания в советской экономике имели в основном внеэкономические причины. Об этом свидетельствует реальная карти​на функционирования экономики: кризис сбыта в промышленности 1923-1924 гг. был результатом произвольного изменения цен; хлебный кризис 1927-1928 гг. явился следствием ломки традиционного уклада.

16. Мировой экономический рост: достижения и негативные стороны.

Экономический рост – эо увеличение объемов созданных за определенный период товаров и услуг. Экономический рост в отли​чие от социального прогресса является материальным процессом, и его содержание может быть с достаточной точностью выражено численно. Экономический рост — результат взаимодействия многих сложных экономических, социальных и других явлений и поэтому может быть охарактеризован только системой синтети​ческих и частных показателей. Частные показатели применяются в анализе динамики важнейших пропорций и отраслей народного хозяйства. Укрупненные частные показатели позволяют характеризовать темпы роста отдельных отраслей и подотраслей народного хозяйства, сдвиги в отраслевой структуре, а также мирового экономического роста.  Они могут также характеризовать дина​мику важнейших факторов экономического роста: трудовых ресурсов, капиталов.

Разработка системы синтетических показателей, отражающих про​цесс мирового  экономического роста обобщенно, представляет более сложную зада​чу. Сегодня еще нельзя сказать, что есть такой синтетический показатель, который был бы способен отразить и оценить процесс экономического развития во всей его сложности. И тем не менее есть синтетические оценки, которые выступают в виде двух показателей: валовой националь​ный продукт (ВНП) и национальный доход (НД). Сегодня признано, что эти показатели — наиболее подходящие для измерения мирового экономического роста. Более употребляемым и точным является показатель НД. В то же время от величины НД зависят размер фонда накопления и фонда по​требления, определяющие, соответственно, рост уровня жизни населения и материальную основу для экономического развития страны. К недо​статкам этого показателя можно отнести то, что он непосредственно не отражает важнейшего фактора экономического роста — величины основного капитала, овеществленного в массе и стоимости произведен​ного продукта.

Можно выделить следующие факторы мирового экономического роста:

· природные ресурсы;

· трудовые ресурсы;

· основной капитал (основные фонды);

· научно-технический прогресс;

· совокупный спрос общества.

В настоящее время выделяют основных тенденций экономического роста, зависящих от инвестиций, материализующих достижения научно-технического прогресса.

1. Рост капиталовооруженности происходит в условиях быстрого роста населения и несколько замедленного накопления капитала.

2.
Норма прибыли, или уровень дохода на капитал, или реальный
уровень процента, не претерпевает существенных отклонений в рамках

деловых циклов.

3.
Уровень прибыли вопреки теоретическим положениям не от​ражает медленного экономического роста (повышение капиталовоору​женности связано с законом понижающихся доходов). В середине века произошли изменения, обусловленные НТР, когда начали одновременно действовать тенденции повышения капиталоотдачи, производительности труда, а также уменьшения материалоемкости во всем мире.

4. Доля сбережений в объеме производства длитель​ное время практически не изменялась. При этом иностранные инвестиции не оказывали существенного влияния.

5. В результате использования научно-технического прогресса национальный продукт в среднем (с учетом кризисных падений) увеличивался примерно постоянными темпами. В XX в. эти темпы были выше, чем рост капитала и труда, что является наиболее четким выражением повышения эффективности производства; результат возрастал быстрее, чем факторы, его обусловливающие.

Научно-технический прогресс в производстве проявляется в улуч​шении качества и расширении ассортимента производимых продуктов, в росте производительности труда. Между научно-техническим прогрес​сом и качественной стороной мирового экономического роста существует весьма тесная и непосредственная зависимость. С этой точки зрения научно-тех​нический прогресс есть прямая предпосылка мирового экономического роста.

Но есть недостатки: 

· экономический рост происходит только за счет технического прогресса, т. е. речь идет о некапиталоемком пути научно-технического прогресса с применением методов, которые могут играть самостоятельную роль в качестве стимулов экономического роста 

· экономический рост осуществляется главным образом за счет капитальных вложений (инвестиций), направляемых на восстановление или расширение уже существующих производственных мощностей;

· экономический рост как результат совместного влияния технического прогресса и капитальных вложений. Именно этот последний вариант экономического развития является наиболее эффективным.

Понятие экономического роста; факторы и качество экономического роста. Категория экономического роста является важнейшей характеристикой общественного производства при любых хозяйственных системах. Экономический рост – это количественное и качественное совершенствование общественного продукта за определенный период времени. Экономический рост означает, что на каждом данном отрезке времени в какой-то степени облегчается решение проблемы ограниченности ресурсов и становится возможным удовлетворение более широкого круга потребностей человека.

В самом общем виде экономический рост означает количественное и качественное изменение результатов производства и его факторов (их производительности). Свое выражение экономический рост находит в увеличении потенциального и реального валового национального продукта (ВНП), в возрастании экономической мощи нации, страны, региона. Это увеличение можно измерить двумя взаимосвязанными показателями: ростом за определенный период времени реального ВНП или ростом ВНП на душу населения

Типы экономического роста: экстенсивный и интенсивный. В первом увеличение общественного продукта происходит за счет количественного увеличения факторов производства: вовлечение в производство дополнительных ресурсов труда, капитала (средств производства), земли. При этом технологическая база производства остается неизменной. Так, распашка целинных земель с целью получения большого количества зерновых культур, вовлечение все большего и большего количества рабочих для строительства электростанций, производство все большего количества зерноуборочных комбайнов - все это примеры экстенсивного пути увеличения общественного продукта. При этом типе экономического роста прирост продукции достигается за счет количественного роста численности и квалификационного состава работников и за счет увеличения мощности предприятия, т.е. увеличения установленного оборудования. В результате выпуск продукции в расчете на одного работника остается прежним.

При интенсивном типе роста главное - повышение производственной эффективности, рост отдачи от использования всех факторов производства, хотя количество применяемого труда, капитала и др.может оставаться неизменным. Главное здесь - совершенствование технологии производства, повышение качества основных факторов производства. Важнейший фактор интенсивного экономического роста - повышение производительности труда. 

Интенсивный тип экономического роста характеризуется увеличением масштабов выпуска продукции, который основывается на широком использовании более эффективных и качественно совершенных факторов производства. Рост масштабов производства, как правило, обеспечивается за счет применения более совершенной техники, передовых технологий, достижений науки, более экономичных ресурсов, повышения квалификации работников. За счет этих факторов достигается повышение качества продукции, рост производительности труда, ресурсосбережения и т.п.

 Факторы экономического роста: а) количество и качество природных ресурсов; б) количество и качество трудовых ресурсов; в) объем основного капитала; г) уровень научно- технического прогресса (технология).

Наличие обильных природных ресурсов не всегда является самодостаточным фактором экономического роста. Например, некоторые страны Африки и Южной Америки обладают существенными запасами природных ресурсов, но до сих пор состоят в списках отсталых стран. Это означает, что только эффективное использование ресурсов ведет к экономическому росту.

Научно-технический прогресс является важным двигателем экономического роста. Он охватывает целый ряд явлений, характеризующих совершенствование процесса производства. Научно-технический процесс включает в себя совершенствование технологий, новые методы и формы управления и организации производства. 

Вывод: Важнейшей долговременной целью общества являются стабильные и устойчивые темпы экономического роста. Для этого важно знать, за счет каких факторов можно добиться мирового экономического роста. И здесь главная макроэкономическая проблема — это наращивание производства национального дохода на душу населения, чтобы обеспечить экономиче​ский рост в оптимальном варианте.

17.ПРОБЛЕМЫ ЭКОНОМИЧЕСКОГО СОПЕРНИЧЕСТВА ПРОМЫШЛЕННО РАЗВИТЫХ СТРАН МИРА.

Современная конкуренция как неотъемлемый атрибут миро​вого рынка и как форма рыночных процессов характеризуется невиданной ранее масштабностью, динамизмом и остротой.

Масштабность  конкуренции 

Масштабность конкуренции обусловлена повсеместным ростом числа участников внеш​неторговых операций, вовлекаемых в меж​дународный обмен под воздействием МРТ, международной спе​циализации и кооперации в самых различных областях. Интерна​ционализация хозяйственной жизни расширяет базу конкуренции. Наряду с монополиями-гигантами в рыночную борьбу вступают средние, мелкие и даже мельчайшие фирмы. К соперничеству стран с традиционно развитым экспортом присоединяются новые (в основном из числа "новых индустриальных стран"), предприни​мающие решительные попытки изменения ситуации на мировом рынке в свою пользу. Нормой стало активное участие правительств в поддержке национальных экспортеров и формировании внеш​неторговых операций. Широкое распространение конкуренции ускоряет протекание  присущих ей процессов:                                                                                                                                                                                                                                                            идет быстрое обновление ее форм и мето​дов, усиливается поиск новых конкурентоспособных товаров, но​вых рынков сбыта.

Определяется на основе многофакторных моделей, в которых около 400 показателей сгруппированных в основе  8 факторов:

1. открытость (политическая, экономическая, технологическая, информационная)

2. правительство (уровень  гос. Вмешательства в экономику компетентность, размеры правительства, налоговая и фискальная политика, степень полит давления, эффективность расходов правительства)

3. Финансы (кредитно-финансовая система, стабильность нац. Валюты, зависимость от иностранного капитала, доля  валовых сбережений в ВВП, темпы роста инвестиций, доля валовых инвестиций)

4. технология (условия развития НИОКР, уровень НИИ, численность ученых и инженеров, рост числа  терминалов интернета, защита  интел-й собственности, заимствование иностранных технологий)

5. инфраструктура (транспорт, связь, образование, профобучение, жилищные условия)

6. менеджмент

труд (размеры трудовых ресурсов, их 

7. образовательный уровень, уровень оплаты труда, квалификация и производительность, использование женщин и пожилых людей, эффективность социальных программ, пособие по безработице и из влияние на оплату труда, степень воздействия на трудовое законодательство

8. институциональная среда (степень надежности правовых и общ-х институтов, гарантии исполняемости законов и защиты прав

Каждому  показателю  присуждается определенное количество баллов, сумма этих баллов показывает уровень развития и способность страны гибка реагировать на изменения мировой экономики. Показатели сопоставляет и ранжируют страны по уровню конкурентоспособности.

Круг стран и количества факторов постоянно расширяется если в 96 г- 49, то в 2000 – 53 страны. На них приходится  95% мирового производства, торговли и новых кап. Вложений.

В 1997 г. был впервые включен новый фактор – информационные технологии, являющийся стратегической  энергоемкой отраслью, влияющей на конкурентность и эконом рост страны.

99 – Сингапур 1-е место; США – 2-е место; Швейцария 6-е место; Япония – 14- место 

Стабильно первые места занимают малые страны. Европа между 9-21; Латинская Америка –30-40 место

Традиционно высокой конкурентоспособностью обладают США, Япония, Германия и Швейцария. При этом эксперты от​мечают не только мощный общеэкономический базис конкурентоспособности этих стран, который достаточно полно характеризуется приведенными выше факторами, но и не менее важный структурный аспект их конкурентоспособности. Речь идет о степени адаптации экономики к эволюции мирового спроса, о точном выборе национальной специализации, соответствующей внутренним возможностям, об умении избежать острой и бессмысленной конкуренции, переключившись на выпуск новых товаров или освоение новых рынков. В этом глубоком понимании глобальной структуры мирового спроса, в способности динамично на него реагировать, одновременно активно формируя его в нужном направлении, и состоит секрет рыночного успеха ведущих мировых экспортеров.

Лидерство США  в мировой экономике, определяемое объемом и разнообразием внутреннего рынка, который превосходит другие страны уровнем научно-технического потенциала, мощными и глубокими торгово-экономическими связями с другими странами, во многом оказывает влияние на хозяйственное положение других стран. Развитие воспроизводственных процессов в США в условиях интернационализации хозяйственной жизни влияет  на вызов товаров, услуг капитала в другие страны, так и на приток их в США из-за границы. В частности, показателем конкурентоспособности для экспортеров машинотехнических изделий разных стран часто служит их доля на американском рынке, потребляющем более 25% мирового экспорта всех видов машин и оборудования.

18. Модели экономич. развития промышленно развитых стран и роль гос-ва в регулировании эк-ки.

Сущность современных социально-экономических систем РС может определить следующая дефиниция: рыночно-государственно регулируемый, социально ориентированный капитализм. Для всех РС характерен 3-х уровневый хозяйственный механизм:

-уровень спонтанно-рыночного регулирования (XVI-XVII), т.е. в период зарождения капитализма.

-уровень корпоративного регулирования (20-25 лет перед Первой Мировой войной). Сложились мощные корпорации, сосредотачивая в своих руках значительную или даже преобладавшую долю производства.

-уровень государственного регулирования (после «великого» кризиса 1929-1933гг.)

В большинстве РС ведущую роль в экономике играют мощные концерны, функционирующие как ТНК. 

В пирамиде целей государственного регулирования важнейшими являются формирования наиболее благоприятных условий для самовозрастания капитала и поддержания социально-экономической стабильности в обществе. 

К средствам регулирования, прежде всего, относят административно-правовой инструментарий. Важнейшим средством госрегулирования во всех развитых странах выступают государственные финансы, т.е. средства, связанные с формированием и использованием госбюджета и централизованных публично-правовых фондов социального страхования, через которые перераспределяются от 1/3 до 1/2 ВВП развитых стран.

Вторым по значению средством госрегулирования является денежно-кредитный инструментарий. Денежно-кредитная политика включает следующие основные элементы:

-маневрирование учетной ставкой ЦБ, т.е. изменение процента, взимаемого этим банком при приобретение коммерческих векселей у частных банков;

-изменение нормы минимальных резервов, т.е. процентного отношения денежных фондов, которые коммерческие банки должны отвлекать от своих операций и содержать на своих беспроцентных счетах в ЦБ;

-операции на «открытом» рынке, т.е. акты купли-продажы государственных ценных бумаг, совершаемые ЦБ и частными банками.

К средствам госрегулирования относится и частная собственность.

Основным направлением госрегулирования, выделяемыми по объектам воздействия со стороны государства, является регулирование инвестиций, сбыта продукции и услуг, рынка труда и НИОКР.

Основные черты социально-экономической модели Западной Европы, отличающиеся от американской и японской таковы:

-в Западной Европе социальная ориентация общественно-экономических систем является наивысшей в современном мире, государство выполняет наибольшее количество социальных функций и делает это наиболее интенсивно.

 -если в рамках социально-экономических систем США и Японии индивидуализм как принцип и основное правило общественной жизни явно превалирует над солидарностью, то в Западной Европе сложился относительный баланс между ними при ведущей роли первого.

-наибольшая степень открытости мировому хозяйству и интернационализации хозяйственной жизни.

Шведская модель.

Наибольшая степень открытости мировому хозяйству и интернационализации хо 
Термин “шведская модель” возник в связи со становлением Швеции как одного из самых развитых в социально-экономическом отношении государств. Он появился  в конце 60-х годов, когда иностранные наблюдатели стали отмечать успешное сочетание в Швеции быстрого экономического роста с обширной политикой реформ на фоне относительной социальной бесконфликтности в обществе. Этот образ успешной и безмятежной Швеции особенно сильно контрастировали тогда с ростом социальных и политических конфликтов в окружающем мире.


Сейчас этот термин используется в различных значениях и имеет разный смысл в зависимости от того, что в него вкладывается. Некоторые отмечают смешанный характер шведской экономики, сочетающей рыночные отношения и государственное регулирование, преобладающую частную собственность в сфере производства и обобществление потребления.


Другая характерная черта послевоенной Швеции - специфика отношений между трудом и капиталом на рынке труда. На протяжении многих десятилетий важной частью шведской действительности была централизованная система переговоров о заключении коллективных договоров в области заработной платы с участием мощных организаций профсоюзов и предпринимателей в качестве главных действующих лиц, причем политика профсоюзов основывалась на принципах солидарности между различными группами трудящихся.


Еще один способ определения шведской модели исходит из того, что в шведской политике явно выделяются две доминирующие цели : полная занятость и выравнивание доходов, что и определяет методы экономической политики. Активная политика на высокоразвитом рынке труда и исключительно большой государственный сектор (при этом имеется в виду прежде всего сфера перераспределения, а не государственная собственность) рассматриваются как результаты этой политики.


Наконец, в самом широком смысле шведская модель - это весь комплекс социально-экономических и политических реалий в стране с ее высоким уровнем жизни и широким масштабом социальной политики. Таким образом, понятие “шведская модель” не имеет однозначного  толкования.


Основными целями модели, как уже отмечалось, в течение длительного времени были полная занятость и выравнивание доходов. Их доминирование может быть объяснено уникальной силой шведского рабочего движения. Более полувека - с 1932 г. (за исключением 1976-1982 гг.) -у власти находится Социал-демократическая партия Швеции (СДРПШ) . В течение десятилетий с СДРПШ тесно сотрудничает Центральное объединение профсоюзов Швеции , что усиливает реформистское рабочее движение в стране. Швеция отличается от других стран принятием полной занятости в качестве главной и неизменной цели экономической политики, а шведский народ в целом - активный ее сторонник. 

зяйственной жизни.


Шведская модель исходит из положения, что децентрализованная рыночная система производства эффективна, государство не вмешивается в производственную деятельность предприятия, а активная политика на рынке труда должна свести к минимуму социальные издержки рыночной экономики. Смысл состоит в максимальном росте производства частного сектора и как можно большем перераспределении государством части прибыли через налоговую систему и государственный сектор для повышения жизненного уровня населения, но без воздействия на основы производства. При этом упор делается на инфраструктурные элементы и коллективные денежные фонды.


Это привело к очень большой роли государства в Швеции в распределении, потреблении и перераспределении национального дохода через налоги и государственные расходы, достигшие рекордных уровней. В реформистской идеологии такая деятельность получила название “функциональный социализм”.

19.РОЛЬ США В МИРОВОЙ ТОРГОВЛЕ И СИСТЕМЕ МЕЖДУНАРОДНЫХ ОТНОШЕНИЙ.

По территории и населению США относятся к крупнейшим странам мира. Площадь страны – 9,7 млн км2 , население – 270 млн человек. По количеству произведенных товаров и услуг США превосходят любое государство.

Страна богата природными ресурсами, особенно нефтью, природным газом, каменным углем, цветными и драгоценными металлами. Климатические условия и плодородные почвы благоприятствуют ведению высокопроизводительного сельского хозяйства.

Антимонопольная политика США является образцом для многих государств.

США занимают первое место в мире по объемам внешней торговле по товарам и услугам. Однако экспортная квота у США остается невысокой, хотя и растет. В настоящее время она превысила 11%.

В структуре экспорта первое место занимает готовая промышленная продукция (более 50%). Наиболее динамичные статьи экспорта – машинотехническая продукция и потребительские товары. На втором месте по объему товаров за границу – сельскохозяйственная продукция: США экспортирует 25% сельского хозяйства. 

Компании, специализирующиеся на информационных технологиях, по заказам иностранных фирм – потребителей информации из американских источников, осуществляют обработку накопленных массивом данных  и предоставляют широкий ассортимент других информационных услуг. Американская компания удерживает около3/4 объема мирового рынка программного обеспечения для ЭВМ. В объем поставляемых ими за рубеж услуг  входят также расчеты за регистрацию патентов и авторских прав, разработка дизайна, передача опыта управления предприятиями – менеджмента.

Всю большую роль удовлетворения внутренних потребностей экономики США играет импорт. Доля импорта во внутреннем потреблении бытовой электроники, обуви и ряда других  потребительских товаров превысила 80%, металлообрабатывающих станков и нефти – 50%, черных металлов и текстиля – 20%. Основными торговыми партнерами США выступают страны – члены НАФТА, государства Азиатско-Тихоокеанского региона, Западной Европы, А также Латинской Америки.

Основными иностранными инвесторами в американскую экономику выступают развитые страны Западной Европы, Японии и Канады. Для зарубежных инвесторов США привлекательны устойчивой и процветающей экономикой, прибыльностью капиталовложений, прочностью позиции доллара, которые остается главным резервным и расчетным средством в мировой валютно-финансовой системе, а также укреплением валютных и финансовых позиций США, показывающих их долговременный характер.

Лидерство США  в мировой экономике, определяемое объемом и разнообразием внутреннего рынка, который превосходит другие страны уровнем научно-технического потенциала, мощными и глубокими торгово-экономическими связями с другими странами, во многом оказывает влияние на хозяйственное положение других стран. Развитие воспроизводственных процессов в США в условиях интернационализации хозяйственной жизни влияет  на вызов товаров, услуг капитала в другие страны, так и на приток их в США из-за границы. В частности, показателем конкурентоспособности для экспортеров машинотехнических изделий разных стран часто служит их доля на американском рынке, потребляющем более 25% мирового экспорта всех видов машин и оборудования.
20. Экономическое соперничество США с др. промыщленно развитыми странами мира.

К концу XX в. в структуре хозяйства США наблюдается явно доминирование сферы услуг. Доля ВВП, произведенного в отраслях этой сферы, достигла 76%. Свыше 20% приходилось на промышленность и строительство и около 3% - на продукцию сельского хозяйства.

Главным фактором экономического роста США следует признать НТП, благодаря которому это государство стало признанным лидером в большинстве областей науки и техники. Обладая самым крупным в мире научно-техническим потенциалом, США занимают первое место в мире по суммарным объемам НИОКР. Причем расходы на НИОКР американских компаний растут быстро. Несмотря на довольно высокий рост вложений в НИОКР в большинстве европейских и японских компаний, только немногим из них удалось добиться темпов, близких к американским. Быстро растут и государственные ассигнования на НИОКР, которые в США составляют 40% общих расходов по этой статье.

В современной структуре  промышленного производства США  ведущее место занимает машиностроение, особенно электронное, электротехническое, транспортное с акцентом на автомобилестроение и авиа-ракетно-космическую технику.   В объеме продукции электронной промышленности преобладает изделия и военного назначения, а доля изделий бытового назначения сравнительно мало.

Среди развитых стран США обладает самой крупной добывающей промышленностью, занимая ведущие позиции по добыче каменного угля, природного газа, газовых концентратов, нефти.

Страна располагает высокоразвитым аграрным сектором. За последние десятилетия в ней наблюдается устойчивый рост сельского хозяйства.

Перспективы дальнейшего экономического развития США  во многом зависят от складывающихся условий накопления научно-технического потенциала. Росту научно-технического потенциала страны и сохранения уровня конкурентоспособности американских товаров и услуг на мировых рынках способствуют предоставления налоговых льгот и увеличения ассигнований из бюджета на образование и подготовку научных кадров. Кроме того, администрация США проводит целенаправленную иммиграционную политику по привлечению научных, инженерных и управленческих кадров со всего мира. 

21. Производственная проблема в развивающихся странах и пути её решения.

В связи с ростом населения земли в настоящее время на одно из первых мест вышла проблема голода, точнее, проблема производства продовольствия и его потребления.  На земле, население которой  больше 6 млрд. чел., ~1 млрд. потребляют пищи меньше, чем требуется для нормальной жизнедеятельности; 500 млн. – 1 млрд. человек хронически голодают,  ~13 млн. ежегодно умирают от голода или плохого питания. В человеческом обществе голод и недоедание имеют свою социально-экономическую сторону. Она обычно характеризуется таким понятием, как бедность, т.е. отсутствием достаточных доходов. Для отнесения человека к голодающему или недоедающему был определён некоторый минимум дохода на душу населения в мире, в целом обеспечивающий человека питанием, достаточным для нормальной жизнедеятельности и работы. Люди, доход которых ниже этого минимума, страдают от голода. Мировой Банк определил минимальный уровень дохода в 370$ на душу населения.

Низкий уровень развития производительных сил, отсталые производственные отношения лежат в основе нищенского жизненного уровня подавляющего большинства населения развивающихся стран. Социальные проблемы в третьем мире во многом обострены из-за очень высокого уровня прироста населения (1,9-2,9% в год). Безработица растёт высокими темпами: безработные и не полностью занятые в этих странах составляют 25-38% экономически активного населения, т.е. ~ 1 млрд. чел.

Огромную часть в развивающихся странах составляют бедные. Так, ~80% сельского населения в Ганге, Кении, Индии, Таиланде относятся к бедноте. В соответствии с критериями Всемирного банка к проживающим в бедноте отнесены те, чей ежегодный доход < 1$. В развивающихся странах 31% населения живёт на этом уровне (в тропической Африке – 48%, в Индии – 52,5%).

Для развивающихся стран характерна резкая неравномерность в распределении доходов (она намного выше, чем в развитых государствах). Это во многом объясняется растущей концентрацией собственности и капитала у местной элиты, её приближённостью к власти. В результате, несмотря на рост дохода на душу населения в третьем мире за последние 25 лет в среднем на 1,4% в год, на долю 40% самого бедного населения. Приходится не более 3-7% доходов.

Массовая безработица, бедность и нищета нас., усугубляемые неравенством в распределении доходов, ограничивают внутреннюю платёжноспособность спрос и препятствуют росту пр-ва.

Для решения продовольственной проблемы необходимы радикальные аграрные преобразования, модернизация с/х  производства, повышения уровня развития производительных сил.

Кроме проблемы дефицита продуктов питания в развивающихся странах остро стоит проблема несбалансированности питания, что связано с низким уровнем жизни и падением с/х пр-ва. Необходимо вступать на международный рынок продуктами питания и ослабление протекционизма во внешней торговле с/х продукцией.

Также важную роль играет структурная перестройка хозяйства развивающихся стран, призванная обеспечить постепенное повышение доли обрабатывающей промышленности в пр-ве ВВП, развитие транспорта, связи науки, образования, здравоохранения.

Многие международные эксперты считают, что пр-во продовольствия в мире в ближайшие 20 лет будет способно в целом удовлетворить спрос населения на продукты питания, даже если население планеты будет ежегодно возрастать на 80 млн. человек при этом усилия мирового сообщества по решению продовольственной проблемы приведут к реальному росту потребления продовольствия в развив. странах.

Решение проблемы бедности и продовольствия в развивающихся странах предполагает широкое содействие развитых стран в снижении внешней задолженности, создании благоприятного внешнеторгового климата, а также оказание прямой финансовой и технологической поддержки. Внимание должно уделяться сохранению и наращиванию потенциала плодородных с/х земель и совершенствованию с/х пр-ва с целью пр-ва его продуктивности, а также систем хранения и распределения продукции.

Др. учёные прогнозируют, что численность населения Земли к 2025г. увеличится до 8,5 млрд. чел, 83% которых будут проживать в развивающихся странах. Спрос на продовольствие возрастёт к 2050г. в 3р. В случае непринятия мер, угроза нарастания голода на планете станет вполне реальной, возрастёт социальная напряжённость вплоть до появления районов голода.

Главные направления решения продовольственной проблемы в развивающихся странах – внедрение НТП в с/х, «зелёная революция», координация национальных и международных усилий.

22. ТНК НИС и их роль в мировой экономики.

Система экономики и политики НИС формируется под влиянием ряда факторов, важнейший из которых – резкое увеличение темпов экономического роста.

В первую очередь высокие темпы экономического роста связаны с воздействием международного фактора и с особенностями политики государства и частных структур. Международный фактор, в частности ограниченная роль внешнеэкономических связей и массированная экспансия ТНК, послужил катализатором радикальных сдвигов экономики и политики НИС.

Ситуация в развитии мирового хозяйства сложилась таким образом, что интересы и стратегия развития ТНК совпали с возможностями и устремлениями ряда стран Азиатского региона. Столкнувшись с ограничениями импорта и невысокой платежеспособностью развивающихся стран, ТНК для удержания перспективных рынков идут на частичную замену экспорта товаров вывозом капитала для налаживания производства на месте. В местах своего базирования ТНК делают упор на развитие наукоемких производств. «Азиатские драконы» оказались готовы воспринять эти изменения международной экономической конъюнктуры и использовать их в своих целях.

Важную роль в привлечении ТНК в Азиатский регион сыграли следующие обстоятельства:

1. Выгодное географическое положение НИС (на перекрестке мировых торгово-экономических путей, вблизи от центров мирового хозяйства – США, Японии);

2. Почти во всех НИС сложились автократические или близкие к таковым политические режимы прозападной ориентации. В НИС обеспечена политическая стабильность, демократические и политические преобразования отложены в пользу экономических реформ. Определенную роль сыграли неэкономические факторы: трудолюбие старательность, дисциплинированность, бережливость населения НИС.

Таким образом, в НИС иностранным инвесторам была обеспечена высокая степень гарантий безопасности их инвестиций. 

ТНК развитых стран создали в НИС как бы «мировые фабрики» обуви, одежды, текстильных изделий, электронных и электротехнических товаров и других продуктов обрабатывающей промышленности. По совокупной стоимости вывоза электрических компонентов НИС уже в конце 80-х гг. опередили и США, и Японию. На их долю сейчас приходится ¼ часть экспорта мировых судов, автомашин, специализированных станков, около 25% мирового экспорта продукции отраслей органической химии. 

23. Проблемы экономической интеграции стран СНГ. 
Сразу же после распада СССР возникли интеграционные тенденции среди бывших советских республик. Государства СНГ унаследовали от СССР единую энергетическую систему, единую  систему транспорта, связи телекоммуникаций, нефте- и газопроводов, взаимосвязанные народнохозяйственные комплексы , свободу передвижения рабочей силы, единую техническую стандартизацию. Теперь в этих странах образовались новые рынки, взаимосвязи которых все больше преобразовывались в традиционные формы внешнеэкономического обмена между иностранными государствами. Становление новых государственных образований сопровождалось заметным падением объёмов производства, сокращением  производственно-технических, научных, культурных связей между странами. Невозможность ликвидации исторически сложившегося разделения труда взаимозависимость и взаимозаменяемость между бывшими и союзными республиками были столь велики, что необходимо было, если не полное восстановление, то хотя бы поддержание основных  хозяйственных связей.

На первом этапе интеграционной тенденции проявлялись в попытках оградить прежнее единое экономическое пространство от дезинтеграционных процессов. Эти попытки в первую очередь затрагивали области, где прекращение связей оказывало особенно неблагоприятное  воздействие на состояние  народного хозяйства.(транспорт, связь). Примерно с 1996-1997 гг. усиливаются стремления к интеграции. Это порождается следующим основными факторами:1. разделение труда, которые невозможно было изменить целиком за короткий промежуток времени. Во многих случаях это вообще нецелесообразно, т.к. сложившееся разделение труда в значительной степени  соответствовало природно-климатическим и историческим условиям развития; 2. желание широких масс населения в страх СНГ поддерживать достаточно тесные связи из-за смешанного населения, смешанных браков , элементов общего культурного пространства отсутствием языкового барьера, заинтересованности в свободном перемещении людей; 3. технологической взаимозависимостью, едиными техническими нормами.

Главные препятствия интеграции в странах-членах СНГ- опасения ограничить свой суверенитет, экономические трудности, незавершенность строительства новой социально-экономической системы. Существует ряд объективных факторов, значительно осложняющих развитие интеграции между странами содружества: а) в интеграции на постсоветском пространстве,   участвуют органы, заметно отличающиеся друг от друга по экономическому потенциалу, структуре хозяйства, уровня экономического развития. Так доля России-80% совокупного ВВП, Украины-8%, Казахстан-3,7%, Белоруссии-2,3%, Узбекистана-2,6%.; б) интеграция в СНГ осуществляется в условиях глубокого экономического кризиса. Он породил дефицит материальных и финансовых ресурсов, увеличил разрыв между странами в уровнях развития и жизни населения; в) В странах СНГ не завершены рыночные преобразования. Имеются →различия в национальных хозяйственных механизмах, что препятствует формированию единого рыночного пространства; г) существует определенное противодействие ведущих мировых держав интеграционным процессам стран СНГ , т.к. им не нужен единый сильный конкурент на международных рынках.

Также существуют и субъективные факторы : региональные интересы  национальных элит, националистический сепаратизм.

Результаты интеграции в СНГ оказались противоречивыми: было достигнуто множество договорённостей, но большинство из них не было выполнено. В то же время содружество не распалось и в целом доказало целесообразность своего существования.

24. Ресурсы современной России и уровень ее социально-экономического развития.

1. Значительные размеры территории РФ, составляющей примерно 1/9 площади суши земного шара, определяют многообразие природных ресурсов. По совокупным размерам природно-ресурсного потенциала Россия – первая страна в мире. С населением, составляющим 2,5% мирового, она обладает 25% мировых ресурсов, а потребляет до 45. Ведущее место принадлежит России и по объему разведанных запасов. В стране открыто и разведано 20 тыс. месторождений, из которых освоены лишь 37%. Общая стоимость запасов разведанных полезных ископаемых – 28,6трлн. долл., а прогнозного потенциала – 140трлн. Причем при нынешнем уровне развития техники и технологии рентабельны запасы в 1,5трлн. долл. В недрах Росси сосредоточено 64,5% разведанных мировых запасов апатитов, 37% олова, 35,4% газа, 32% железа, 31% никеля, 21% кобальта, 16% цинка, 26% алмазов, 12,9% нефти, 12% угля и др. В структуре минерально-сырьевой базы страны более 705 приходится на ресурсы топливно-энергетического комплекса: по запасам природного газа – 1 место в мире; оценочная стоимость ресурсов нефти – более 4,5трлн. долл.; по разведанным запасам угля – 3 место  в мире (202млрд. т.).

Существенные позиции занимает Россия по обеспеченности земельными, водными, лесными ресурсами. Леса занимают 756млн. га, или 65% территории страны. Общий запас древесины – 81,6млрд.м3, или более 30% мировых 91 место в мире).

Эффективное использование природных ресурсов затрудняется из-за исчерпания легкодоступных месторождений, огромных расстояний между районами добычи и потребления сырья, сурового климата и т.д. в Росси как стране с развитой добывающей промышленностью, происходит истощение наиболее крупных и экономически эффективных месторождений. В современных условиях проблему обеспечения сырьем следует решать исходя из материало- и энергоснабжения. Его снижение приводит к относительному уменьшению расхода сырья и энергии на ед. ВВП и промышленного производства. Также необходимо вторичное использование многих видов сырья, например, металлов, а также возможность замены их другими материалами.

Население РФ в 2003г. сост. 144,16млн. чел. (6 место в мире по численности. В настоящее время в состав трудовых ресурсов входят лица в трудоспособном возрасте (жен. - 16-54, муж. – 16-59) и работающие лица пенсионного возраста. Активизация экономической деятельности в последние годы улучшает ситуацию с трудовыми ресурсами: сокращ. Общая численность и доля населения моложе трудосп. возраста, уменьшается доля населения пенс. возраста и увеличивается доля населения трудосп. возраста.   Это обусловлено низким уровнем рождаемости в 90-х гг., вступлением в трудоспособный возраст сравнительно многочисл.поколения конца 70-80-х гг. и выходом на пенсию малочисл.поколения «детей войны». Также важную роль играет иммиграция в основном трудосп.населения из стран СНГ и Балтии и эмиграция россиян за рубеж (2утечка умов» и др.)

Уровень образования трудосп.населения Росси остается высоким. В связи с измененями в структуре экономики Росси снизилась доля занятых в промышленности, строительстве, науке, а увел. – в торговле, обществ.питании, кредитовании, финансах, страховании и др. отраслях сферы услуг.

3. Научные ресурсы определяются как численностью исследователей и мат.-тех. Базой НИОКР, так и системой организации науки и научного обслуживания, приоритетами научных разработок. Осн.научные ресурсы, сосредоточены в небольшом числе развитых стран и в России. В период перехода к рыночной экономике в России значительно снизились ассигнования на науку (2003г. -0,3% ВВП), примерно вдвое уменьшилась численность специалистов, занятых в науке и научном обслуживании. Т.о. второе место в мире после США по научно-техническому потенциалу, занимаемое СССР, было утеряно. Сейчас российская наука занимает лидирующие позиции в мире по таким направлениям, как авиационная и космическая техника, атомная энергетика, биотехнология, керамические и сверхтвердые материалы, белковые преператы и компоненты, система искусственного интеллекта и виртуальной реальности. В сзвязи с длительной нехваткой финансовых ресурсов России пришлось отказаться от проведения научных исследований по всему фронту НИОКР и перейти к тактике точечных прорывов. Из100 главных направлений НИОКР Россия лидирует по 17 из них. Переход страны к рыночной системе сопровождался радикальными реформами 1992-93гг., которые с нарастание социально-экономической напряженности сменились эволюционным развитием рыночных институтов в последующие годы. Среди преобразований переходного периода главное место занимают изменения роли государства в экономике, макроэкономическая стабилизация, приватизация, формирование рыночной инфраструктуры, интеграция в мировое хозяйство. 

Т.о. современный уровень социально-экономического развития России характеризуется противоречивыми тенденциями. С одной стороны, она располагает значительными природными, трудовыми, научными ресурсами, крупным производственным потенциалом, занимает ведущие позиции в производстве и экспорте многих важных товаров (в основном, топливно-сырьевой группе), обладает мощным научно-техническим потенциалом, высоким образовательным уровнем населения. С другой стороны, доля страны в совокупном ВВП мира снизилась до 2,6%. Будучи средне развитой страной, по ряду параметров Россия занимает промежуточную позицию в мировой экономике между развитыми и развивающимися странами. В современном мире России приходится, как бы заново утверждать свои позиции.

25. Позиции России в мировом хозяйстве к началу 21в.

Современное положение России в мировой экономике характеризуется противоречивыми тенденциями. С одной стороны, она располагает значительными природными, трудовыми ресурсами, крупным производственным потенциалом, занимает ведущие позиции в производстве и экспорте многих важных товаров (в основном топливно-сырьевой группы), обладает мощным научно-техническим потенциалом, высоким образовательным уровнем населения. С другой стороны, доля страны в совокупном ВВП мира снизилась. Будучи среднеразвитой страной, по ряду параметров Россия занимает промежуточную позицию в мировой экономике между развитыми и развивающимися странами. В современном мире России приходится, как бы заново утверждать свои позиции.

Россия занимает важное место в мировом хозяйстве по запасам природных ресурсов, особенно минерального сырья и топлива, земельных, водных и лесных ресурсов. Но эффективное их использование затрудняется из-за исчерпания легкодоступных месторождений, огромного расстояния между районами добычи и потребления сырья, сурового климата и др. По уровню экономического развития Россия находится на одном из последних мест среди индустриальных стран, особенно по среднедушевому ВВП. В то же время Россия соответствует критериям развитой страны по таким показателям, как уровень урбанизации и грамотности населения, отраслевая структура ВВП и занятости. Следует отметить, что структура производства в целом – индустриальная (доля промышленности в ВВП – 64%), но основное место принадлежит топливно-энергетическим отраслям (64% в промышленном производстве). С точки зрения уровня эффективности российское производство существенно уступает уровню развитых государств.

Главное, что следует выделить в современной позиции России – существенное повышение роли внешнеэкономического фактора.

Показателями участия России в мировой экономике является экспортная квота (отношение объёма экспорта товаров и услуг к производству) в ВВП и производстве отдельных видов продукции; доля импорта в потреблении инвестиций и потребительских товаров; удельный вес иностранных инвестиций в общем объёме инвестиций в российскую экономику. Значительный рост экспортной квоты был обусловлен превращением прежних поставок между республиками бывшего СССР во внешнеторговой сделки и увеличением экспортных поставок из-за сокращения внутреннего спроса, облегчения выхода на внешний рынок. Рост доли импорта в потреблении продукции вызван либерализацией 90-х гг. внешнеэкономической деятельности, сокращением инвестиций и неконкурентоспособностью продукции отраслей российской промышленности.

Переход России к открытой экономике в начале 90-х привёл к разделению народного хозяйства на 3 группы отраслей (по конкурентоспособности): 

1. ресурсные отрасли (конкурентоспособные на внешнем рынке); 

2. отрасли обрабатывающей промышленности (конкурентоспособные на внутреннем и отчасти на внешнем рынке); 

3. отрасли, неспособные проникнуть на внешний рынок, но необходимые на внутреннем рынке.

Топливно-сырьевая модель международной специализации российской экономики приобрела ярко выраженный характер. Природные богатства используются для «латания дыр» неэффективной экономики. Очевидна бесперспективность этой специализации. Выход – в использовании доходов от экспорта природных ресурсов для развития научно-технического потенциала России. В экономической политики России на протяжении длительного времени чередуются тенденции к автаркии (экономической самообеспеченности) и к интеграции в мировое хозяйство. Опыт показал негативные стороны крайней замкнутости и чрезмерной открытости экономики и указал необходимость проведения сбалансированной политики (сочетание защиты отечественного производства с использованием преимуществ международного разделения труда).

Т.о. геополитическое положение России в современном мире двойственно. Она выступает правопреемницей СССР на мировой арене и должна занимать место великой державы. Вместе с тем военно-политическая и экономическая роль России в сравнении с СССР неизмеримо ниже. Поскольку в новых условиях значение военно-политического потенциала ослабло,  Россия может занять позиции мировой державы, только завоевав авторитет проведением внешнеполитических акций с положительным общественным резонансом и достигнув высокого уровня экономического развития. Но распад СССР и переход к рынку обусловил экономический кризис, который охватил все сферы  экономики и привёл к утрате  многих внешнеэкономических позиций в мировом хозяйстве. В последние годы резко сократилось присутствие России на многих важных товарных рынках.

Тем не менее, Россия обладает значительным потенциалом, позволяющим ей занять достойное место в системе мирового хозяйства. Многое будет зависеть от того, насколько скоро и успешно нам удастся преодолеть экономический кризис, от направленности и содержания структурных преобразований, от того, насколько удастся сохранить огромный научно-технический потенциал. Также важны эффективные внешнеэкономическая политика и решение проблем урегулирования внешней задолженности.

26. Роль Росси в экономической интеграции стран СНГ. 

Россия- естественное ядро СНГ. Из всех постсоветских республик на неё приходится свыше ¾ территории, почти ½ населения к около 2/3 ВВП. Сейчас Россия, с одной стороны, поддерживает связи  с бывшими республиками СССР, а с другой завоёвывает мировой рынок, утверждает себя равноправный партнёр со странами дальнего зарубежья. Решение этих задач усложняется неэффективной структурой экономики России, отсталостью технологической базой производства, нерешенными социальными задачами. 

Отношения России со странами – членами СНГ складываются по-разному. Наиболее интенсивная интеграция в различных областях идёт между Россией и Белоруссией. Это объясняется высоким уровне разделения труда и взаимозависимости. Положительным результатом является заключение Договора о союзе России и Белоруссии, предусматривающей широкий круг интеграционных мер. Положительный эффект от реализации этого договора очевиден: с 1997г. товарооборот  между Россией Белоруссией возрастает на 20-30%. Однако многие запланированные меры остаются нереализованными, возникают несогласованности в сотрудничестве. Причины в объективных трудностях перехода к единым нормам во внешнеэкономической, гражданско-правовой, административной и других областях, и в сопротивлении интеграции с Белоруссией влиятельной части российко-политической элиты по идеологическим соображениям. 

С 1995г. начал формироваться Таможенный союз, куда вошли Россия, Белоруссия, Казахстан, Таджикистан. Позже к нему присоединилась Киргизия. Союз преследует цель создания единого таможенного пространства к унификацию торговых режимов по отношению к третьим странам. Однако достигнутые договоренности неоднократно нарушались, объем необходимой работы не был выполнен, поэтому результаты оказались ниже планировавшихся.

В 1996г. образовался союз четырёх (Россия, Казахстан, Белоруссия, Киргизия),который охватывал сотрудничество в национальных и гуманитарных областях. Во взаимоотношениях этой интеграционной «четверки» есть позитивные сдвиги. В целом, однако, настоящего динамизма в сотрудничестве стран СНГ нет: нарастает груз нерешенных вопросов, сокращается взаимный товарооборот. 

Многие страны еще в 1992г. предлагали создать механизм многостороннего клирина в рамках СНГ. Но эта идея не была реализована прежде всего из-за позиции России, которая имея положительный торговый баланс почти со всеми странами – членами СНГ, опасалась превратиться в кредитора поневоле, т.к. правительства этих стран были заинтересованы главным образом в получении из России дешевого топлива и кредитов.

Россия остается крупнейшим торговым партнером стран-членов СНГ. На нее приходится от 30-80% экспорта и импорта в торговле между бывшими советскими республиками Россия выступает как главный поставщик энергоносителей и электроэнергии в эти страны, что является важнейшей товарной группой её экспорта. В свою очередь Россия закупает в значительных количествах продовольствия, хлопок, уголь, железную руду, руду цветных металлов, тракторы, холодильники.

Основная часть торговли осуществлялась по двустороннем соглашениям на базе бартера. Бартерная торговля ставила достаточно узкие рамки для расширения товарообмена. Также причиной, препятствовавшей восстановлению и расширению торговли между Россией и бывшими советскими республиками, были хронические нарушения контрактных обязательств, особенно платежной дисциплины, неопределенность с ценами , административный произвол.

Т.о Россия. Выступая правопреемницей СССР на мировой арене по праву претендует на высокое положение в мире, в частности, в СНГ. И хотя Россия утратила ведущие позиции СССР, она обладает значительным потенциалом, позволяющим ей занять достойное место в системе интеграционных процессов в СНГ.

Необходимо укреплять позиции России на мировых рынках, решить проблемы урегулирования внешней задолжности и, образуя новые союзы со странами-членами СНГ, обеспечивать точное выполнение соглашений и обязанностей всеми участниками   для достижения максимального положительного результата от этих союзов.

27. Внешняя торговля России и её регулирование: состояние и перспективы

Основой эк. отношений в мир. хоз-ве яв-ся внешняя (м/народная) торговля. Она яв-ся мощным фактором эк. роста.

Внешняя торговля – это торговля какой-либо страны с др. странами, состоящая из оплачиваемого ввоза (импорта) и оплачиваемого вывоза (экспорта) тов-ов.

Россия, по данным ВТО, занимает 20-ое место в мире по экспорту и 25-ое – по импорту; по конкурентоспособности – 48-ое место.

Либерализация внешнеэк-кой деят-ти способствует процессу открытия росс. эк-ки мировому рынку. При этом ход этого включения имеет как позитивные, так и негативные аспекты.

Позитивные: Россия может приобретать необходимые ей товары на мир. рынке по ценам ниже затрат на их собственное пр-во.  В свою очередь, при экспорте6 собственной продукции страна получает выгоду, если вывозные цены выше внутренн.

Вместе с тем в структуре рос. экспорта и импорта закрепилось крайне неблагополучное сочетание факторов пр-ва с преобладанием таких факторов, как сырье и неквалифициров. труд. Ухудшается экологич. фон внешн. торговли. В рос. экспорте стабильно растёт доля неблагополезных в экологич. отношении отраслей, а в импорте увеличивается объем поступления товаров, не безвредных для здоровья чел.

Такая ситуация яв-ся устойчивой традицией участия России, напр., в европейск. разделении труда, сложившейся еще в 15в. именно тогда России было отведено место экпортера с/х тов-ов, сырья и полуфабрик-ов.

В сотрудничестве любой страны с мир. рынком важную роль играет сырьевой фактор. Признавая неизбежность активн. использ-ия сырьевого фактора в мирохоз. связях России, все же такая специализация вряд ли адекватно соответсвует долгосрочным интересам РФ, ее роли и возможностям в мир. хоз-ве.

Т.о. топливно-сырьевая модель м/народн. специализации Рос. с распадом СССР приобрела ярко выраженный хар-р. такая модель позволила РФ в период кризиса плановой системы и при переходе к рын. эк-ке поддерживать относительно высокие (с учётом падения отечеств. пр-ва) стандарты потребления. Такая специализация выгодна только в том случае, если природные рес-сы огромны, а пользующиеся их благами население относит-но невелико. Если такая модель хороша для Канады, Австралии, Саудовской Аравии, то для РФ с населением 146,18 млн чел. это не так. Так же к недостаткам такой модели относятся зависимость России от внешн. рынков и складывающиеся там конъюнктуры; длительное и устойчивое превышение предложения над спросом по основным товарным позициям (нефть, металлы), что ведёт к снижению мир. цен на эти товары. Рос. постоянно теряет свои конкурентные преимущества в топливно-сырьевых отраслях в связи с неуклонным повышением затрат на разведку, добычу и обогащение первичного сырья, в т.ч. по причине ухудшения условий добычи при продвижении ее в труднодоступные регионы с тяжелыми климат. условиями и предельного износа промышл. оборуд-ия. 

Для современн. м/народн. специализации Рос. помимо топлива и сырья становится характерной и прдукция некоторых др. отраслей пром-ти, отличающихся низкой технологичностью и экологичностью. В их числе черн. и цв. металл-гия, базовая химия, цел.-бум. пром-ть. При этом стоимость экспорта неэкономичных отраслей пром-ти выше, чем совокупная стоимость вывоза нефти и газа.

Отход от малоэфф-ной ориентации на вывоз топливно-энергетич. и др. сырья в пользу экологоёмкой продукции представляет собой шаг назад проц-се интернационализации рос. эк-ки. В связи с этим настораживает рост уд. веса металлургии в отраслевой структуре экспорта пром. прод-ции. При этом приток иностран. инвестиций в рос. эк-ку недостаточен для поддержания в должном состоянии и модернизации произв. мощностей. Экспорт природн. рес-сов лишь в незначительной степени использ-ся как средство модернизации рос. эк-ки. Наиболее перспективным представляется исполь-ть природно-ресурсн. потенциал как начальный импульс отраслей, опирающихся на научно-техн. потенциал страны. Важно соединить разработку и экспорт наиболее рентабельных видов сырья и топлива с появлением и развитием точек роста в тех отраслях эк-ки, которые будут способствовать ее структурной перестройке. 

В ближайшей перспективе в структуре экспорта Рос. не произойдёт существенных изменений. Расширение экспорта машин и оборудования будет сдерживаться низким уровнем конкурентосп-ти рос. продукции на мир. рынке.  Основа м/народн. специализ-ции – нефть, газ, черн. и цв. металлы, в определённой мере – вооружения и военная техника. В структуре рос. импорта ведущую роль традиционно занимают машины и оборудование. В последние годы прошла переориентация импорта на потребит. товары (пром. и с/х товары народн. потребления, а также сырье для их пр-ва).

Магистральное направление мирохоз-ой стратегии РФ состоит в развитии наукоёмкой готов. продукции (авиац., машиностр.,  научн. приборы и инструменты, средства телекоммуникаций, т.д.) Вся эта продукция имеет устойчивые и растущие рынки сбыта за рубежом. Пока же доля продукции высокотехнологич. отраслей в рос. экспорте тов-ов обрабатыв. пром-ти составляет 5%, что знач-но ниже показателя по странам ОЭСР. Нужна существенная финанс., информ.-консультационная, маркетинговая инфраструктура гос. поддержки, а также активной экспортной политике Рос. сможет перевести накопленный интеллект-ый и технологич-ий потенциал в конкурентные преимущества на мир. рынке.

Помимо развития эф-го экспорта Рос. должна идти по пути широкого развития м/ународн. внутриотраслевого кооперирования. Это открывает существенные возможности для включения в мир. пр-во различных отраслей рос. машиностр-ия.

Указывая на объективную необходимость участия Рос. в сист. м/ународн. торговли, следует помнить, что включение в этот процесс должно быть направлено на повышение эф-ти нар. хоз-ва и отвечать нац. интересам Рос., ее эк-кой безопастности.

28. Проблема внешней задолженности России и пути её решения. 

Осуществляя те или иные заимствования за рубежом, Россия становится одним из крупнейших должников в мире. В настоящее время  основными кредиторами России стали международные финансовые организации, которые при предоставлении кредитов требует проведения стабилизационных программ, прежде всего-сокращение бюджетного дефицита и инфляции. Россия является одновременно задолжником и кредитором.

Внешняя задолженность современной России является из самых сложных проблем, корая резко обострилась после девальвации рубля в 1998г. По размеру внешнего долга Россия заняла 6 место в мире(примерно 130 млрд. долл, уступая Бразилии, Китаю, Мексики , Индии и Индонезии). Основная часть российского внешнего долга перешла по наследству СССР, т.к. РФ взяла на себя обязательства по обслуживанию ею внешнего долга. В переходный период внешняя задолженность резко возросла.

Внешний долг РФ подразделяется на:

1) задолженность по отношению к иностранным правительствам и долговые обязательства, гарантированные правительствами зарубежных стран.

2) Внешний долг иностранным коммерческим банкам. Эти обязательства являются объектом свободной купли-продажи на мировом межбанковском рынке

3) Задолженность внешнеторговых объединений по централизованным импортным поставкам.

Переговоры по урегулированию официальной задолженности Россия проводит в рамках Парижского и Лондонского клубов. Для улучшения платежной ситуации и обеспечения бюджета по части долговых обязательств Россия пытается заключить соглашения с кредиторами о реструктуризации задолженности и отсрочки выплат:

В начале апреля 1993г. Россия подписала первое соглашение с парижским клубом, по которому страна получила право не выплачивать по советским долгам в 1993г. 15 млрд. долл., а только 2 млрд. долл. В конце апреля 1996г.- новое соглашение о 25-летней реструктуризации советского долга (42 млрд. долл.): в течении 6 лет будут выплачиваться только % по этому долгу, а сам долг с 2002г. в течение 20 лет. В окт. 1997г.- соглашение о реструктуризации долга с Лондонским клубом о 25-летней отсрочке по выплате основного долга-24 млрд. долл. С 5-летним льготным периодом.

В марте 1996г. МВФ предоставил России расширенный кредит в размере 10.2 млрд. долл. В июле 1998г.-договор с МВФ о предоставлении 10-15 млрд. долл. Для обеспечения стабилизации российского рубля при снижении темпов инфляции и бюджетного дефицита. Россия получила отсрочку по погашению капитальной суммы долга. Благодаря соглашением с Лондонскими и Парижским клубами к льготным ссудам МВФ т МБРР выплата % по внешнему долгу будет составлять прим. 7 млрд. доолл. В год (1,3% ВВП).это меньше половины того, что пришлось бы выплачивать России в соответствии с текущими рыночными процентными ставками. Самое опасное в том, что резко возрастает расходы по обслуживанию общей задолженности государства. Уже сейчас они превышают 40% части  бюджета.

Важная проблема России состоит в том, чтобы добиться прекращения оседания в зарубежных банках значительной части выручки от экспорта продукции и возвращения этих капиталов на родину (за границей оседает 15-17 млрд. долл.)

Решение проблемы платежей по внешнему долгу во многом зависит от:

1) восстановления доверия к национальной денежной единице

2) создания условий для внутреннего инвестирования.

Россия также выступает и как солидный кредитор для многих стран. Так, долг развивающихся стран России составил 140-176 млрд. долл., что значительно превышает долг России Западу. Основная часть внешнего долга приходится на Кубу, Монголию, Вьетнам, Индию, Сирию, Ирак, Ливию, Афганистан, СНГ. Текущая задолженность стран СНГ России составляет ок. 9 млрд. долл. Исходя из того, что многи должники России не в состоянии рассчитаться с долгами, считается целесообразнее проводить зачет долгов поставщиками традиционных для этих стран товаров (Индия оставляет чай, хлопок т.д.)

Сбалансированная, гибкая политика России по управлению своими зарубежными займами и кредитами будет способствовать её выходу из нынешнего тяжелого финансового положения.

28. Внешняя задолженность России и пути ее разрешения.

Активность России на мировом рынке ссудного капитала во второй половине 90-

х годов способствовала резкому увеличению ее внешней задолженности. К

сентябрю 1998 г. внешние долги России оценивались в 151,5 млрд. $.

Значительная часть внешнего долга (более 100 млрд. долл.) досталась от

бывшего СССР, так как российское правительство взяло на себя

соответствующие обязательства. Тем не менее, внешние заимствования в 1996-

1998 гг. увеличились в 2 раза, прежде всего за счет заимствований у

международных организаций (МВФ, Всемирный банк) и выпуска еврооблигаций.

Внешний долг России условно можно разделить на следующие составляющие:

    . займы международных организаций и реструктурированный долг СССР;

    . кредиты и займы российских банков;

    . кредиты и займы российских компаний;

    . валютные облигации внутреннего займа;

    . еврооблигации и субфедеральные внешние займы и кредиты.

Большую часть внешнего долга России в зависимости от природы его

происхождения можно разделить на три группы: кредиты Парижского,

Лондонского и Токийского клубов. Совокупный долг им без процентов

составляет около 80 млрд. долл.

Сейчас Россия имеет дело с двумя группами кредиторов: официальными

кредиторами, в основном входящими в Парижский клуб; и коммерческими

банками, или их представителем – Лондонским клубом. Лондонский клуб

занимается вопросами задолженности перед частными коммерческими банками.

Обязательства России перед этим клубом составляют межбанковские кредиты,

предоставленные Внешэкономбанку в советское время, а также векселя,

использующиеся во внешнеторговых расчетах. К обязательствам России перед

Парижским клубом относится задолженность по кредитам, предоставленным

иностранными банками в рамках межправительственных соглашений под гарантии

обоих правительств или застрахованными правительственными страховыми

организациями.

На 2002г. внешний долг РФ составил 105 млрд. $ (2-е место  после  Бразилии),

в 2003г. – выплата 15,5 млрд. $.

Значительные масштабы внешней задолженности отрицательно влияют на

платежеспособность России и, соответственно, – на ее имидж среди

международных финансовых организаций и рейтинг страны по степени кредитного

риска.

Система мер по управлению внешним государственным долгом:

списание части долга;

выпуск новых обязательств;

реструктуризация задолженности;

взаимный учет требований;

ужесточение фискальной политики;

формирование специального стабилизационного фонда;

переговорный процесс;

долги за инвестиции;

продажа дебиторской задолженности;

продажа части собственности за рубежом;

продажа экологических квот.

Большую часть российского долга (в том числе долга СССР) составляют

краткосрочные заимствования.

Министерство финансов РФ планирует снизить внешнюю задолженность России к

2005 году до 40% от ВВП.

Концепция Минфина по долговой стратегии России на 2003-2005 гг.: во-первых,

частично рефинансировать внешнюю задолженность за счет увеличения

заимствований на внутреннем рынке, во-вторых, правительству предлагается

меньше средств изымать из экономики для обслуживания внешних долгов,

ориентируясь преимущественно на операции с различного рода долговыми

инструментами, а также на поступления от приватизации. По словам премьер-

министра Михаил Касьянова, нынешний объем внешнего долга России «не

представляет угрозы для ее экономики». Объем задолженности перед

иностранными кредиторами удалось радикально сократить – со 100% ВВП в 2000

г. до 40% к началу 2003 года. В 2003 г., «пиковом» с точки зрения

абсолютного объема внешнедолговых платежей, расходы бюджета составили около

5,5% ВВП. Проблема заключается в том, что обслуживание внешней

задолженности препятствует более быстрому и радикальному снижению налогов,

что в свою очередь, сдерживает экономический рост. Объем выплат России по

внешнему долгу в январе 2003г. составил 1 млрд 86 млн долл. Всего по

внешнему долгу в 2003г. предстоит выплатить около 17,3 млрд долл.

Ожидается, что в 2004 году Россия выплатит по внешнему долгу 14,5 млрд

долл., а в 2005г. - 17,2 млрд долл.

29.Участие России в деятельности международных финансовых организаций. 

В современных условиях Россия как участник внешнеэкономической деятельности и активный функционер  мирового хозяйства как бы заново пересматривает свои позиции участия в мирохозяйственных отношениях. Участие России в международных организациях, присоединение к многочисленным многосторонним конвенциям и соглашениям позволяет ей занять соответствующего места активного и равноправного участника мирового хозяйства. Сейчас Россия участвует  в 300 международных организациях.

Международные финансовые организации играют все более заметную роль в мировой экономике, т.к.:

1. их деятельность позволяет внести необходимое регулирование и определенную стабильность в функционирование валютно-расчетных отношений;

2. они призваны служить форумом для налаживания валютно-расчетных отношений между странами, и эта функция усиливается;

3. возрастает их значение в сфере изучения, анализа и обобщения информации о тенденциях развития и выработки рекомендаций по важнейшим проблемам мирового хозяйства.

Огромно значение факта вступление России в международные валютно-кредитные организации, действующие под эгидой МВФ. Вхождение в МВФ (1 июля 1992г.) открыло для нее новые, более эффективные возможности участия в мирохозяйственном процессе. Благодаря этому участию наша страна получила возможность кредитами МВФ.

МВФ учрежден в 1994, реально стал функционировать в 1946г., место пребывания -Вашингтон (США). Входят 182 страны. Ресурсы МВФ формулируются за счет взносов стран-членов фондов: 210 млрд. долл. Сейчас это одна из ведущих международных финансовых организаций.

МВФ воздействует на экономические процессы в России через реализацию программ финансовой стабилизации и корректировок ПБ, руководствуясь принципом обусловленности: страны-члены могут получить от него кредиты при условии, что они обязуются проводить определенную экономическую политику (сокращение бюджетного дефицита, снижение темпов роста денежной массы и поднятия % ставок по кредитам выше уровня инфляции).

Россия является одним из 24 исполнительных директоров МВФ. Правительство России приняло решение увеличить число своих голосов до 3%, что потребует внесения в бюджет МВФ дополнительных валютных средств, но и сумма, на которую могут претендовать Россия, увеличиться до 8 млрд. долл.

Весомое значение имеет сотрудничество России с международным банком реконструкции  и развития (МБРР) и системой организаций Всемирного банка, которой –оказание развитыми странами финансовой помощи развивающимся странам. МБРР основан в 1945г., место пребывание- Вашингтон (США). Объединяет 181 страну мира. Россия стала членом МБРР 16 июня 1992г. МБРР занимается проблемами долгосрочно экономического развития и оказывает помощь развивающимся странам и странам с переходной экономикой, в т.ч. и СНГ. Сотрудничество России с МБРР обеспечивало возможности получения немалых кредитных сумм, которые направлялись на финансирование конкретной отрасли программ развития российской экономики. В 1992-1998гг. МБРР предоставил кредиты России на 11,4 млрд. долл. под реализацию 41 проекта. В 1998году Россия стала крупнейшим заёмщиком МБРР в Европе и Центральной Азии. В мировом списке получателей Россия получает 6 место.

Россия является 1м из 24х директоров-исполнителей МБРР. В 1997г. Россия впервые участвовала в сессии всемирного банка и МВФ в Гонконге как полноправный член и заявила о своей прямой и полной заинтересованности в обсуждении мировых финансовых проблем. В августе 1998г. на заседании совета директоров всемирного банка был утвержден проект кредитования России на 1,5 млрд. долл. срок погашения 7 лет с 3хлетним льготным периодом. Использование полученных средств дает возможность осуществить меры по технической и организационной реконструкции ряда отраслей экономики, создать хороший задел для развития экспортной базы.

Став членом МБРР, Россия вступила и   в многостороннее агенство по гарантированию инвестиций (МАГИ), в кот.  в настоящее время входят 134 государства. Место пребывания- Вашингтон.

Также Россия взаимодействует с международной ассоциацией развития (МАР) (160 государств) и международной финансовой корпорацией (МФК) (174 государства, Россия с 12 апреля 1993г.), которые также входят в группу всемирного банка.

Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР)- третья влиятельная кредитная организация. Был создан в 1991году для оказания помощи странам Центральной и Восточной Европы и бывшего СССР на этапе рыночных преобразований. Место пребывания- Лондон. В ЕБРР входят 58 стран ЕС Европейский инвестиционный банк. Россия является крупнейшим получателем помощи от ЕБРР. Объем средств, выделенных для финансирования утвержденных 87 проектов, составляет 2.7 млрд. экю. Или 27 % всех обязательств ЕБРР. В России ЕБРР действует по следующим направлениям:

1. укрепление мелкого бизнеса и новых частных предприятий

2. укрепление финансовой системы России

3. создание возможностей для доступа рос. Предприятий к инвестиционному капиталу (помимо кредитов)

4. поддержка региональных банков и их клиентов

5. помощь в формировании венчурного (рискового) капитала. Особая роль отведена программам финансирования внешнеторговых операций.

6. в окт.1996года 11 стран-членов организации Черноморского экономического сотрудничества, в кот. входит и Россия, договорились об учреждении Черноморского банка развития. Одним из первоочередных проектов стало создание в регионе сети волоконно-оптической связи, что значительно улучшит связь между причерноморскими государствами.

Международный валютно-финансовый и банковский организаций, ставшие важной частью институциональной структуры мировой экономике, взаимодействовать организациями, созданными в других её сферах, в частности с ВТО.

30. Проблемы привлечения иностранных инвестиций в Российскую экономику.

В соответствии с российским законодательством под иностранной инвестицией понимается вложение капитала в объект предпринимательской деятельности на территории РФ в виде объектов гражданских прав, принадлежащих иностранному инвестору, если такие объекты не изъяты из оборота или не ограничены в обороте в соответствии с федеральными законами.

Современная Россия сравнительно поздно встала на путь привлечения зарубежных инвестиций в свою экономику. Использование иностранных инвестиций является объективной необходимостью, обусловленной системой участия экономики страны в МРТ и переливом капитала в свободные отрасли предпринимательства. Для России проблема включения в мировое хозяйство и привлечения иностранных инвестиций в экономику является очень важной. Официальная точка зрения: необходимо привлекать иностранные инвестиции, создавая благоприятный инвестиционный климат. В то же время нежелателен широкий доступ иностранного капитала в российскую экономику (угроза «распродажи России» международным монополиям). Также неконтролируемый приток иностранного капитала угрожает серьезной конкуренцией для российской производительности.

И все же Россия не может стоять в стороне от этого процесса, т.к. становление открытой экономики невозможно без вывоза и импорта капитала. Иностранные инвестиции рассматриваются Россией как фактор:

1. ускорения экономического и технического прогресса;

2. обновления и модернизации производственного аппарата;

3.овладения передовыми методами организации производства;

4. подготовки кадров, отвечающих требованиям рыночной экономики.

Но Россия обладает проблемной спецификой, которая выражается в:

1. обширности территории, неразвитости коммуникационной структуры, неравномерности развития отдельных регионов;

2. общей отсталости экономического развития (слабое развитие с/х, устаревший производственный аппарат и т.д.).

Готовность инвесторов к вложению капитала в экономику страны зависит от существующего в ней инвестиционного климата. Инвестиционный климат – это совокупность политических, экономических, юридических, социальных, бытовых и других факторов, предопределяющих, в конечном счете, степень риска капиталовложений и возможность их  эффективного использования. В настоящее время инвестиционный климат в России в основном является неблагоприятным (политическая нестабильность, экономический кризис, разгул преступности и другие признаки переходного периода).

Но в России существуют благоприятные факторы:

1. богатые природные ресурсы;

2. квалифицированные кадры (быстрое восприятие новейших технологий в производстве и управлении) и относительная их дешевизна;

3. огромный внутренний рынок;

4. осуществляемый процесс приватизации и возможность участия в нем иностранного капитала. 

Таким образом, иностранные инвестиции в Россию все-таки поступают:

1. по линии межправительственных соглашений (государственная форма иностранного капитала);

2. от национальных правительственных организаций (государственная форма иностранного капитала);

3. из международных финансовых институтов и банков (капитал международных организаций неправительственного типа);

4. от различных частных предпринимателей и организаций (частная форма иностранного капитала).

Общий объем иностранных инвестиций в российскую экономику в 2003г. составил 29699млн. долл. США, в т.ч. прямые – 6781млн., портфельные – 401млн. долл. Крупнейшие инвесторы в России – Великобритания (4620млн.), Германия (4305млн.), Кипр (4203млн.), Франция (3712млн.), Нидерланды, США, Япония, азиатские НИС. Предприятия с участием иностранного капитала составляют динамичную часть  российской экономике, но их роль в ВНП страны невелика. Крупных иностранных инвесторов в России практически нет. Иностранный капитал на сегодня не внес заметного вклада в обновление экономики России, пока он играет в основном демонстрационную роль. В настоящее время Россия является местом борьбы международных компаний за сбыт своих товаров, а не ареной приложения капитала. Одни специалисты считают, что большее использование различных форм иностранных кредитов, а другие – что главным источником инвестиционных вливаний в российскую экономику должен стать отечественный частный капитал. Как только в Росси начнется оживление экономики, будут созданы благоприятные  условия для инвестиций. Это повлечет за собой увеличение потока инвестиций и технологий.

Но одним из важнейших факторов по привлечению иностранного капитала является наличие благоприятной правовой обстановки, стабильной законодательной базы, обеспечивающей условия максимально эффективной защиты интересов инвесторов. Современную правовую базу для иностранных инвестиций в России составляют более 30 законов и равнозначных законам Указов президента (базисные законы и касающиеся непосредственно иностранных инвестиций). Главный – «Об иностранных инвестициях в РФ» от 9 июля 1999г. (инвесторами в РФ могут быть иностранные физические, юридические лица, без гражданства, иностранные государства, международные организации).  В нем выделено самое главное – гарантия сохранности и стабильности осуществления инвестиций со стороны государства, а также прав иностранных инвесторов. Реализацией этих прав занимается Правительство РФ. Весьма важным компонентом иностранного капитала является налоговый режим. Сейчас в РФ сохраняется сложная и тяжелая система налогообложения. Т.о. продуманная политика привлечения иностранного капитала  - наиболее эффективный путь выхода из кризиса. Государство должно осуществлять гибкую политику в отношении привлечении иностранных инвестиций: формировать благоприятный инвестиционный климат и осуществлять строгий контроль за соблюдением национальных интересов.

31. Особенности китайской модели реформирования экономики.

Выбранный Китаем путь уникален. Он сочетает в себе, с одной стороны, ориентацию на социалистический строй и главенствующую роль государства в экономике, а с другой – переход к рыночной экономике. Некоторые считают это парадоксом, но подобный парадокс отвечает общемировой тенденции создания смешанной экономики, и практические результаты доказывают, что он обладает определенной эффективностью. За 2 десятилетия социально-экономических реформ КНР превратилась в динамично развивающуюся страну. В 1978г. (после «культурной революции», проводившейся в 1967г. с приоритетом с/х и жесткой центральной властью), ЦКК партии КНР пришел к выводу о необходимости проведения в стране преобразований. Основная цель их была: создание «специфически китайского социализма», в котором было бы многообразие форм собственности – от общенародной до частной, плановые рычаги управления сочетались бы с рыночными, распределение по труду дополнилось распределением по капиталу. Экономическая реформа началась с с/х.  В 1979г. китайские крестьяне перешли от системы «народных коммун» к системе семейного подряда (возможность самостоятельно распоряжаться производимой продукцией). Далее эта система получила развитие с введение закупок продукции по контрактам. Произошло стимулирование роста производства с/х продукции. 

Реформа ценообразования – переход к свободному регулированию цен на  потребительские товары. Эта реформа проходила 3 этапа:

1 – приближение государственных цен к уровню затрат;

2 – постепенная передача права установления цен от централизованных органов управления к местным;

3 – постепенная либерализация цен производственного и потребительского назначения.

Уже к 1996г. цены более чем на 80% производственных материалов, 85% с/х продуктов и 95% промышленных потребительских товаров стали определяться рынком. Правительство во многом отказалось от прямого вмешательства в хозяйственно-промышленную деятельность предприятий. В промышленном производстве удельный вес директивного плана снизился с 95 до 5%.

Изменилась структура собственности. В современной валовой промышленной продукции госсектор занимает 48,3%; коллективная собственность -38,2; индивидуальная, частная и предприятия с участием иностранного капитала – 13,5%.

Начиная с 1979г. Китай взял курс на переход от закрытого общества к открытому в расчете на приток иностранного капитала в страну для модернизации и развития промышленного производства и других отраслей экономики.

Важное место в реализации реформы занимала политика  по привлечению прямых иностранных инвестиций. Первое место – Гонконг – 2/3 объема иностранных инвестиций; второе – Тайвань.

Для привлечения иностранных инвестиций применяются различные стимулы. Сначала в приморских районах были созданы 4 особые экономические зоны, в том числе Шанхай, где иностранным компаниям  был предоставлен ряд льгот, потом они были распространены на 32 города. Особые льготы получили совместные предприятия, действующие в приоритетных отраслях китайской экономики. В1995г. в Китае принят закон, позволяющий иностранным компаниям создавать холдинги. В настоящее время используются разнообразные налоговые, тарифные и другие льготы. Все эти меры способствовали большому притоку иностранного капитала в страну, что усилило роль внешнеэкономического фактора ее развития.

Экономическая реформа означала раскрепощение и активизацию производственных сил аграрного сектора и других отраслей китайской экономики. За последние 20 лет существенно изменилась отраслевая структура китайской экономики.

С/х: В 1978г. было занято – 71%, 1995г. – 53%.

Промышленность:1978г. – 17,4%, 1995г. – 23%.

Сфера услуг: 1978г. -12%, 1995г. – 24%.

Доля с/х в стоимости ВВП: 1978г. – 28%, 2001г. – 15%.

Промышленность: 1978г. – 48%, 2001г. – 33%.

Сначала развивается легкая промышленность, а уже в 90г. центр индустриального развития переместился в новую группу ведущих отраслей – машиностроение, электроника, автомобилестроение, нефтехимия, строительство. Главная отрасль машиностроения сначала – 10%, современный машиностроительный комплекс обеспечивает 27% валовой промышленной продукции страны.

32. Роль новых индустриальных стран в мировой экономике.

В ходе мирового промышленного развития из общей массы государств выделилась группа НИС. 70-80-е гг. 20в. для этих стран характерны были более высокими темпами хозяйственного развития, превышающие аналогичные показатели других развивающихся и развитых стран.

Ведущей отраслью почти всех НИС стала обрабатывающая промышленность, ориентированная на экспорт. У 15 стран товары обрабатывающей промышленности превышают 50% их экспорта.

В экономическом развитии НИС наблюдаются тенденции: идет процесс концентрации производства и капитала, формируется финансовый капитал.

В наиболее развитых странах (Южной Корее, Тайване, Сингапуре, Бразилии, Мексике, Аргентине) сформировались ТНК.

В НИС продолжается аграрная и сырьевая специализация экономики, создается диверсифицированный промышленный комплекс. Уровень ВВП соответствует промышленным развитым странам как ЮАР, Греция, Португалия, Южная Корея, Тайвань. Малайзия, Таиланд, Аргентина, Бразилия – не аграрные страны, т.к. с промышленностью имеют современную базу с/х производства и являются крупными мировыми экспортерами соответствующей продукции.

Для всех перечисленных стран характерно присутствие иностранного капитала в экономике. Более высокий уровень развития является следствием использования иностранных инвестиций в иностранной экономике. 

К НИС относят и «малые драконы» Азии, Южная Корея, Тайвань, Сингапур, Гонконг. НИС Латинской Америки представлены Аргентиной, Бразилией, Мексикой – первое поколение; второе поколение – Малайзия, Таиланд, Индия, Чили; третье поколение – Кипр, Тунис, Турция, Индонезия; 4-е поколение – Филиппины, Южные провинции Китая. По региональному признаку НИС можно классифицировать на:

1. азиатские (Корея, Тайвань, Сингапур, Гонконг, Филлипины, Индия, Таиланд);

2. латиноамериканские (Бразилия, Аргентина, Мексика, Чили).

Азиатские НИС более ориентированы на внешние источники и более открыты мировому сообществу, чем латиноамериканские НИС, которые ориентированы в основном на внутренние источники саморазвития. В этом проявляется высокая степень обеспеченности природными ресурсами, характеризующая для этой группы стран общие черты: высокие темпы роста достигались и в тех, и в других НИС за счет высокой нормы накопления использования современных технологий, высокой производительности труда. 

В конце 90-х гг. положение многих НИС изменилось в худшую сторону под влиянием финансового кризиса, возникшего в Азии. С июня 1997г., когда кризис разразился в Таиланде, чья валюта (бат) упала с 25,8 до 31,2 за доллар. Азиатские страны переживают резкое обесценение своих национальных денежных единиц, крушение финансового и корпоративного секторов, резкий спад в экономике. Кризис произошел под воздействием внешних и внутренних причин. К внешним относятся: укрепление американского доллара в 1995-1996гг.; уменьшение регионального экспорта; глобализация и быстрое перемещение капитала; «стадный» инстинкт местных и иностранных инвесторов, которые поддались панике и поспешно изъяли из региона миллиарды долларов. Внутренние: слабый финансовый сектор; недостаточно эффективное управление кампаниями и слабый контроль за деятельностью банка; недостаточная открытость, чрезмерное упование на краткосрочные внешние займы для финансирования внутренних портфельных инвестиций; семейственное накопление капитала и коррупция; экономические проблемы вызвали политические волнения, усугублявшиеся экономическим кризисом. Возник порочный круг.

Охвативший в 1997г. НИС юго-восточной Азии кризис заставил направить основной поток капиталовложений в государства Латинской Америки. В выигрыше оказалась Бразилия, однако Бразилия, как и другие латиноамериканские страны,  например Аргентина, не могла оградить себя от последствий финансового кризиса.

Азиатская, а затем и российские волны кризиса вызвали отток краткосрочных инвестиций из стран Латинской Америки и спекулятивные атаки их национальных валют. Поэтому упали акции почти наполовину – в Чили, Мексики, Бразилии, Аргентине. Многие НИС оказались устойчивыми к влиянию мирового финансового кризиса и постепенно их экономика начинает восстанавливаться. Рынки региона стабилизируются. Объем операций на фондовых биржах Таиланда, Кореи и Филлипины вырос на 70-110%. Процентные ставки в Таиланде и Корее снизились и достигли докризисного уровня, однако большинство стран Азии еще не оправились от массового оттока капитала. Экономика Малайзии тоже начала восстанавливаться. Введение мер по контролю за капиталом в сентябре 1998г. немедленно привело к улучшению экономической ситуации, золотовалютные запасы страны увеличились, улучшились и показатели торгового баланса. 

Несмотря на кризис крупнейшие ТНК не покинули страны Азии.

33. Экономический потенциал и тенденции развития новых индустриальных стран.

Процессы дифференциации, протекающие во всех подсис​темах мировой экономики, следовательно, и в развивающихся странах, привели к выделению особой группы стран, полу​чивших название «новые индустриальные страны» (НИС). Данные государства отличаются более высоким экономичес​ким ростом, чем промышленно развитые страны, и сущест​венно более высоким уровнем развития хозяйства по сравне​нию с основной группой развивающихся стран. . Новые индустриальные страны НИС

Обычно НИС подразделяют на 4 поколения. К первому от​носят Республику Корею, Тайвань, Сингапур, Гонконг, Арген​тину, Бразилию, Мексику; ко второму - Малайзию, Таиланд, Индию, Чили; к третьему - Кипр, Тунис, Турцию, Индонезию; и, наконец, к четвертому - Филиппины, южные провинции Китая и т.д.

Статус «НИС» страна приобретает по следующим критери​ям, установленными по методике ООН:

• размер ВВП на душу населения; 

• среднегодовые темпы его прироста ; 

• удельный вес обрабатывающей промышленности в ВВП (он должен быть не более 20%); 

• объем экспорта промышленных изделий и их доля в об​щем вывозе; 

• объем прямых инвестиций за рубежом.

По некоторым показателям НИС зачастую превосходят по​добные показатели ряда промышленно развитых стран. На протяжении 30 лет с 1960 по 1990 гг. темпы развития экономики азиатского региона в целом составляли более 5% в год, в то время как в европейских странах - 2%  Развивающиеся страны, вступившие на индустриальный путь развития, начинают привлекать иностранные инвестиции и стимулировать рост внешней торговли. Доходы от экспорта используются для развития наиболее перспективных отраслей. В 60-е гг. на такой путь вступили страны Восточной Азии и Латинской Америки. В Восточной Азии капитал направлялся главным образом в обрабатывающую промышленность и сы​рьевые отрасли. В Латинской Америке - в торговлю, сферу услуг, обрабатывающую промышленность. Особо нужно вы​делить Восточную Азию.

В 21 в., как отмечают многие специалисты, покажет свою силу азиатско-тихоокеанский регион. В 1989 г. 18 государств образовали форум азиатско-тихоокеанского сотрудничества (АТЭС): США, Канада, Китай, Япония, Австралия, Новая Зе​ландия, Республика Корея и т.д. Целями этой интегральной группировки стало упразднение торговых препятствий во взамоторговле и движении капитала. Однако, в силу того, что страны, входящие в АТЭС, различны, были установлены сро​ки для достижения этих целей: до 2010 - для развитых стран, до 2020 г. - для развивающихся стран. АТЭС не является за​крытым блоком. В ноябре 1998 г. на очередной конференции в столице Малайзии Куала-Лумпуре в состав организации приняты еще 3 страны: Вьетнам, Перу, Россия.

Экономическая стратегия Латинской Америки ознаменована тремя финансовыми волнами. С середины 70-х гг. Чили, Уруг​вай и Аргентина декларировали переход к новой стратегии раз​вития - либеральной. Это означало резкое сокращение вмеша​тельства государства в инвестиционные, кредитные, валютные и внешнеторговые операции и сужение его участия в предпри​нимательской деятельности. Ключевой реформой стала прива​тизация, призванная расширить пространство для частной ини​циативы. Но, как результат, реформы в Чили были полууспешными, а в Аргентине и Уругвае не удались. 

Тяжелый экономический кризис Латинская Америка преодо​лела также в начале 80-х гг., что послужило толчком к перест​ройке национальных хозяйственно-технологических структур.

Как показывает латиноамериканский опыт, сильнейшим тормозом к преобразованиям социально-экономического харак​тера является наличие у той или иной страны крупного внешне​го долга. Достигая критической суммы, он ограничивает свобо​ду действий государства, выбора собственной стратегии развития. Сейчас свыше 10 стран региона не в состоянии во​время уплачивать проценты по внешней задолженности.

Темпы экономического развития, как отмечалось выше, большинства НИС значительно превышают аналогичные по​казатели многих развитых стран. По производству отдельных видов промышленной продукции, в том числе наукоемких, НИС вышли на ведущие позиции в капиталистической эконо​мике. Именно это обстоятельство и обусловило их необычай​но ускоренный рост.

Еще более высокими темпами развивается экспорт из этих стран. Дело в том, что обладая высокой конкурентоспособнос​тью, продукция обрабатывающей промышленности НИС все более интенсивно захватывает позиции на мировом рынке. НИС превратились в крупнейших экспортеров обуви, одежды, текстильных изделий, стремительно наращивают вывоз быто​вой электронной аппаратуры и т.д. При этом НИС удалось не только найти свою нишу на мировом рынке, но и потеснить конкурентов из числа развитых капиталистических стран, 

В силу множества факторов НИС оказались в сфере особых экономических и политических интересов капиталистических стран, которые направляли в эти страны почти половину всех финансовых ресурсов, предназначенных развивающимся го​сударствам.

Быстрый рост экономики обусловил увеличение абсолют​ных размеров ВВП, в том числе и на душу населения. По этим показателям НИС в целом также опере​жает основную массу развитых стран. В структуре ВВП до​статочно велик удельный вес внутренних накоплений, при​чем в азиатских НИС он выше, чем в большинстве индустриальных государств.

Использование положительного опыта НИС, осуществив​ших прорыв на мировой рынок наукоемкой продукции, имеет практическое значение для ускоренного формирования новой модели внешнеэкономических связей восточноевропейских стран, ориентированных на глубокое и комплексное сотруд​ничество в производстве, науке и технике.

1. Японский путь реформ экономики, т.е. за 50 лет  эти  страны  превратились

   из аграрных в лидеров мирового НТП

2.  Наибольшую  часть  доходов  приносят  высокотехнологичные  промышленные,

   добывающие предприятия, а также финансовые центры.

3. Динамичное  развитие  и  активное  участие  в  МРТ  на  базе  современных

   высокотехнологичных производств

4. Высокий  уровень  образовательных  стандартов:  Корея,  Япония,  Сингапур

   имеют самый высокий уровень интеллектуальных способностей

5. Большое  усердие  и  трудолюбие,  тесные  семейные  узы,  беспрекословное

   подчинение властям.

Основные   сложности   этих   стран:   классово-олигархический   капитализм, экспортная  ориентация  экономики,  азиатская  модель  неспособна  адекватно реагировать на валютно-финансовые кризисы. НИС Латинской Америки: Мексика, Бразилия, Аргентина, Чили.

1. Ведущей отраслью промышленности является обрабатывающая.

2. Экономике присущи тенденции,  характерные  для  зрелой  капиталистической

   экономики

3. Обладают более мощным экономическим потенциалом по сравнению с НИС ЮВА

Основные  сложности:  коррупция  и  бюрократия,  неустойчивая   политическая

система, бедность и безграмотность населения.

34. Свободные экономически зоны и их роль в мировой экономике.

Заметным явление мирового хозяйства, неотъемлемой частью международных экономических отношений второй половины 20в. становятся свободные экономические зоны (СЭЗ). В системе мировых хозяйственных связей СЭЗ представляют в основном как фактор ускоренного экономического роста за счет активизации международного товарооборота, мобилизации инвестиций, обмена технологиями, информацией, углубления интеграционных экономических процессов.

После подписания киотского соглашения (1973г.) СЭЗ получил широкое распространение во многих странах. В 90-х гг. в мире функционировало более 4тыс. разного рода СЭЗ. В 2000г. через различные СЭЗ проходило 30% мирового товарооборота. Международные корпорации в поисках квотных условий для своей деятельности рассматривают СЭЗ благоприятные территории, где можно получить сверхприбыль. Норма прибыли СЭЗ в среднем составляет 30-35%, а в азиатских более 40%. Сроки окупаемости капиталовложений в СЭЗ сокращаются в 2-3 раза.

СЭЗ представляют собой часть национального экономического пространства, где используется особая система льгот и стимулов, не применяемые в других частях страны.

В промышленно развитых странах (США, Великобритания, Франция) СЭЗ создавались для активизации внешнеэкономических связей реализации региональной политики, направленной на оживление мелкого и среднего бизнеса в районах, подверженных экономической депрессии, на выравнивание межрегиональных различий.

Во Франции с 1997г. 38 городов, а также Корсика объявлены «СЗ». Создаваемые в них мелкие и средние предприятия получают максимальные налоговые льготы. Эти предприятия на 5 лет освобождаются от выплаты различных налогов и прочих обязательных отчислений. Одной из главных задач политики «свободного зонирования» является создание новых рабочих мест.

В развивающихся странах упор при создании СЭЗ делается на привлечение иностранного капитала, технологий, модернизацию промышленности, повышении квалификации рабочей силы.

 СЭЗ увязываются с 3 задачами:

- стимулированием промышленного экспорта и получением на этой основе валютных средств;

- рост занятости;

- превращение зон в полигоны по опробованию новых методов хозяйствования.

Экономика СЭЗ имеет высокую степень открытости внешнему миру, а таможенный, налоговый и инвестиционный режим благоприятен для внешних и внутренних инвестиций. Одной из простейших форм являются свободные таможенные зоны (СТЗ). Эти зоны представляют собой склады для хранения, упаковки и незначительной обработки товаров, предназначенных для экспорта. В этих зонах обычно открывают свои филиалы нерезидентные для данной страны предприятия – импортеры.  СТЗ освобождаются от таможенных пошлин на ввоз и вывоз товаров (распространены в НИС).

Зоны свободной торговли (наибольшее развитие в США). Это зоны, которые представляют собой ограниченные участки территории в США, в пределах которых установлен льготный по сравнению с общим  режим хозяйственно, в том числе внешнеэкономической, деятельности. В США СТЗ, действующие на территории страны подразделяются на зоны общего назначения (находятся за пределами национального таможенного пространства, в котором осуществляются операции по складированию и переработке ввезенных товаров) и специализированные – субзоны (создаются для отдельных крупных компаний, деятельность которых выходит за рамки зон общего назначения, в них производится экспортная и импортозамещающая продукция).

К числу простейших ЗСТ можно отнести специальные магазины «дьюти фри» в крупных международных аэропортах. С точки зрения режима они рассматриваются как находящиеся за пределами государственных границ. К ЗСТ относятся также и традиционные свободные гавани (порты) со льготными торговыми режимами.

Прмышленно-производственные зоны создаются на территории со специальным таможенным режимом, где производится экспортная и импортозамещающая продукция. Эти зоны пользуются существенными налоговыми и финансовыми льготами.

Технико-внедренческие зоны – в них концентрируются национальные и зарубежные исследовательские, проектные, научно-производственные фирмы, пользующиеся единой системой налоговых и финансовых льгот (США, Япония, Китай). Самый известный в мире и крупнейший в США технопарк «Силикон вэлли» дает 205 мирового производства средств вычислительной техники и компьютеров.

Сервисные зоны представляют собой территории с льготным режимом предпринимательской деятельности для фирм и организаций, оказывающих различные финансово-экономические, страховые и иные услуги. К числу сервисных зон относятся оффшорные зоны (ОЗ) и налоговые гавани (НГ). ОЗ и НГ привлекают предпринимателей благоприятным валютно-финансовым, фискальным режимом, высоким уровнем банковской и коммерческой секретности, лояльности государственного регулирования.

ОЗ – Лихтенштейн, панама, Гонконг, Швейцария и т.д. Льготный режим в ОЗ определяется также отсутствием валютных ограничений, свободным вывозом прибылей, низким уровнем уставного капитала, отсутствием таможенных пошлин и сборов для иностранного инвестора. Для стран организующих ОЗ, выгода состоит в привлечении дополнительных иностранных капиталов, получении дохода от пребывания зарегистрированной компании в ОЗ, создании дополнительных рабочих мест для местных специалистов, что в целом способствует развитию национальной экономики.

35. Экономич. аспекты глобальных экологических проблем.

Проблемы экологии и экономического развития нельзя рас​сматривать отдельно друг от друга, экономический рост в боль​шинстве развивающихся стран будет зависеть от сельскохозяйст​венного производства, что снизит плодородие почв, в экосистемах вызовет упадок продуктивности и отразится на экономическом развитии. Рост населения в странах с отсталой экономикой приве​дет к тому, что удовлетворение своих жизненных потребностей люди будут осуществлять за счет интенсификации использования природных богатств. В некоторых регионах возможен экологиче​ский и экономический упадок — два неотъемлемых фактора общей деградации.

Всемирной комиссией по окружающей среде и развитию сделан интересный вывод по результатам анализа состояния эколо​гической безопасности: экологическое равновесие невозможно без быстрого экономического роста. Это следует из факта, что растущему населению, пребывающему в бедности, необходимы товары и услуги для удовлетворения основных потребностей и что это от​части зависит от использования всего потенциала экономического роста. Принципиальное значение экологическое равновесие имеет место в тех регионах, где основные потребности населения удовле​творяются слабо или не полностью. 

. Движение вперед, в сторону устойчивого развития эколого-экономической системы, обеспечивая широкие технологические возможности и высокую производительность предпринимательской деятельности, требу​ет от бизнесменов более активного участия в управлении этими процессами. В качестве первого условия для достижения устойчивого развития любой страны Всемирная комиссия назвала наличие по​литической системы, при которой люди могут плодотворно участ​вовать в процессе принятия решений в областях экологии, эконо​мики и политики. Рыночная экономика, при которой политика меньшинства приводит к нерациональному использованию ресур​сов, загрязнению окружающей среды и угрожает жизни ныне жи​вущих и будущих поколений, не может называться «свободной». Только свободный, процветающий рынок может оказать сильное влияние на процесс создания равных возможностей для всех людей планеты, но для этого необходимы условия для его возникновения. Проблема защиты окружающей среды от неблагоприятных  последствий производственной деятельности и научно-технической  прогресса поставлена перед человечеством всем ходом развития общества. Загрязнение окружающей среды приблизилось к той критической точке, когда естественные силы природы не способны восстанавливать причиняемый ущерб.

Общее содержание экологического кризиса включает в себя два основных аспекта. С одной стороны, речь идет об истощении ре​сурсов, которыми располагает человечество. В первую очередь на​до отметить уменьшение объемов невозобновляемых ресурсом. Но гораздо большее значение имеет второй аспект — загрязнение окружающей среды. Экологический кри​зис приобретает глобальный характер. Он охватывает все виды ре​сурсов, все аспекты природной среды, все страны и регионы мира. Быстро растет уровень загрязнения гидросферы. Более 1/3 массы источников загрязняющих веществ вносятся в водные источники. Многие реки и озера превращены в средства эвакуации разно​образных отходов. Глобальные масштабы имеет и география современного экологического кризиса. Ведущую роль здесь играют развитые страны и их лидер США, где используется значительная часть мирового сырья и топлива. В основе экологического кризиса лежит совокупность факторов экономического, социального и политического характера.

Среди экономических факторов на первое место, очевидно, необходимо поставить сам технологический тип воспроизводства, сложившийся в мире в результате всего предшествующего развития человечества. Но не менее важно преодолеть многочисленные проблемы, связанные с экономическими отношениями, господствующими в обществе. В странах с рыночной экономикой беспредел частной соб​ственности является одной из важнейших причин разрушения природной среды. Отсутствие ответственности собственника за по​следствия его деятельности преодолевается усилением контроля со стороны государства и различных общественных организации. В западных странах принимаются различные законы об охране природы, разрабатываются нормы природоохранной деятельности.

Одной из причин экологического кризиса являются разрушения, обусловленные милитаризацией хозяйства и военными действия​ми. Операция «Буря в пустыне», осуществленная странами НАТО в зоне Персидского залива, стала источником огромных потерь. Многочисленные техногенные катастрофы приводят к ухудшению
экологической ситуации. Нередко их источником является деятельность международного терроризма.

Наконец, важно отметить и воздействие социально-психологических и морально-этических факторов. Для сохранения и приумножения сил природы человек должен чувствовать себя ее органической составной частью. Психология гармоничного сотрудничества, бережного отношения к окружающей среде должна вытеснить безумную агрессивность и корыстный эгоизм, которые столь харак​терны для современного человека.

 Таким образом, кардинальное решение экологических проблем требует коренных изменений но всей системе экономики и политики современного общества.

В  качестве примеров деградации окружающей природной среды в результате нерационального природопользования можно привести обезлесение и истощение земельных ресурсов.

В настоящее время сведение лесов продолжается быстры​ми темпами: ежегодно уничтожается более 20 тыс. км2. Лесные массивы исчезают по мере расширения запашки земли и паст​бищ, роста заготовки древесины. Другая причина деградации мировой экологической системы — загрязнение ее отходами производственной и непроизводственной деятельности человека. Количество этих отходов очень велико и в последнее время достигло размеров, угрожающих  существованию человеческой  цивилизации.  Отходы делятся  на твердые, жидкие и газообразные.

В структуре твердых отходов преобладают промышленные и горнопромышленные отходы. В целом и надушу населения они особенно велики в России, США и Японии.

Жидкими отходами загрязняется, прежде всего, гидросфера, причем главными загрязнителями здесь выступают сточные воды и нефть. Нефтяное загрязнение прежде всего отрицательно сказывается на состоянии морской и воздушной среды, так как нефтяная пленка ограничивает газо-, тепло- и влагообмен между ними. По некоторым оценкам, ежегодно в Мировой океан попадает около 3.5 млн. т нефти и нефтепродуктов.

Большую тревогу вызывает загрязнение атмосферы пылевид​ными и газообразными отходами, выбросы которых непосредственно  связаны со сгоранием минерального топлива и биомассы, а также с горными, строительными и другими земляными работами.  

36. Проблема роста народонаселения мира и трудовых ресурсов: количественный и качественный аспекты.

Демографическая проблема в самом общем виде заключается в неблагоприятных для экономического развития динамике населения и сдвигах в его возрастной структуре. Данная проблема складывается по-разному в развивающихся и развитых странах, а также постсоциалистических странах.

В ряде развивающихся стран суть демографической проблемы составляет резкий рост населения, который тормозит экономическое развитие, лишая данные страны возможности осуществлять производственное накопления в сколько-нибудь значительных размерах.

Численность населения мира на протяжении всей истории человечества неуклонно возрастает: 1млрд. был достигнут в 1820г., 2млрд. – 1927г., 3млрд. – 1959г., 4млрд. – 1974г., 5млрд. – 1987г., 6млрд. – 1999г. Среднегодовой прирост в 50-х гг. составлял 53,3млн. чел.; в 60-х – 66,7;, в 70-х – 70,3; в 80-х – 86,4 и в 90-х свыше 90млн. чел. По оценкам ООН, такой прирост населения сохранится до 2015г.

Среднегодовые темпы прироста мирового населения постепенно замедляются. Это обусловлено тем, что страны Северной Америки, Европы и Япония перешли к простому воспроизводству населения, для которого характерен незначительный прирост или относительно небольшая естественная убыль населения. Одновременно существенно уменьшился естественный прирост населения в Китае и странах Юго-Восточной Азии. Однако замедление не смягчает остроты мировой демографической ситуации, т.к. отмеченное снижение темпов оказывается недостаточным для уменьшения абсолютного прироста. Особая острота глобальной демографической проблемы проистекает оттого, что свыше 80% прироста мирового населения приходится на развивающиеся страны. Ареной демографического взрыва в настоящее время являются страны тропической Африки, Ближнего и Среднего Востока и в несколько меньшей степени – Южной Азии. Население развивающихся стран (включая Китай) увеличилось за 1990-1997гг. на 15,6%, тогда как число жителей развитых государств возросло на 4,9%, а в странах Центральной и Восточной Европы, Балтии и СНГ осталось на прежнем уровне.

Почти в 2 раза сократились темпы прироста в развитых странах. Во многих странах с переходной экономикой (Россия, Украина, Болгария, Румыния) наметилась тенденция естественной убыли населения в связи с целым рядом причин (резкое снижение рождаемости и повышение смертности).

Темпы роста населения, его возрастная структура в значительной мере определяют количественные параметры трудовых ресурсов мира.

Под трудовыми ресурсами понимают часть населения в трудоспособном возрасте, обладающую способностью к труду и знаниями, необходимыми для осуществления полезной деятельности. Основную часть трудовых ресурсов составляет экономически активное население (часть населения, имеющая работу или активно занятая ее поиском). В 1997г. оно составило 47,8%  от его общей численности. Современные тенденции демографического развития мира обуславливают концентрацию основной доли трудовых ресурсов в странах Восточной, Южной и  Юго-Восточной Азии – 55%. На развитые страны с рыночной экономикой приходится 16%  экономически активного населения.

Качество рабочей силы непосредственно сказывается на прибыли компании, поэтому в развитых странах проводится государственная политика по развитию трудовых ресурсов (интеллектуализация труда). Повышение образования в среднем до уровня младшего колледжа. В большинстве стран постоянно растут затраты на высшее образование, что повышает качество рабочей силы. С 1980 по 1992гг. доля ВВП, расходуемая на высшее образование, повысилась в Канаде и Франции на 17%, в Дании и Венгрии на 20%, в Испании на 40%, в Швеции в 1,7 раз, в Финляндии в 3,2 раза. 

Процесс образования и повышение квалификации работников продолжается и в процессе трудовой деятельности. В Японии и США поощряется частный бизнес, связанный с «инвестициями в человека», нацеливающие на развитие интеллектуального потенциала рабочей силы.

Увеличение затрат на образование обеспечивает более половины прироста ВВП.

Резко снизилась занятость в с/х. В1997г. такое снижение составило 2,5% в Великобритании и 10% в Японии. Заметно снизился удельный вес занятых в промышленности и строительстве. В 1997г. он сократился до 26% в Канаде и до 38% в Италии.

Основная часть экономически активного населения в развивающихся странах сосредоточена в с/х и лесном хозяйствах. В НИС доля занятых с/х ниже. В России занятость в с/х уменьшилась с 1991г. по 1997г. – на 11%, в промышленности – 34%, в строительстве – 33%. В сфере услуг – увеличение на 77%.

Различие в квалификации рабочей силы влияют на размещение производства. Утратившие ключевое значение производства перемещаются из развитых стран в страны третьего мира, где высока доля неквалифицированной рабочей силы.

Важнейшая качественная характеристика трудовых ресурсов мира – их эффективное использование. Оно осложняется наличием безработицы, при котором часть активного населения не занята в производстве товаров и услуг.

37. Транснациональные банки и их роль в мировой эк-ке

Транснациональный банк – это крупный универсальный банк, выполняющий посредническую роль в международном движении ссудного капитала. Он опирается обычно на сеть заграничных предприятий, контролирует при поддержке государства валютные и кредитные операции на мировом рынке.
Усиление транснациональных банков и повышение их роли в процессе консолидации банковского и промышленного капитала является одним из наиболее заметных моментов в мировой экономике в последнее время. Транснациональный капитал, представленный прежде всего транснациональными компаниями  и транснациональными банками, в силу объективных закономерностей своего развития стремится к дальнейшему расширению экономической власти. Транснациональный капитал в своем движении и развитии ориентируется исключительно на собственную выгоду и достаточно свободно переливается из страны в страну, то приводя к жесточайшим кризисам, превращаясь в форму спекулятивного капитала, то становясь созидательной силой в мире, способствуя развитию НТП.

Когда интересы транснационального капитала совпадают с интересами определенных национальных государств, транснациональные банки обеспечивают им значительные и даже решающие конкурентные преимущества на мировом рынке. Страны с развитой рыночной экономикой активно поддерживают собственные транснациональные компании и банки, которые в свою очередь создают условия для поступления налоговых средств от широкой международной деятельности, а также расширение из экономического, а затем и политического влияния, помогают установить контроль над экономикой некоторых зарубежных стран. 

Транснациональные банки с одной стороны, являются результатом развития и концентрации банковского капитала, расширения механизма его функционирования на международном уровне, носителем самых передовых банковских и информационных технологий, а с другой стороны – сами ТНБ имеют определяющее влияние на развитие мировой экономики и перестройку международных экономических отношений.

Именно ТНБ существенно ускоряют процессы глобализации, формируют глобальные стратегии, отличительными чертами которых являются следующие требования к поведению на мировых рынках: общепланетарное видение рынков и конкуренции, хорошее знание конкурентов на мировых рынках, контроль за своими операциями в общемировом масштабе, способность к гибким и быстрым сдвигам в направлениях деятельности в случае угрозы изменений условий конкуренции и вытеснения с рынка, размещение капиталов с наибольшей рентабельностью, координация своей диверсифицированной деятельности с помощью гибких информационных технологий, что создает для ТНБ интегрированную сеть внутрибанковского учета, объединение всех своих многочисленных филиалов, дочерних компаний и отделений в единую международную сеть с общим управлением, соглашения с другими транснациональными банками и компаниями. Характерными чертами глобальных стратегий ТНБ являются объединения капиталов, слияния, взаимные приобретения активов, создание глобальных маркетинговых конкурентных стратегий и систем глобальных корреспондентских отношений и счетов. В результате формируются такие крупные интегрированные финансовые системы, по сравнению с которой национальные территории и государства начинают выступать как второстепенные подчиненные системы. 

Эти направления определяют место ТНБ в развитии процесса глобализации, показывают как транснационализация перерастает свои рамки, переходя на качественно новый уровень. Глобальные процессы и деятельность ТНБ в том числе, несут не только новации экономики, но и политики, социальных отношений, культуры, западного создания. Пока еще нет одновременного развития и привнесения этих элементов в принимающие государства, но их распространение безусловно будет активизироваться. В  связи с этим повышается актуальность изучения деятельности ТНБ для России, так как, несмотря на многие экономические и политические проблемы, российская экономика остается объектом интересов зарубежных компаний и банков. 

Основные направления и тенденции деятельности транснациональных банков:

· создание и осуществление конкурентных стратегий ТНБ;

· совершенствование их транснациональной структуры, концентрация деятельности в перспективных сферах;

· процессы информатизации, транснационализации и глобализации  деятельности;

· информационные технологи, которые позволяют создать для ТНБ единое информационное пространство, превратив их в информационные центры, обладающие данными об экономическом состоянии мирового хозяйства, о мировом рынке в целом. 

Анализ маркетинговых аспектов деятельности ТНБ включает:

· комплексный глобальный анализ рынков и спроса;

· исследования экономических и социальных процессов;

· исследования маркетинговой микросреды и макросреды;

· анализ банков, потребителей банковских продуктов, организации системы их сбыта.

Особенности транснациональных банков:
( выявлено, что особенности функционирования ТНБ на современном этапе связаны с процессом глобализации; ТНБ, с одной стороны, являются результатом развития глобальных процессов, с другой стороны, именно ТНБ привносят в глобализацию новые стратеги, обеспечивают знание производственных и финансовых рынков и уровня конкуренции, контролируют операции в мировом масштабе, умеют быстро и гибко манипулировать ресурсами, объединяя свои дочерние компании, филиалы и отделения в единую интегрированную сеть;

(  выявлены наиболее важные направления развития конкурентных стратегий и маркетинга ТНБ, обоснованы их теоретические основы и особенности, направленные на повышение устойчивости ТНБ, его ликвидности и эффективности, показано, что маркетинговые стратеги ТНБ имеют глобальный характер;

( на основе анализа осуществления государством надзора и регулирования деятельности ТНБ делаются выводы о новых подходах государственной политики к ТНБ, которые создают благоприятные условия для повышения политической роли государства, в котором был создан ТНБ, в международных отношениях;

( обосновано положение об активном участии ТНБ в финансово-промышленных группах, что дает основание использовать богатый опыт функционирования крупных банков при формировании ФПГ России и осуществлении процесса выхода российского капитала на мировой рынок. Это, в свою очередь, может способствовать ускорению вхождения России в мировое хозяйство.

38. Экономические организации в системе ООН и их роль в развитии международного сотрудничества.

Система Организации Объединенных Наций состоит из самой ООН (Генеральная Ассамблея, Совет Безопасности, Экономический и Социальный Совет (ЭКОСОС), Совет по опеке, Международный суд и Секретариат), 18 специализированных учреждений, Международного агентства по атомной энергии (МАГАТЭ) и ряда программ, советов и комиссий.

 Первостепенное значение для развития мировой торговли имеют торгово-экономические организации и соглашения, в которых участву​ют если не все страны мира, то, по крайней мере, подавляющее их большинство. Фундамент мировой торговой системы формируют следующие многосторонние организации: Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ), Всемирная торговая организация (ВТО), Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД), Международная таможенная организация (МТО), Международная торговая палата (МТП).

Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД) была создана в 1964 г. в качестве органа Генеральной Ассамблеи. Это представительная многосторонняя торгово-экономическая орга​низация. Ее членами являются 186 государств, включая Россию. Местопребывание ЮНКТАД — Женева (Швейцария).

Членство в ЮНКТАД открыто для любого государства — члена ООН, специализированных учреждений ООН и Международного агентства по атомной энергии. Ее основные задачи: поощрять меж​дународную торговлю, прежде всего между развитыми и развива​ющимися странами; разрабатывать рекомендации по вопросам развития международных экономических отношений; служить центром согласования политики правительств и региональных экономических группировок в торговле и связанных с ней аспекта" экономического развития; содействовать координации деятель​ности других учреждений ООН по международной торговле.

С созданием ВТО практически открыто стали высказывать​ся мнения о том, нужна ли вообще эта организация. Однако сей​час достигнуто понимание того, что ЮНКТАД необходима ми​ровому сообществу, так как эта организация вырабатывает общие торгово-политические принципы в контексте развития мировой экономики, а за ВТО остаются в основном чисто торговые во​просы.

Решения, принимаемые консенсусом на сессиях ЮНКТАД, не являются юридически обязательными. Но еще на второй сес​сии было единогласно признано, что они «должны вести к дей​ствиям, благоприятствующим международной торговле». Таким образом, документы ЮНКТАД формально имеют менее обяза​тельный характер, чем ВТО. К подобным документам относятся, например, Принципы международных торговых отношений и торговой политики, способствующие развитию и Хартия эконо​мических прав и обязанностей государств.

В области торговли готовыми изделиями и полуфабрикатами на которые приходится 3/4 мирового товарооборота, важнейшим мероприятием ЮНКТАД было создание Общей системы префе​ренций (ОСП), функционирующей с 1971 г. Эта система преду​сматривает снижение или отмену таможенных пошлин всеми промышленно развитыми странами в торговле с развивающимися го​сударствами на невзаимной основе, т.е. без требования со сторо​ны последних встречных торгово-политических уступок. Хотя многие страны-доноры провели разного рода изъятия из своих схем таких преференций (в отношении отдельных групп това​ров и стран — получателей преференций), ОСП играет большую роль в содействии расширению экспорта продукции обрабатыва​ющей промышленности государств, отставших в экономическом развитии.

Высшим руководящим органом ЮНКТАД является Конфе​ренция, состоящая из государств-членов. Сессии Конференции обычно проводятся один раз в четыре года' на уровне министров с целью определения главных направлений политики и решения вопросов, связанных с программой работы.

Исполнительный орган ЮНКТАД — Совет по торговле и раз​витию — обеспечивает непрерывность работы организации в пе​риод между сессиями Конференции. Помимо осуществления контроля за всей сферой деятельности ЮНКТАД он рассматри​вает международные последствия макроэкономической полити​ки, вопросы, касающиеся взаимозависимости экономик стран мира, а также проблемы торговли и валютно-финансовых отно​шений, торговой политики, структурной перестройки и эконо​мических реформ. Совет проводит две сессии ежегодно (весной и осенью). Он представляет доклады Генеральной Ассамблее через Экономический и Социальный Совет (ЭКОСОС).

Секретариат ЮНКТАД, возглавляемый генеральным секрета​рем, составляет часть Секретариата ООН. В его состав входят Службы координации политики и внешних сношений, девять отделов (сырьевые товары, экономическое сотрудничество между развивающимися странами и специальные программы, взаимоза​висимость, транснациональные корпорации и инвестиции, наука и техника, наименее развитые страны, услуги в области управле​ния и оперативно-функционального обеспечения программ). Секретариат также обслуживает два вспомогательных органа ЭКОСОС - Комиссию по международным инвестициям и транс​национальным корпорациям и Комиссию по науке и технике в целях развития.

Состав Экономического и социального совета (ЭКОСОС – ECOSOS) сначала

ограничивался 18 членами. В 1966 их число увеличилось до 27, а позже

достигло 54. Члены Совета избираются Генеральной Ассамблеей сроком на три

года. Ежегодно его состав обновляется на треть. ЭКОСОС обычно проводит две

сессии в год. Его решения принимаются простым большинством голосов.

ЭКОСОС призван способствовать:

a) повышению уровня жизни, полной занятости населения и условиям

экономического и социального прогресса и развития;

b) разрешению международных проблем в области экономической,

социальной, здравоохранения и подобных проблем; международному

сотрудничеству в области культуры и образования; и

c) всеобщему уважению и соблюдению прав человека и основных свобод для

всех, без различия расы, пола, языка и религии.

11 ноября 2003 года Генеральная Ассамблея ООН избрала 18 новых членов

ЭКОСОС на трехлетний срок, начинающийся с 1 января 2004 года. Ими стали

Армения, Бангладеш, Бельгия, Белиз, Индонезия, Италия, Канада, Колумбия,

Намибия, Нигерия, Маврикий, Панама, Польша, Республика Корея, Тунис,

Объединенные Арабские Эмираты, Танзания и США.

ЭКОСОС несет ответственность перед Генеральной Ассамблеей и часто выступает

в качестве комитета Ассамблеи со специальными функциями. Его задача –

изучение путей развития международного сотрудничества в экономической и

социальной сферам. С этой целью он составляет проекты соглашений для

представления Ассамблее и готовит международные конференции. ЭКОСОС также

дает рекомендации Ассамблее по экономическим и социальным программам,

заслуживающим рассмотрения ООН.

Поскольку ЭКОСОС не является оперативным органом, большая часть его работы

заключается в координации деятельности многочисленных комиссий и комитетов,

находящихся под его контролем. Они занимаются вопросами статистики,

народонаселения, социального развития, прав человека и защиты прав

меньшинств, положения женщин и контроля за наркотическими средствами.

Программа развития ООН (ПРООН) была создана в 1965 г. в соответствии с

резолюцией Генеральной Ассамблеи ООН №2029 (ХХ) на основе объединения

Специального фонда ООН и Расширенной программы технической помощи. Штаб-

квартира ПРООН находится в Нью-Йорке.

Основная цель Программы заключается в обеспечении устойчивого человеческого

развития, т.е. в искоренении бедности, увеличении занятости и повышении

уровня жизни населения, улучшении системы образования, защите и

восстановлении окружающей среды. ПРООН является основным каналом

предоставления многосторонней технической и прединвестиционной помощи

развивающимся странам. Эта помощь осуществляется в виде направления

консультантов, поставки оборудования, подготовки национальных кадров путем

предоставления стипендий.

Программа действует фактически по всем направлениям социально-

экономического развития, включая земледелие, животноводство, рыболовство,

лесоводство, горное дело, обрабатывающую промышленность, энергетику,

транспорт, связь, жилищное строительство, торговлю, туризм,

здравоохранение, образование и профессиональную подготовку, экономическое

планирование и государственное управление.

Организация  Объединенных  Наций  по  промышленному  развитию  (ЮНИДО)  была

учреждена в 1966 году резолюцией Генеральной Ассамблеи ООН №2152  (ХХI)  для

осуществления  координации  деятельности  ООН  в   области   промышленности.

Государствами-членами ЮНИДО являются 169  стран.  Штаб-квартира  Организации

находится в Вене (Австрия).

ЮНИДО является специализированным учреждением  ООН,  занимающимся  вопросами

промышленного развития  в  развивающихся  странах  и  странах  с  переходной

экономикой.

Цель  Организации   –   содействие   строительству   конкурентоспособных   и

экологически безопасных промышленных предприятий и  развитию  международного

промышленного сотрудничества.

ЮНИДО  оказывает  помощь  странам-участницам  во   внедрении   международных

принципов  и  норм  в  области  промышленности  путем  реализации   программ

технического сотрудничества.

Генеральная  конференция  определяет   руководящие   принципы   и   политику

Организации,  рассматривает  доклады  Совета  по   промышленному   развитию,

Генерального  директора  и  вспомогательных  органов  Конференции,  одобряет

программу работы и регулярный бюджет.

Совет  по  промышленному  развитию  проводит  обзор  выполнения   одобренной

программы работы и регулярного бюджета, докладывает  Конференции  на  каждой

очередной сессии о  его  деятельности.  Совет  состоит  из  53  стран-членов

Организации, которые избираются Генеральной  конференцией:  33  члена  –  из

числа развивающихся стран, 15 – развитых  стран,  остальные  5  определяются

Уставом Организации.

Секретариат возглавляется Генеральным  директором  Организации.  Генеральный

директор  назначается  на  четырехлетний  период   и   координирует   работу

Секретариата.

39. Проблемы обеспечения экономической безопасности России.

В настоящее время Россия нуждается в осуществлении комплекса мер, ориентированных на обеспечение политических, экономических, социальных, правовых и организационных основ федерализма. Эти меры должны обеспечить реальное равенство народов России вне зависимости от места проживания, сохранение целостности государства, единства его конституционно-правового, экономического пространства, уменьшения социально-экономического неравенства субъектов Федерации и в итоге обеспечить геостратегические и геополитические интересы России.

Среди особенностей и тенденций территориальной организации России и государственной стратегии регионального развития особенно следует выделить:

Во-первых, несоответствие социально-экономического развития отдельных регионов геополитическим и экономическим реалиям. Это относится, в первую очередь, к северным территориям, Северному Кавказу, Приморью, Калининградской области, играющим важную роль в обеспечении стратегических интересов РФ.

Около 60% территории России занимают Север и приравненные к нему районы. Именно здесь социальные издержки проводимых экономических реформ проявились наиболее масштабно. Экономический кризис поставил население северных регионов на грань борьбы за выживание при отсутствии средств на выезд и обустройство в обжитых регионах.

В отношении Приморья и Калининградской области требуется определенный государственный протекционизм. Массовое проникновение в эти регионы граждан сопредельных государств может коренным образом изменить демографический состав, а затем и статус этих территорий, что представляет серьезную угрозу экономической безопасности регионов и национальным интересам России.

В-третьих, отстранение субъектов Федерации от управления значительными объемами региональной собственности. Проблемы собственности при решении вопросов разграничения полномочий становятся первостепенными, в частности, по вопросам пользования землей, недрами, водными и другими ресурсами. Ситуация с рыбным промыслом на Дальнем Востоке представляет собой яркий и убедительный пример.

Социально-экономическое и политическое положение в РФ обусловливает необходимость продуманного комплекса государственных мер. Формирование и реализация региональной политики должны создать условия для обеспечения безопасного и устойчивого развития России.

Наиболее значимые внутренние угрозы для безопасности России можно представить: в экономической сфере:

- сокращение промышленного потенциала в инвестиционноемких отраслях и угроза общей деградации индустриальной системы;

- качественное ухудшение технологического и инновационного потенциала, а также сдвиг экономики в сторону первичного и промежуточного секторов;

- истощение топливно-энергетических ресурсов, дисбаланс добычи энергоносителей и производства энергии;

- нестабильность финансово-кредитной системы, сокращение платежеспособного потенциала населения;

- рост экономической преступности, взяточничества, коррупции, нарушение правил валютных операций, уклонений от уплаты налогов, незаконной торговой деятельности.

Региональные проблемы экономической безопасности 
  Региональные проблемы экономической безопасности являются исключительно многогранными как по причине разнохарактерности самих угроз безопасности, так и в связи со сложившимися значительными территориальными различиями в уровне развития и текущем социально-экономическом положении. Исследование регионов России по семи группам факторов:

- экономический спад,

- межрегиональные экономические связи,

- финансовое положение,

- демографическая ситуация,

- занятость и уровень жизни населения,

- экология и техногенная нагрузка на территорию

показало, что хотя бы по одному фактору все субъекты Федерации находятся в кризисной или предкризисной ситуации. По значительному числу регионов концентрация угроз намного превышает среднероссийскую. Имеется три кризисных зоны: Центральная, Южная и Уральская. Формируется также Юго-Восточный кризисный пояс, включающий регионы Юга Сибири и Дальнего Востока. Сложный узел проблем экономической безопасности сложился во многих районах Крайнего Севера, а также на Северном Кавказе.

Необходима разработка механизма предотвращения возникающих угроз экономической безопасности России и регионов. Для этого важно разработать систему прогнозирования и оценки возможных последствий для национальной и региональной безопасности решений, принимаемых в экономической сфере, а также рационального государственного управления. Требуются согласованные действия субъектов с учетом баланса их интересов на всех уровнях: микроэкономическом, отраслевом, макроэкономическом.

В сложившейся ситуации проблема экономической безопасности регионов описывается не только и не столько в терминах экономического равновесия, финансовой стабилизации и реструктуризации производства, сколько в терминах некомпетентности и несистемности принятия решений на всех уровнях государственной власти и управления.

Достижимость макроэкономических целей, если отсутствуют стимулы (активная инвестиционная поддержка региональной экономики) и условия для устойчивого функционирования хозяйствующих субъектов (например, обеспеченность оборотными средствами) весьма проблематична.

Региональная экономика подвержена ряду факторов внешней среды:

- нехватка собственных оборотных средств;

- ограниченность ресурсов денежного рынка;

- депрессивное налоговое воздействие на экономику товаропроизводителей, особенно малого и среднего уровня;

- дисбаланс в воспроизводственном механизме;

- нестабильность хозяйственных связей.

Закономерно, что вследствие неадекватного экономического поведения субъектов хозяйствования экономическая безопасность регионов находится под угрозой.

Таким образом, обеспечение экономической безопасности регионов требует разработки и осуществления комплекса мер в рамках программ социально-экономической безопасности и устойчивого развития субъектов Федерации. К первоочередным мерам относятся:

- создание децентрализованного механизма структурной реорганизации региональной экономики;

- обеспечение занятости населения и государственной поддержки создания рабочих мест в количестве, достаточном для снятия угрозы экономической безопасности регионов;

- селективная инвестиционная поддержка экономического развития приоритетных, конкурентоспособных производств;

- реальный сбор налоговых платежей;

- переориентация налоговой системы на активное использование налоговых потенций производительного капитала в сфере малого предпринимательства;

- активная поддержка предприятий с преимущественным участием государственного капитала;

- противодействие организованной преступности и коррупции в сфере экономической деятельности.

Все эти меры практически могут быть осуществлены лишь при значительном усилении властных функций государства, активизации рыночных и административных методов регулирования, при возрастании роли государства как гаранта стабильности социальных и экономических процессов.

обеспечение экономической безопасности регионов сводится к решению трех инвариантных задач:

- создание и накопление экономических, технологических, информационных и интеллектуальных ресурсов, необходимых и достаточных для принятия хозяйственных решений и осуществления социальных мер без ущерба для экономической безопасности региона и обеспечения устойчивости развития региональной экономики;

- защита ресурсного потенциала региона от негативных воздействий внешней среды, включая криминальные факторы;

- организация взаимодействия региона с внешней средой с учетом взаимных экономических интересов и без нанесения ущерба безопасности обеих сторон на следующих уровнях управления: федеральном (межрегиональном), региональном (в субъекте Федерации), муниципальном (субъекте местного самоуправления), субъекте хозяйствования (предприятии).

40. Мировой топливно-энергетический комплекс: современное состояние и проблемы развития.

На протяжении всей эпохи НТР опережающими темпами развиваются отрасли топливно-энергетического комплекса (ТЭК). Машиностроение и химического производства – «авангардная тройка». 

В эпоху НТР роль топливно-энергетического комплекса в значительной степени возрастает. Производство всех видов топлива и энергии, составляющие в 1900г. около 1трлн. т. условного топлива, увеличилось к 1997г. – 11,9трлн. т. В последнее время темпы роста уменьшились в связи с широким распространением современных энергосберегающих технологий. ТЭК мира прошло длительное и сложное развитие. В 19в. в структуре потребления топлива и энергии резко преобладал уголь. На его долю в это время и в течение значительной части 20в. приходилось примерно 9/10 всего потребления энергии. Но уже в 30-е гг. 20в. стало быстро расти доля нефти и нефтепродуктов. В годы после второй мировой войны нефть выходит на первое место, хотя в условиях энергетического кризиса 70-80 гг., когда цены на нефть выросли в 15-20 раз, её рост замедлился. Всё же удельный вес в мировом потреблении первичных энергоресурсов в 90-е г. составлял около 40%, в 2000-39,4%.

Наряду с нефтью резко увеличилось потребление природного газа, которая обеспечивает сегодня ¼ часть (23-24%) всего энергопотребления мира.

На долю угля приходится 31-32%. Новыми чертами в мировом энергобалансе является появление атомных энергостанций (АЭС), которые составляют 2,2-2,3% общего потребления первичных энергоресурсов. ТЭК оказывает огромное влияние на развитие и размещение производства. Примерно 605 всех топливно-энергетических ресурсов мира размещается в развивающихся странах. Около 70% потребления приходится на развитые страны. К примеру США, где проживает не более 4% населения земли, потребляют более ¼ всего объёма потребляемого на планете топлива и энергии. В последние десятилетия большие изменения происходят в организации ТЭК. Резко увеличивается влияние частного корпоративного капитала. Этому способствует многочисленные слияния и поглощения крупнейших компаний. В результате возникают такие гиганты, как англо-американская нефтяная компания British Petroleum-Amoco-Arco, американская, альянс из Саудовской Аравии, французская. Суммарный объем продаж только этих 4 группировок превышает 500 млрд. долл.

В ряде отраслей ТЭК велико влияние государства, в частности в угольной промышленности, в электроэнергетике. 

Структуру потребления топливно-энергетических ресурсов в мире в 2000 году и прогноз на 2050 г. можно представить следующим образом: нефть-32и19% соответственно, уголь -28 и 33%; газ 16 и 20%;гидроресурсы – 6и7; атомная энергия 5и5 %, биомасса 13 и 16%.

Ведущую роль в комплексе в настоящее время играет нефтяное хозяйство. Добыча нефти осуществляется в большом количестве стран. Иностранные члены ОПЕК (организации стран экспортеров нефти) приходится 40-45% мировой добычи и примерно 2/3 мирового экспорта нефти. Значительная часть мощностей нефтеперерабатывающей промышленности расположена в развитых странах (США – 21%, Западная Европа – 20, Япония – 6%). В последнее десятилетие крупные нефтеперерабатывающие заводы были построены в странах Ближнего и Среднего востока. Доля развивающихся стран в нефтепереработке в результате выросла до 40%. 

Возрастает значение газовой индустрии. Общая добыча газа превышает в настоящее время 2,4 трлн. м3. более половины ее (61%) обеспечивают 5 стран: Россия (589 млрд.м3, 24,4%), США (531млрд. м3, 22%), Канада (174млрд.м3, 7,2%), Великобритания (104млрд.м3, 4,35), Алжир (83млрд.м3, 3,4%). Важное значение Нидерланды, Индонезия, Иран, Норвегия, Саудовская Аравия. Экспортность природного газа в 2 раза ниже, чем у нефти (около 15%). Крупнейшим экспортером является Россия (около 30% мирового экспорта), затем следуют Нидерланды, Канада, Норвегия. Главные импортеры газа – США, Япония, Германия, Франция, Италия. Угольная промышленность. На первое место по добыче угля вышел Китай. На его долю приходится ¼ мировой добычи (1,1трлн. из 4,3трлн.т.).

К числу крупнейших угледобывающих стран относятся также США, Индия, Австралия, Россия, ЮАР, Германия, Польша, Украина. На экспорт поступают около 1/10 мировой добычи угля. Экспортеры – США, Австралия, ЮАР, Польша. Импортеры – Япония, Республика Корея.  

Электроэнергетика принадлежит числу сфер ТЭК, бурноразвивающихся в последние десятилетия. Выработка электроэнергии увеличилась с 5 в 1970 до 14,6 трлн. кВт*ч в 1999г. Из общего объема производства на долю лишь 13 стран приходится 10,7 трлн. кВт*ч или 72,2%. В структуре мирового производства около 2/3 приходится на тепловые электростанции, 20% - гидроэлектростанции,  15-17% - атомные электростанции. 

К числу великих гидроэнергетических держав относятся прежде всего Канада, США и Бразилия. ГЭС Канады – 12,9% мирового производства, США – 11,6, Бразилия – 11,1%.

41. Проблема качества и занятости трудовых ресурсов в развивающихся странах

Трудовые ресурсы – это один из видов экономических ресурсов, к которому относятся люди с их способностью производить товары и услуги. 

Непоследовательные аграрные реформы и связанное с ними частичное применение современной техники ускорили высвобождение рабочей силы из с/х и урбанизацию, массовый приток работоспособных в города, усилив в них давление на ранок труда. Но и в городах обрабатывающая промышленность, которая на ранних этанах индустриализации считалось основным источником новых рабочих мест, не может поглотить более 10-20 % численности раб.силы, причём по мере модернизации этот показатель будут сокращаться. Правда, в занятости заметно растёт доля сферы услуг, однако в основном за счёт традиционной мелкой торговли, которая в значительной части представляет скрытую форму безработицы. 

В рез-те в разв-ся странах в целом безраб-ца росла высокими темпами. По экспортным оценкам, безраб-еы и не полностью занятые в этих странах составляют 25-38% экономически активного населения, т.е. ~ 1млрд чел.

Массовая безраб-ца, бедность и нищета населения, усугубляемые неравенством в распределении доходов, ограничивают внутренний платежеспособный спрос и препятствуют тем самым росту производства.

В разв-ся странах качество трудовых рес-ов во многом опр-ся не столько наличием высшего и среднего образования, сколько просто уровнем грамотности. В этих старанах уровень грамотности в середине 90-гг. составил, % к общей численности взрослого населения: мужчины – 78,4 и женщины – 60,3. Велика доля неграмотных в трудоспособном населении стран Южной и Западной Азии и Тропической Африки. Низкий уровень грамотности населения многих стран определяет весьма невысокую производительность труда, ведет к консервации устаревших форм хозяйствования, блокирует технический прогресс.

42. Диверсификация национальной эк-ки одна из гл. проблем разв-ся стран. 

Критерии выделения 3 групп стран: развитых, развивающихся и с переходной

экономикой.

Выделяют 3 основные группы стран в современном МХ по следующим критериям:

 . уровень экономического развития: объем ВВП на душу  населения,  структура

   производства, уровень индустриализации

 .  социальная  структура  экономики:  характер  собственности,   отраслевой

   структуры населения

 . тип экономического роста

 . уровень и характер ВЭС (внешнеэкономических связей):  степень  открытости

   НХ, место в национальном хозяйстве внешнего сектора.

Развивающиеся страны (83 страны):

Бывшие колонии, полуколонии и зависимые территории.  Насчитывает  свыше  130

стран и территорий. Название отражает модель НХ, в которой  крайне  невелика

роль   рыночных   механизмов,   а   также   частного    предпринимательства.

Развивающиеся страны не представляют собой  однородную  группу,  они  сильно

отличаются  между   собой.   К   развивающимся   странам   относятся   такие

государства, в которых по многим  показателям  (уровень  и  качество  жизни)

опережают  развитые  страны:  ОАЭ,  Кувейт,  Багамские  о-ва.  Есть  крепкие

середняки с неплохим уровнем развития экономики  социальной  инфраструктуры:

страны Латинской Америки и Азии.  Во  многих  странах  не  завершен  процесс

формирования  НХ,  преобладает  экстенсивный  тип   ведения   хозяйства,   и

сохраняются докапиталистические отношения.

1. Зависимое положение, которое обрекает многие страны на  роль  поставщиков

   с/х  товаров  и  минерального  сырья,  а  также  на  роль  второстепенных

   партнеров.

2. Переходный характер внутренних социально-экономических структур, а  также

   производственных отношений в целом.

3. Низкий уровень развития производительных сил, отсталость  промышленности,

   с/х, социальной  инфраструктуры.  Сталкиваются  с  большими  трудностями:

   внешний долг, бедность, безграмотность, отсутствие доступа к мед. помощи.

Можно выделить подгруппы:

                 . Новые индустриальные страны НИС

НИС Юго-Восточной Азии: Малайзия, Индонезия, Таиланд,   Филиппины  –  стран-

«тигры». Гонконг, Сингапур, Тайвань и Республика Корея – страны-«драконы».

1. Японский путь реформ экономики, т.е. за 50 лет  эти  страны  превратились

   из аграрных в лидеров мирового НТП

2.  Наибольшую  часть  доходов  приносят  высокотехнологичные  промышленные,

   добывающие предприятия, а также финансовые центры.

3. Динамичное  развитие  и  активное  участие  в  МРТ  на  базе  современных

   высокотехнологичных производств

4. Высокий  уровень  образовательных  стандартов:  Корея,  Япония,  Сингапур

   имеют самый высокий уровень интеллектуальных способностей

5. Большое  усердие  и  трудолюбие,  тесные  семейные  узы,  беспрекословное

   подчинение властям.

Основные   сложности   этих   стран:   классово-олигархический   капитализм,

экспортная  ориентация  экономики,  азиатская  модель  неспособна  адекватно

реагировать на валютно-финансовые кризисы.

НИС Латинской Америки: Мексика, Бразилия, Аргентина, Чили.

1. Ведущей отраслью промышленности является обрабатывающая.

2. Экономике присущи тенденции,  характерные  для  зрелой  капиталистической

   экономики

3. Обладают более мощным экономическим потенциалом по сравнению с НИС ЮВА

Основные  сложности:  коррупция  и  бюрократия,  неустойчивая   политическая

система, бедность и безграмотность населения.

                 . Страны Ближнего и Среднего Востока

Это группа нефтедобывающих стран-экспортеров нефти (ОПЕК –  11  государств):

Алжир, Венесуэла, Индонезия, Ирак,  Иран,  Катар,  Кувейт,  Ливия,  Нигерия,

ОАЭ, Саудовская Аравия.

1. Государство контролирует добычу и всю инфраструктуру нефти

2. Зависимость экономики от нефти

3. Развитие сопутствующих нефтедобыче отраслей:  нефтехимия,  металлургия  и

   т.п.

Основные сложности: напряженность в отношениях арабских  стран  с  Израилем,

периодические войны и социальные конфликты, действующие санкции  ООН  против

Ирана,   неопределенность   в   отношении   Ирака,   радикальный   исламский

фундаментализм.

                 . Наименее развитые страны (45 стран)

47-49 стран: 33 страны тропической Африки, 8 стран Азии, 6 стран Океании,  1

страна Латинской Америки.

1. Отсталое малопродуктивное с/х

2. Нет ни обрабатывающей ни добывающей промышленности

3. Преобладание докапиталистических производственных отношений

4. Значительное неравенство в распределении доходов.

43. Теорема Хекшера-Олина

Коренная причина возникновения и развития международных экономических отношений – это различия в наделенности  стран факторами производства (экономическими ресурсами) , что в одной стороны ведет к международному разделению  труда, а с другой стороны, - к перемещению этих факторов между странами.Вследствие разной наделенности факторами производства хозяйствующие субъекты специализируются на производстве ограниченного набора продукции. При  этом они достигают высокой производительности труда в ее изготовлении, но одновременно вынуждены обмениваться этой продукцией. Разделение труда зарождается в рамках страны, затем охватывает соседние страны и весь мир. Факторы производства  ( капитал, труд, предпринимательские способности, знания. )

Международное разделение труда  представляет собой специализацию отдельных стран на производстве товаров и услуг, которыми она обмениваются между собой. До промышленного переворота (18-19 в) МРТ  базировалось на наделенности стран природными ресурсами, затем усиливается специализация, основывающаяся на различиях в наделенности стран капиталом, трудом, предпринимательскими способностями, знаниями. )

Движение факторов производства
Странам целесообразно не только использовать изобилие одних и скудость других факторов для налаживания экспорта и импорта тех или иных товаров и услуг, но и экспортировать имею​щиеся в изобилии и импортировать недостающие факторы про​изводства. Бедные капиталом страны активно привлекают его из-за рубежа, избыточная для одних стран рабочая сила стремится найти себе применение в других странах, государства с развитой наукой вывозят технологию туда, где такой собственной техно​логии нет. Международное движение факторов производства за​висит не только от спроса и предложения этих факторов в разных странах, но и от их мобильности, различных барьеров на пути дви​жения факторов и многих других моментов, которые мешают этому движению. Тем не менее объем международного движения факторов производства вполне сопоставим с объемом междуна​родной торговли.На этой основе строятся теории международной торговли и международного движения факторов производства.

Главным достоинством теории сравнительных преимуществ  Рикардо является убедительное доказательство того, что международная торговля выгодна всем ее участникам, хотя одним она может да​вать меньше выгоды  В этом — огромное достижение рикардианской теории, которая доказывает, что и во внешней торговле подтверждается идея Смита о выгодности разделения труда для всех его участников. Основным недостатком теории Рикардо можно считать то, что она не объясняет, почему сложились срав​нительные преимущества. 

На поставленный выше вопрос во многом отвечает теория со​отношения факторов производства, разработанная шведскими экономистами Эли Хекшером и Бертилем Олином и подробно из​ложенная в книге последнего под названием «Межрегиональная и международная торговля» (1933). Используя концепцию факто​ров производства (экономических ресурсов), созданную француз​ским предпринимателем и экономистом Ж.-Б. Сэем и дополнен​ную затем другими экономистами, теория Хекшера—Олина обра​щает внимание на различную наделенность стран этими факто​рами (точнее, трудом и капиталом, так как Хекшер и Олин со​средоточились только на двух факторах). Обилие, избыток одних факторов в стране делает их дешевыми по сравнению с другими, скудными факторами. Производство любой продукции требует комбинации факторов, и товар, в производстве которого преоб​ладают сравнительно дешевые, избыточные факторы, будет относительно дешев и внутри страны, и на внешнем рынке и тем самым будет обладать сравнительными преимуществами. Согласно тео​рии Хекшера—Олина страна экспортирует те товары, выпуск ко​торых базируется на избыточных для нее факторах производства, и импортирует товары, для выпуска которых она хуже наделена факторами производства.

Использование теории Хекшера-Олина для объяснения движения факторов производства

В теории Хекшера—Олина оба фактора — труд и капитал — мобильны и могут перемещаться между странами. Тем самым они дополняют, а иногда и заменяют международную торговлю, как это происходит, например, с международным движением капи​тала, на базе которого за рубежом организуется производство тех товаров, которые иначе могли бы быть туда экспортированы.

Другим выводом из теории Хекшера-Олина, который был сде​лан американским экономистом Полом Самуэльсоном, является то, что перемещение факторов производства между странами ведет к выравниванию цен, точнее, к выравниванию соотношения цен на эти факторы в разных странах. Подобный вывод нередко называется теоремой Хекшера-Олина-Самуэльсона.

Большой вклад в развитие неоклассической теории междуна​родного движения капитала внесли Хекшер и Олин в рамках своей теории соотношения факторов производства. Так, Олин указывал на дополнительные моменты, которые воздействуют на междуна​родное движение капитала: таможенные барьеры (мешают ввозу товаров и тем самым подталкивают зарубежных поставщиков к ввозу капитала для организации производства товаров на месте), стремление фирм к гарантированным источникам сырья и гео​графической диверсификации капиталовложений, политические разногласия или близость между странами (в качестве примера Олин приводил большой приток французского капитала в Россию перед Первой мировой войной). Он первым из экономистов ука​зал на вывоз капитала в целях ухода от высокого налогообложения и при резком снижении безопасности инвестиций на родине. На​конец, Олин провел границу между экспортом долгосрочного ка​питала и краткосрочного (последний, по его мнению, носит обыч​но спекулятивный характер), между которыми расположен вывоз экспортных кредитов.

44. Состояние и перспективы развития российско-китайских торгово-экономических отношений

Россия и Китай имеют давние традиции экономического сотрудничества. После создания Китайской Народной Республики (1949г.) СССР оказывал большую помощь в формировании индустриальной модели китайской экономики. С его участием создавались многие важнейшие отрасли народного хозяйства Китая. Были подготовлены квалифицированные кадры, которые по-прежнему играют важную роль в руководстве страны. Достаточно напомнить о работе на Московском автомобильном заводе им. Лихачева Председателя КНР Цзян Цземина.

На современном этапе развития Китай традиционно относят к числу важнейших торговых партнёров РФ. Однако имеющиеся возможности пока используются не в полной мере. После пика торговли в 1992-93гг., когда товарооборот приблизился к 8 млрд. долл., последовал ряд лет с застойными показателями.

В основе этих трудностей лежит фундаментальная проблема российско-китайской торговли – узость её товарной структуры. Российский экспорт в Китае в настоящее время состоит преимущественно из сырьевых товаров, черных металлов и удобрений. А доля машинотехнической продукции, традиционно высокая в советские времена в импорте Китая, снизилась с 45% (1992г.) до 18% (1996г.) В свою очередь, в российском импорте из Китая ~80% приходится на товары народного потребления и продукты питания.

Многие специалисты считают, что для поступательного развития международных экономических связей необходимо активнее использовать формы сотрудничества, предполагающие глубокое хозяйственное взаимодействие.

Направлениями сотрудничества, способными изменить сложившуюся ситуацию, могут стать взаимное инвестирование предпринимательского капитала, наращивание технико-экономических связей, расширение ассортимента потребительских товаров, пользующихся устойчивым спросом.

Увеличение инвестиционного сотрудничества может стать возможным при более активном участии в нём крупных предприятий двух стран. Началом такого рода сотрудничества стали инвестиционные контракты, заключённые «Ростсельмашем» (о совместном производстве комбайнов в Пекине) и УралАЗом (о производстве автобусов в Сиане).

Новой тенденцией торгово-экономических отношений является бурный рост в последние годы приграничной торговли.

Учёт имеющихся возможностей делает вполне реальной перспективу увеличения объёма российско-китайской торговли в 3-4 раза, до 20 млрд. долл. по оценкам специалистов, объём торговли между нашей страной и КНР в 2002г. составил 12 млрд. долл.

45. Состояние экономики стран Ю-В Европы

Состав: Хорватия, Словения, Югославия, Болгария, Румыния, Греция, Молдова, Босния и Герцеговина, Сербия и Черногория, Албания, Македония, Турция (?)

Больш-во стран региона – страны с переходной эк-кой. Как радикальные («шоковая терапия»), так и постепенные («градуалистский подход»)  модели реформы в странах ЮВЕ начинались с тотального разрушения прежнего планово-распределительного хоз-го механизма еще до того, как началось активное строит-во базовых рыночн. институтов. Т.о., здесь реализовался односекторный тип системной реформы. Условия для системной трансформации стран ЮВЕ были более благоприятными, чем в постсоветских республиках. Плановая система существовала по продолжительности почти в 2 р. <, чем в СССР, и не была столь жестокой. Элементы частной собственности и рынка присутствовали в гораздо большей степени (частная торговля, мелкие предприятия и т.п.) Соответственно менталитет населения был др., чем в СССР; не произошло и столь сильного ослабления институтов гос. власти. Межэтнические конфликты (кроме Югославии) отсутствовали или имели ограничен. масштабы. Непосредственная близость к Запад. Евр. Усиливала «демонстрационный эффект» преимуществ рын. эк-ки. К тому же небольшие размеры стран ЮВЕ изначально предопределяли необходимость широких связей с др. странами, в т.ч. и с соседями в Западн. Евр.

Сейчас эти страны проводят в целом либеральн. внешнеэк-кую политику открытой эк-ки, т.е. установление внешнеторгов. барьеров на низком уровне в соответствии с рекомендациями, а иногда и под давлением МВФ, Всемирн. банка, ВТО.

Эк-ка стран нах-ся в состоянии стогнирования, ВВП растёт медленно. Платёжн. баланс стран дефицитен. Величина располагаемого дохода напрямую зависит от сальдо счёта текущих операций. След-но, длительный дефицит по балансу текущих операций неизбежно привёл к замедлению эк-го роста. Необходимо понижение цены нац. денежной ед. Это способствует стимулированию экспорта и сдерживанию импорта и сокращает отриц. сальдо торгов. баланса. Эта мера эфф-на при экспортном потенциале и потенциале для развития производств, замещающих импорт. Также нужно гос. регулирование (налоговые льготы, льготн. Режим амортизации осн-го капитала, целевые экспортные кредиты, гос. страхование экспорта, оказание консультационных и рекламн. услуг) и валютный контроль (обязат-ая продажа валюты экспортерам, ограничения по конвертируемости валюты и т.д.) Всё это способствует снижению издержек, повышению конкурентосп-ти тов-ов, росту экспорта и полож. влиянию на платежн. баланс страны.

В наст. время стабильность региона уже вполне ощутима. Док-вом чего яв-ся такие масштабные интеграц. проекты, как строит-во нового моста на Дунае, дорожно-транспортн. магистраль София—Ниш и т.д. Процесс приватизации уже почти закончен, и актуальн. задачей сейчас стало привлечение иностр. инвесторов в развитие пр-ва, сориентированного на экспорт, туристич. индустрию и т.д. И в этом напралении очевидна необходимость координации усилий всех стран региона. Идёт реорганизация системы сбора налогов от бизнеса. Суть идеи – представить эти функции в руки частных фирм,  что намного повысит качество процедуры, сэкономит много сил и времени частным предпринимателям.  Также будет эфф-но предоставить частному сектору такие гос. дела, как жилищное строительство, спортивно-оздоров. сооружения, развитие нац. инфраструктуры, коммунальные услуги, мероприятия в сфере эк-ки и др. результаты экономических преобразований стран с переходной экономикой

•Успех проведенных рыночных реформ следует оценивать с позиций выхода стран на траекторию экономического роста. В странах, где реформы должны были преодолеть кризис и инфляцию, наиболее быстро справились со своими задачами (Польша, Венгрия, Чехия и Словакия, Хорватия). Румынии помогло наличие нефтяных ресурсов, продажа которых позволила осуществить менее болезненно стабилизационные процессы. В Польше, Чехии, Венгрии и Словакии краткость стабилизационного периода во многом предопределялась реформами, проведенными в период рыночного социализма.

Однако были страны, где спад не прекращался. Стабилизация вела лишь к его замедлению. Зачастую это было вызвано непоследовательностью в проведении рыночных реформ. Такая ситуация характерна прежде всего для России, Украины, Белоруссии, Болгарии.

В странах, развивающихся по эволюционному пути, наибольших успехов достигли Китай и Вьетнам, в которых ход реформ сопровождался ростом. У Китая за последнее десятилетие ВВП почти удвоился, что создало образ «китайского чуда». 

В экономической литературе часто противопоставляют шоковый и эволюционный варианты, при этом предпочтение дается пути, по которому пошел Китай. Предполагается, что выбор стран так называемого шокового варианта был неудачным.

Ценой реформ шокового варианта является потеря ВВП от 1/3 до половины. 

Шоковый вариант реформирования экономики — есть плата страны за запаздывание с рыночными преобразованиями, что привело к потере государственного контроля за ходом воспроизводства. Плавное вхождение в рынок возможно при своевременности рыночных реформ и применения сформированной комплексной программы рыночных преобразований. Такая программа должна была:

• четко разграничить функции рынка и «плана», характерные для смешанной экономики (иной она и не могла быть в силу невозможности сразу уйти от всесилия государственной собственности);

• усиленно поддерживать новый альтернативный сектор экономики, и прежде всего малый и средний бизнес. Только при достижении успехов альтернативной экономики следует проводить постепенную приватизацию;

• определиться в понятии эффективный собственник, рождению которого должен быть подчинен приватизационный процесс;

• активно проводить структурную политику, содействуя формированию новой пропорциональности в национальном хозяйстве;

• ограничить всевластие спекулятивного капитала, который особенно разрастался на 

. начальных стадиях рыночной трансформации, и подчинить государственный контроль задаче обеспечения выгодности реального сектора не в отдаленном будущем, а хотя бы в среднесрочной перспективе;

• расширить сферу государственного контроля на микроэкономические процессы, соединив макроэкономическую стабилизацию с реформированием предприятий и их менеджмента, с запуском механизма банкротств;

• предусмотреть в таких программах блок коррекции реформ с учетом сложившегося менталитета народа. Только в этом случае последний не будет отторгать реформы и станет их активным участником.

В либеральной модели рыночных преобразований на авангардные позиции выдвигается кредитно-денежная и финансовая политика, ориентированная на достижение финансовой стабилизации, необходимой предпосылки для перехода к экономическому росту. В экономике переходного периода для осуществления глубоких и масштабных институциональных преобразований экономические функции государства не могут быть втиснуты в русло только кредитно-денежной и финансовой политики. Государству приходится решать гораздо более широкий крут проблем.


 Стремительный уход государства из экономики в Россииской Федерации привел к институциональному вакууму, что в немалой мере способствовало криминализации экономической деятельности, нарастанию экономического кризиса, унаследованного еще от прошлого. Экономика оказалась неуправляемой, объекты государственной собственности — бесхозными, доступными для спонтанной приватизации. Таков был итог скоростного использования либеральной модели на начальных этапах преобразований, что и породило корректировку деятельности государства в последующий период. 

Ставка на невидимую руку рынка оказалась несостоятельной. В современных условиях речь идет не о свободной модели рыночной экономики, давно канувшей в Лету в развитых странах, но о становлении смешанной рыночной экономики с многообразными функциями государства как макросубъекта рыночных отношений.

 Страны Восточной Европы, добившись первых устойчивых шагов финансовой стабилизации, усилили роль государства в формировании рыночной трансформации. Им удалось не допустить бесплатной передачи государственной собственности бывшей номенклатуре и теневикам, реализовать принцип эффективности при проведении приватизации, что позволило уменьшить потери от реформирования экономики и расхищения собственности.

46. Российско-американские экономические отношения: состояние и перспективы развития

В последнее десятилетие в связи с переходом России к рыночной экономике происходит некоторая активация экономических связей. Растёт научно-техническое сотрудничество, появляются совместные российско-американские предприятия, филиалы некоторых банков США в Москве.  Но дальнейшему развитию двусторонних отношений препятствует ряд проблем. В частности, представители американской стороны говорят о недостатках инвестиционного климата в нашей стране. Представители российской стороны, в свою очередь, критикуют различные меры дискриминационного характера, которые осуществляют США по отношению к России.

Новый этап в отношениях 2-х стран открыл террористический акт 11 сентября 2001г., показавший её уязвимость, несмотря на военную и технико-экономическую мощь, перед группой террористов. Важное значение имел также визит в октябре того же года В. Путина в США и его переговоры с Джорджем Бушем-младшим.

Современный этап характеризуется формированием альянса России с США и Западом, в основе которого – объективное единство многих взаимных интересов. Практика показала, что победы над общим противником – терроризмом – Америка без России не сможет добиться. Стало ясно, что без России нельзя решить и проблему угрозы распространения ядерного и других видов оружия массового уничтожения с перспективой попадания его в руки террористов. Очевидно, что и притягательность России как альтернативного и надёжного источника энергоносителей для Запада объективно возрастает. Ситуация на Аравийском полуострове остаётся нестабильной.

Российско-американские переговоры в октябре 2001г. и последующее развитие событий показали, что в отношения между двумя странами остаётся немало проблем. Так, Президент РФ и его окружение квалифицировало выход США из договора по ПРО 1972года как ошибку. Но при этом дали понять, что российский потенциал сдерживания это никак не затрагивает, а потому его наращивание не потребуется. В ходе переговоров американская сторона высказывала обещания завершить начатую в Конгрессе США процедуру аннулирования дискриминационной (в плане влияния на двустороннюю торговлю) «поправки Джексона-Вэника», оказать поддержку вступлению России в ВТО, признать Россию страной с рыночной экономикой.

Можно предположить, что в перспективе произойдёт дальнейшее укрепление отношений двух стран, что они будут продолжать развиваться на основе принятого во время саммита «пакта совместных действий», который в прессе был назван «пактом Путина-Буша». В этом неопубликованном рабочем документе предусматривается дальнейшее расширение и конкретизация взаимодействий в борьбе с глобальными вызовами безопасности, а также в политической, военно-политической и экономической областях.

47. Проблемы вхождения России в ВТО.

В настоящее время Россия, имея статус наблюдателя ГАТТ/ВТО, стремиться стать полноправным членом этой организации. Россия впервые обратилась в ГАТТ с просьбой о присоединении в 1993г. Сейчас идет стадия переговоров с каждым из торговых переговоров. Российскому правительству предстоит отстаивать свою позицию по мерам защиты отечественного рынка и доступа на рынки партнеров по более чем десяти тысяч наименований промышленных, а также с/х товаров. И третий, наиболее трудный этап переговоров по выработке взаимных обязательств в области торговли услугами.

1. Промышленность. Сильная деформированность конкуренции на внутреннем рынке; структурная перестройка промышленности – негативные особенности. Несмотря на либерализацию внешней торговли, средневзвешенные пошлины на промышленные товары в России все еще в 2 раза выше, чем в развитых государствах и составляет 14%.

Предполагается, что снижение ставок российского таможенного тарифа будет происходить двумя этапами: 1 – через 4-7 лет (реформируются отрасли  со сравнительно низкой капиталоемкостью); 2 – более 10 лет (структурная перестройка всей экономики). Но такие расчеты не укладываются в нормы ВТО, т.е. их надо корректировать.  Предстоит менять подход к оценке эффективного уровня таможенной защиты. Реально необходимы тщательные расчеты конкурентоспособности продукции по каждому из 10000 товарных позиций.

2. С/х. Процесс формирования правовой базы международного регулирования с/х товарами еще не завершен, уровень ее либерализации гораздо ниже, чем в промышленности. В соответствии с правилами о присоединении к ВТО России уже предоставила список специфических уступок в области торговли с/х товарами, включающих доступ на рынок, экспортные субсидии и меры внутренней поддержки. Но надо пересчитать все существующие нетарифные барьеры и импортные ограничения в тарифные эквиваленты. Надо адаптировать способы поддержки с/х, а также санитарных и фитосанитарных мер к требованиям и стандартам ВТО. Необходима стратегия развития российского с/х, основанная на учете новых реалий и прежде всего потребностей в резком увеличении конкурентоспособности отечественной с/х продукции, обеспечении ее прорыва на зарубежные рынки. Но общая тенденция, которой следует ВТО – последовательное снижение уровня аграрного протекционизма.

3. Услуги. Речь идет о международных сделках, охватывающих самые разнообразные сферы деятельности – оптовую и розничную торговлю, банковское дело, страхование и аудит, транспорт и телекоммуникации, строительство и инженеринг, здравоохранение, туризм и др. Позиция России осложняется крайне отсталым уровнем законодательной базы регулирования услуг, до сих пор нет классификатора услуг, сопастовимого с разработанным ВТО (классификатора основного продукта).

Выработка экономической стратегии страны и ее внешнеторговой составляющей – главное, но далеко не единственное требование, диктуемое вступлением России в ВТО. Крайне сложная задача – согласование стратегических целей торговой политики правительства с текущими интересами отраслей и крупных предприятий. Особую проблему представляет приведение законодательства в соответствие с нормами и правилами ВТО. Предстоят кардинальные изменения федеральных законов о государственном регулировании внешнеторговой деятельности, корпоративного, налогового, бюджетного законодательства, десятков других законов и актов, формирование новых правовых норм. Наиболее сложная сфера – региональное законодательство. Присоединение РФ к ВТО затрагивает отношения РФ со странами СНГ. Сегодня ни один из таможенных союзов, создаваемых с участием РФ не отвечает критериям вступления в ВТО, поэтому страны СНГ вступают в него каждая самостоятельно. Т.к. координация переговорной позиции между ними почти отсутствует, то это может отрицательно сказаться на торгово-политических интересах между нами.

- выгоды в черной металлургии для России при присоединении к ВТО примерно 2 млрд. долл.;

- нужна помощь в с/х, авиастроении и машиностроении.

ТАМОЖЕННАЯ ПОЛИТИКА РОССИИ В СВЕТЕ ВСТУПЛЕНИЯ В ВТО

Более двадцати лет Россия пытается вступить во ВТО. Переговоры вел сначала СССР, теперь Россия. Переговоры о присоединении России к ВТО свидетельствуют о необходимости сближения внешнеторгового законодательства с мировой торговой практикой и положениями документов ВТО, что вполне отвечает интересам российских экспортеров и импортеров. И некоторые шаги на этом пути уже сделаны. Среди них и принятие нового таможенного кодекса. Теоретически приобретения, которые может получить Россия от присоединения к ВТО, заключаются в следующем. Это выход в унифицированное пространство, базирующееся на нескольких десятках соглашений и других документов ВТО. Россия получит возможность в дальнейшем оказывать влияние на формирование правил развития мировых торговых связей в соответствии со своими национальными интересами. Вступление будет способствовать внедрению во все сферы нашей экономики современных методов менеджмента, международных стандартов в широком смысле, создание правовых рамок для цивилизованного рыночного развития страны, формирование общероссийского рынка, привлечение иностранного предпринимательского капитала. Присоединение России к ВТО неизбежно приведет и к некоторым потерям. Первое – защита многих российских отраслей, находящихся сегодня в кризисном состоянии, будет затруднена в случае значительного облегчения доступа на российский рынок иностранных товаров и услуг, чего добиваются партнеры России по переговорам о ее присоединении к ВТО. Второе – снижение импортных пошлин может оказаться весьма серьезным ударом по федеральному бюджету. Третье – членство в ВТО ограничит свободу государства в области применения тех или иных эффективных мер регулирования внешнеэкономической деятельности, особенно ограничивающих импорт. И, наконец, четвертое – вступление в ВТО может осложнить продвижение по пути интеграции России со странами СНГ, особенно в рамках Таможенного союза. Несмотря на то, что между членами Таможенного союза имеется договоренность о взаимных консультациях по вопросам вступления в ВТО, переговорный процесс продвигается неодинаковыми темпами, и велика вероятность того, что принятые одними странами обязательства окажутся неприемлемыми для других членов Таможенного союза и СНГ в целом. В условиях глобализации мировой экономики, решения задачи присоединения России к ВТО, признания России как страны с рыночной экономикой возрастает роль и значение таможенного регулирования внешнеторговой деятельности. Принятие нового Таможенного кодекса (1 января 2004 г.) РФ заложило правовую основу для формирования соответствующей мировым стандартам системы таможенного контроля, основанной на управлении рисками. Таможенная служба РФ становится одним из важнейших инструментов улучшения эффективности внешней торговли, макроэкономической ситуации в целом. При этом фискальная функция таможенной службы РФ отодвигается в ряд прочих приоритетов. Правильное построение эффективной таможенной системы, использующей упрощенные процедуры, будет способствовать не только повышению конкурентной способности страны, но и содействовать притоку инвестиций в экономику, вовлечению в международную торговлю малых и средних предприятий. Принципиальные изменения в таможенном регулировании, предусмотренные Таможенным кодексом РФ, обуславливают  необходимость проведения работы по обеспечению единообразного применения таможенного законодательства РФ должностными лицами таможенных органов и участниками внешнеэкономической деятельности на всей территории России. Отказ от избыточного таможенного администрирования является важнейшим фактором формирования нормального делового климата в России для создания благоприятных условий в области внешнеэкономической деятельности.

Достижение положительных результатов в этом направлении невозможно без системы анализа эффективности применяемых таможенных процедур, использования современных автоматизированных систем и новейших информационных таможенных технологий. Ключевым звеном в этой работе является переход на новую систему организации таможенного контроля и таможенного оформления, применение которой позволит снизить затраты времени на проведение таможенного контроля, повысить его эффективность и осуществлять максимально быстро таможенное оформление товаров и транспортных средств, перемещаемых через таможенную границу РФ.

Взаимодействие таможенных органов РФ с деловыми кругами будет осуществляться в форме официальных консультаций, в том числе с

использованием механизма Консультативного совета по таможенной политике при ГТК.

Будут приведены в соответствии современным требованиям развития таможенной службы РФ законодательные акты о таможенной стоимости,

которые должны в полном объеме включать в себя методологические нормы Соглашения по применению статьи VII Генерального соглашения по тарифам и торговле (ГАТТ) 1994 г. Необходимость обеспечения национальной безопасности и соблюдение международных обязательств обуславливают необходимость повышения эффективности экспортного контроля товаров, ввозимых на таможенную территорию РФ и контроля их соответствия техническим регламентам. Совершенствование валютного контроля и контроля за исполнением внешнеторговых бартерных сделок позволит в условиях изменения

таможенного законодательства РФ осуществлять должный контроль за

поступлением экспортной выручки и за обоснованностью платежей за

импортируемые товары, а также снизить уровень не поступления выручки от экспорта товаров по сделкам, на которые в настоящее время не распространяется действие технологий таможенно-банковского валютного контроля.

Большое значение имеет таможенно-тарифная политика, которая призвана обеспечить регулирование внешнеэкономической деятельности путем применения таможенных пошлин. Должен быть сформирован такой таможенный тариф, который стал бы интегрированной частью налоговой системы государства, способной адекватно выполнять регулятивную, протекционистскую и фискальную функции. Основными ориентирами работы с тарифом на импортные товары станут:

- повышение степени эффективности таможенного тарифа за счет его дифференциации по степени обработки товаров с учетом нынешней и оптимальной структуры российской экономики;

- привлечение инвестиций в отдельные отрасли промышленности за счет установления достаточно высоких ввозных таможенных пошлин на переходный период на импортные товары, являющиеся аналогами продукции, производимой этими отраслями;

- сохранение необходимого уровня тарифных мер защиты неконкурентоспособных отраслей;

- поэтапная либерализация ввоза товаров тех отраслей, которые находятся в стадии модернизации;

- либерализация тарифа на импортные товары, аналоги которых в России не производятся или производятся в недостаточном количестве и которые необходимы для модернизации экономики и снижения экономических издержек.

Кроме традиционных тарифных мер защиты отечественных производителей активнее будут использоваться особые виды пошлин: специальные, антидемпинговые, компенсационные. В соответствии со взятыми Россией обязательствами к 1 января 2007 года ТН ВЭД СНГ и ТН ВЭД России должны быть приведены в соответствие четвертому изданию Гармонизированной системы описания и кодирования товаров. 

48. Торгово-экономические отношения России со странами СНГ.

Россия- естественное ядро СНГ. Из всех постсоветских республик на неё приходится свыше ¾ территории, почти ½ населения к около 2/3 ВВП. Сейчас Россия, с одной стороны, поддерживает связи  с бывшими республиками СССР, а с другой завоёвывает мировой рынок, утверждает себя равноправный партнёр со странами дальнего зарубежья. Решение этих задач усложняется неэффективной структурой экономики России, отсталостью технологической базой производства, нерешенными социальными задачами. 

Отношения России со странами – членами СНГ складываются по-разному. Наиболее интенсивная интеграция в различных областях идёт между Россией и Белоруссией. Это объясняется высоким уровне разделения труда и взаимозависимости. Положительным результатом является заключение Договора о союзе России и Белоруссии, предусматривающей широкий круг интеграционных мер. Положительный эффект от реализации этого договора очевиден: с 1997г. товарооборот  между Россией Белоруссией возрастает на 20-30%. Однако многие запланированные меры остаются нереализованными, возникают несогласованности в сотрудничестве. Причины в объективных трудностях перехода к единым нормам во внешнеэкономической, гражданско-правовой, административной и других областях, и в сопротивлении интеграции с Белоруссией влиятельной части российко-политической элиты по идеологическим соображениям. 

С 1995г. начал формироваться Таможенный союз, куда вошли Россия, Белоруссия, Казахстан, Таджикистан. Позже к нему присоединилась Киргизия. Союз преследует цель создания единого таможенного пространства к унификацию торговых режимов по отношению к третьим странам. Однако достигнутые договоренности неоднократно нарушались, объем необходимой работы не был выполнен, поэтому результаты оказались ниже планировавшихся.

В 1996г. образовался союз четырёх (Россия, Казахстан, Белоруссия, Киргизия),который охватывал сотрудничество в национальных и гуманитарных областях. Во взаимоотношениях этой интеграционной «четверки» есть позитивные сдвиги. В целом, однако, настоящего динамизма в сотрудничестве стран СНГ нет: нарастает груз нерешенных вопросов, сокращается взаимный товарооборот. 

Многие страны еще в 1992г. предлагали создать механизм многостороннего клирина в рамках СНГ. Но эта идея не была реализована прежде всего из-за позиции России, которая имея положительный торговый баланс почти со всеми странами – членами СНГ, опасалась превратиться в кредитора поневоле, т.к. правительства этих стран были заинтересованы главным образом в получении из России дешевого топлива и кредитов.

Россия остается крупнейшим торговым партнером стран-членов СНГ. На нее приходится от 30-80% экспорта и импорта в торговле между бывшими советскими республиками Россия выступает как главный поставщик энергоносителей и электроэнергии в эти страны, что является важнейшей товарной группой её экспорта. В свою очередь Россия закупает в значительных количествах продовольствия, хлопок, уголь, железную руду, руду цветных металлов, тракторы, холодильники.

В ряде государств – членов СНГ возникла серьезная проблема дефицита торговых балансов. Даже с учетом доходов по статьям услуг (в основном плата России за транзит) дефицит текущих платежных балансов обычно привышал 10% ВВП, что в дальнейшем может оказать существенное дестабилизирующее воздействие на экономику этих стран, хотя в настоящее время дефицит покрывается притоком иностранного капитала.

Для России характерно постоянное большое позитивное сальдо торгового баланса, что представляет собой крайне редкое явление для стран, находящихся в тяжелом экономическом положении. Это является следствием большого топливно-сырьевого экспорта из России. К сожалению, это сальдо используется в основном не для инвестиций в России, а для ограничений бегства капитала из страны, истощающего ее экономику.

Торговые отношения осложняются неудовлетворительным функционированием платежного механизма (трудности валютных расчетов, частые платежи со стороны импортеров, длительные сроки прохождения платежей, нередкие нарушения контрактов и неотработанность системы санкций). По рейтингу платежеспособности подавляющее большинство частных предприятий стран СНГ входят в самую низкую, наиболее рискованную категорию.

Т.о Россия. Выступая правопреемницей СССР на мировой арене по праву претендует на высокое положение в мире, в частности, в СНГ. И хотя Россия утратила ведущие позиции СССР, она обладает значительным потенциалом, позволяющим ей занять достойное место в системе интеграционных процессов в СНГ.

Необходимо укреплять позиции России на мировых рынках, решить проблемы урегулирования внешней задолжности и, образуя новые союзы со странами-членами СНГ, обеспечивать точное выполнение соглашений и обязанностей всеми участниками   для достижения максимального положительного результата от этих союзов.

49. Проблемы вывоза капитала из России.

Основной предпосылкой вывоза капитала является относительный избыток капитала  в данной стране, его перенакопление. В целях получения предпринимат. прибыли или процента он переводится за границу. Экспорт капитала может осуществляться и при дефиците капитала для внутреннего инвестирования.

Неблагоприятная социально-политич., экономическая ситуация в какой-либо стране, резкое ухудшение финансовой конъюнктуры и др. негативные обстоятельства понуждают к трансграничному перемещению капитала, которое приобретает характер оттока, бегства.

Россия вывозит капитал в основном в рамках его бегства. Легальное бегство капитала происходит преимущественно в виде роста зарубежных активов росс. коммерческих банков, покупки иностранных цен. бумаг и притока иностранной наличной валюты в Рос. для её продажи желающим. Нелегальное бегство капитала складывается из непереведённой из-за рубежа экспортной выручки и предоплаты непоступившего импорта, контрабандного экспорта, а также из формально упущенной выгоды по бартерным операциям. Ежегодный вывоз капитала из Рос. составляет несколько десятков млрд долл., значительно превосходя его ввоз.

Ведущей формой вывоза капитала из РФ в период 1991-93гг. являлся экспорт ссудного капитала в бывшие советск. республики. Россия субсидировала их на сумму, составившую ~8% рос. ВВП, предоставляя им так называемые технические кредиты для покупки рос. товаров и занижая цены на них по сравнению с мировыми. Однако в последние годы гос. кредиты невелики, их роль на себя взяли экспортные кредиты предприятий, а также те поставки товаров в страны СНГ, которые часто е полностью оплачиваются и превращаются в задолженность этих стран перед Россией.

Вывоз предпринимательского капитала из Рос. относительно невелик. Эти инвестиции преимущественно размещены в Западн. Европе в целях создания товаро- и услугопроводящей сети и часто имеют форму оффшорных компаний.

Представляется, что в будущем важнейшим регионом размещения рос. капитала могут стать бывшие советск. республики, что связано с их особой ролью во внешнеэкономических связях страны. Этому может способствовать и капитализация долга бывших советск. республик России, т.е. обмен их долговых обязательств на их собственность. Однако в настоящее время др. страны СНГ не являются таким объектом приложения рос. капитала, как оффшорные центры мира, где размещено, по оценке, несколько десятков млрд долл. рос. инвестиций. Все рос. инвестиции за рубежом оцениваются в 200-300 млрд долл.

Оффшорная компания – иностранная компания, созданная на территории или в государстве, где гарантированы особенно низкие налоговые ставки и отсутствует жёсткий валютный контроль над иностранным капиталом. Льготный режим предоставляется оффшорной компании только для операций с иностранными резидентами и в иностранной валюте.

50. Международный обмен технологиями: современные формы

Наряду с такими традиционными проявлениями междунар. экономич. отношений, как товарообменные операции, международное движение капитала и рабочей силы, во второй половине 20в. возникает и развивается такая их важная форма, как международный обмен (торговля) технологиями.

Технология представляет собой комплекс научных знаний о приёмах и методах производства, его организации и управлении.

Передача технологии происходит путём её передачи: 1) как экспорта капитала, 2) как экспорта рабочей силы, 3) как товара.

(1)Процесс передачи технологии, рассматриваемый как экспорт капитала, означает, что её использование становится для фирмы-получателя источником постоянного дохода. Технология может быть использована и как форма прямого инвестирования при осуществлении какого-либо кооперационного международного сотрудничества.

(2)Экспорт квалифицированной рабоч. силы как носителя новой технологии означает предоставление соответствующей (трудовой, интеллектуальной) услуги.

(3)Торговля технологиями становится одной из самых динамичных форм междунар. эконом. отношений.  За последние 22 года (с 1980г.) оборот мировой лицензионной торговли (она преобладает в торговле технологиями) вырос больше чем в 15 раз.

В рамках общего рынка технологий можно выделить его важный сегмент – рынок макротехнологий. Макротехнология – совокупность знаний и производственных возможностей для выпуска на мировой рынок конкретных изделий (самолётов, судов, материалов, атомных реакторов и т. д.) Анализ мирового рынка свидетельствует, что производство наукоёмкой продукции обезпечивает всего 50 макротехнологий.

Семь промышленно развитых стран, обладая 46 макротехнологиями, владеют 80% этого рынка. Так, США ежегодно получают от экспорта наукоёмкой продукции ~700 млрд долл., Германия – 530 млрд долл., Япония – 400 млрд долл. Этот рынок высококонкурентен и перспективен.

51. Теории международной торговли: сравнительное преимущество.

Недостаток теории абсолютных преимуществ (не оставляет в международной торговле места тем странам, у которых все товары производятся без абсолютных преимуществ перед другими отраслями) стимулировал появление теории относительных преимуществ. Д. Риккардо в своей книге «Принципы политической экономики и налогового обложения» (1817) посвятил этой теории главу, в которой доказал, что в международной торговле выгодно участвовать всем странам. В своем примере с производством сукна и вина в Англии и Португалии Риккардо математически доказал, что хотя в Португалии производство этих двух товаров обходится дешевле, чем в Англии (т.е. у Португалии есть абсолютные преимущества по обоим товарам), тем не менее ей выгодно специализироваться на производстве и экспорте вина, по которому у нее издержки по сравнению с сукном ниже. Англии целесообразно специализироваться на производстве и экспорте сукна, которое ей выгоднее ввозить в Португалию в обмен на португальское вино. Допустим, что отрез сукна длиной 25м обменивается на бочонок вина емкостью 50л и что издержки производства измеряются только затратами труда. На производство отреза сукна в Португалии затрачивается годовой труд 90 работников, в Англии – 100, а на производство бочонка вина – годовой труд соответственно 80 и 120 работников. Если Португалия откажется от производства сукна, и будет импортировать его из Англии, то на каждом отрезе она будет экономить годовой труд своих 10 работников. Если Англия откажется от производства вина, то на каждом бочонке она сэкономит годовой труд 20 работников. Т.о. теория сравнительных преимуществ рекомендует стране импортировать тот товар, издержки, производства которого в стране выше, чем по экспортному товару. Главным достоинством теории сравнительных преимуществ является убедительное доказательство того, что международная торговля выгодна всем ее участникам, хотя одним она может давать меньше выгоды (Португалия), а другим – больше (Англия). Недостаток: не объясняет, почему сложились сравнительные преимущества.

52. Теор. и практика антиглобализма.

Антиглобализм – это прежде всего «негативная» реакция западной цивилизации на глобальную историч-ую ситуацию и очевидные тенденции ее развития. Некоторые считают предшественниками антигл-го движения Сапатистскую армию нац-го освобождения (Мексика), к-ая выступила против договора о свободной торговле, подпи-го США, Канадой, и Мексикой (НАФТА) и вступившего в силу 1 янв 1994 г. Летом 1996 г. в штате Чиапас в Мексике прошла первая межднар-ая встреча организаций, вступивших против реализации договора о свободной торговле и присоед-ия к нему в будущем других, кроме Мексики, стран Латин.Америки. 

Основу антигл-го движения составляют население не беднейшей части планеты, по которым глобальные процессы ударяют больнее всего, а жители Сев.Америки и Зап.Европы. Состав антигл-го движ-ия очень пестрый. В движении антигл-ов принимают участие более мирные официальные коммунистические партии, профсоюзы, различные левые группировки. Именно они дают основную массу демонстрантов на антигл-х акциях. Но одним из наиболее ярких, идеологически оформленных явл-ся АТТАК (с франц. «За введение налога Тобина в помощь гражданам»). Основное требование АТТАК – обложение 0,1%-ным налогом всех финансовых трансакций на планете, что позволило бы значит-но уменьшить объем финансовых спекуляций, высвободить средства для развития реального сектора эк-ки и решения соц-х проблем. Суть АТТАК-участники антигл-го движения борются не против глобализации, а против ее негативных последствий, против неолиберальной модели глобализации, осущ-мой только в интересах транснац-х компаний и международного финансового капитала, глобализации, к-ая игнорирует интересы большинства стран. Сегодня организации АТТАК сущ-ет более чем в 30 странах. Междунар-ое движение АТТАК организовано как сеть, без каких-либо иерархических структур и географ-го «центра». Общение между его уч-ми осущ-ся с помощью Интернета. Большое значения для антигл-го движения имел Всемирный социальный форум В Порту-Алегри в Бразилии в янв 2001г. Уч-ки всемирного соц-го форума в первую очередь заострили внимание на негативных соц-х последствиях глобализации, на которое мало внимания обращают озадаченные создание единого эк-го пространства официальные лица. На сегодн. день уч-ки антигл-го движения достаточно четко декларируют  один из своих главных лозунгов: «Дать возможность людям самим определять, как им жить». Вариантов будущего у антигл-го движения несколько. В основном можно выделить следующие: 1. по-прежнему будет нах-ся в оппозиции , являя собой альтернативу, но не выдвигая никаких конкретных альтернатив» 2. станет подсистемой гражданского общества, и будет осуществлять «надзор» за всеми последствиями глобализации, и будет двигать общество к «иному миру»; 3. станет вполне респектабельной политической партией, и представители движения войдут в составы нац-х правительств; 4. распад антигл-го движения на отдельные течения по основным направлениям их деят-ти . как бы то ни было, покуда глобализация не будет проходить «нормально», то есть без негативных последствий для стран, не входящих в «золотой миллиард», антиглобализм будет сущ-ть.о одним из наиболее ярких, идеологически оформленных явл-ся АТТАК(альные коммунистические партии, профсоюзы, различные левые гр
53. Проблемы формирования и функционирования свободных экономических зон в России. 

При разработке и принятии единого закона о СЭЗ, что является самой настоящей задачей для развития зональной практики, прежде всего, необходимо разрешить следующие проблемы:

1. неурегулированность нормативно-правовой базы. Функционирование СЭЗ в режиме свободной таможенной зоны означает, что территория зоны подпадает под условия таможенной экстерриториальности. Между тем конституционность нормальной таможенной экстерриториальности принципиально не ясна даже сегодня. В отношении небольших уголков государственных территорий РФ, не говоря уже о регионах размером в целую область,  т.к. конституция РФ запрещает образование таможенных границ внутри территории страны;

2. отсутствие четко сформулированных целей создания зон, не противоречащих как интересам регионов, так и Федерации в целом. Руководители регионов видят в таких зонах лишь одну сиюминутную привлекательную сторону – перспективу получения льгот по полному или частичному освобождению от налогов;

3. все претенденты на создание СЭЗ  стремятся взять под свою юрисдикцию как можно больше территории, не понимая, что чем ее больше, тем хуже для предпринимательского успеха зоны.

54. Эволюция ВТО и характер ее деятельности в современной экономике.

Среди международных организаций, регулирующих мировую торговлю, ГАТТ (преобразованная 31 декабря 1995г. в ВТО) – самая значительная. Первоначально в ее состав входили 23 государства. На протяжении нескольких десятилетий ГАТТ была главным международным органом, который разработал принципы, установил правила мировой торговли, формировал торговую политику, регулирующую отношения между странами. Главными принципами деятельности ГАТТ являлись:

1. многосторонность внешней торговли;

2. недискриминация в торговле;

3. постепенное снижение таможенных тарифов и нетарифных ограничений в международной торговле;

4. предоставление странам-партнерам режима наибольшего благоприятствования;

5. введение внешней торговли на частноправовой основе;

6. взаимность в предоставлении торгово-политических уступок;

7. предоставление режима преференций в торговле с развивающимися странами;

8. урегулирование торговых споров между странами с помощью переговоров. 

Главная форма деятельности ГАТТ состояла в проведении консультаций переговоров, которые назывались раундами. Перед каждым раундом заключалось соглашение между его участниками, в котором фиксировались цели и сроки раунда, его участники, механизм работы и другие условия. В начале деятельности ГАТТ прошло 8 раундов. С 40-х до начала 60-х было проведено 5 раундов. В 1964-1967 гг. прошел 6-й, т.к. Кеннеди – раунд.  В течение 1973-1979 гг. проводилась следующая серия переговоров в рамках ГАТТ – Токио – раунд. Последний, Уругвайский раунд, проводился с 1986г. до начала 1994г. Большинство раундов были посвящены снижению таможенных пошлин и ликвидации других барьеров в торговле между странами. В результате деятельности ГАТТ таможенные пошлины были снижены примерно до 4% в середине 90-х годов (были 40%). Заслугой ГАТТ является и то, что в период 1950-1970 гг. среднегодовые темпы роста мирового экспорта составили 7%. На Уругвайском раунде было принято важное решение об учреждении ВТО. К этому времени в состав ГАТТ входило около 130 государств. Большинство из них вступило в ВТО. ВТО является преемницей ГАТТ. Поэтому главными ее целями остаются согласование позиций разных государств, направленное на устранение таможенных барьеров в мировой торговле, разработка и применение правил, исключающих дискриминацию отдельных стран, применение режимов наибольшего благоприятствования, ведение внешней торговли на частноправовой основе. Вместе с тем сфера деятельности ВТО расширяется. Она должна заниматься вопросами регулирования торговли не только товарами, но и услугами; рассматривать торговые аспекты зарубежных инвестиций; выявлять проблемы охраны окружающей среды, охраны прав интеллектуальной собственности, торговли и трудового законодательства.

55. Государственное регулирование миграции трудовых ресурсов. Национальные особенности

Миграция раб. силы – переселение трудоспос-го насел. из одного гос-ва в др. сроком более, чем на год. Оно принимать форму эмиграции (выезда) и иммиграции (въезда). Миграция рабочей сила ведет к выравниванию уровней оплаты труда в различных странах. В результате миграции совокупный объем мирового производства возрастает вследствие более эффективного использования трудовых ресурсов международного рынка труда осущ-ся на основе нац-го законодат-ва принимающих стран и стран, экспортирующих рабочую силу, а также на основе межгосуд-х и межведомственных соглашений между ними. Регулирование осущ-ся через принятие финанс-х из бюджета программ, направ-х на ограничение притока ин-ой рабочей силы (иммиграции) либо на стимул-ие иммигрантов к возвращению на родину (реэмиграции). Большинство принимающих стран исп-ют селективный подход при регул-ии иммиграции. Его смысл заключается в том, что государство не препятствует въезду тех категорий работников, которые нужны в данной стране, ограничивая въезд всем остальным. Перечень желательных иммигрантов варьируется от страны к стране, но обычно они относятся к данной из следующих категорий:

· работники, готовые за минимальную плату выполнять тяжелую, вредную, грязную и неквалифицированную работу, - строительные, подсобные, сезонные, вахтенные, муниципальные рабочие;

· специалисты для новых и перспективных отраслей – программисты, узкоспециализированные инженеры, банковские служащие;

· представители редких профессий – огранщики алмазов, реставраторы картин, врачи, практикующие нетрадиционные методы лечения;

· специалисты с мировым именем – музыканты, артисты, ученые, спортсмены, врачи, писатели;

· крупные бизнесмены, переносящие свою деятельность в принимающую страну, инвестирующие капитал и создающие новые рабочие места.

Отсев нежелат-х иммигрантов осущ-ся на основе требований, предъявл-х к квалиф-ции, образованию, возрасту, состоянию здоровья, на основе колич-го и географ-го квотирования прямых и косвенных запретов на въезд, временных и иных огран-ий. Стимулирование реэмиграции осущ-ся через выплату материальной компенсации уезжающим иммигрантам, создание рабочих мест, профес-ую подготовку иммигрантов, оказание эк-ой помощи странам массовой эмиграции.

Российские власти также исп-ют определенные меры для регул-ия въезда иностранной рабочей силы в страну. В дек.1993 г. Указом президента было утверждено Положение о привлечении и использовании в РФ ин-ой рабочей силы. В нем уст-ся порядок трудовой деят-ти работников иммигрантов на территории России.

56. Проблемы сбалансированности платёжного баланса России.

Платёжный баланс – это статистическая запись всех экономич. сделок или обязательств, осуществляемых в течение определ. отрезка времени между резидентами данной страны и резидентами др. стран мира. Он отражает все внешнеэкономич. связи всех субъектов нац-ой эк-ки  с внешн. миром. Резидентом данной страны яв-ся любое физ. и юр. лицо, имеющее основное место жительства и центр эк-го интереса в данн. стране.  ПБ составляется по бух. принципу двойного счёта. Каждая сделка отражается на кредитном счёте со знаком «+» (поступление валюты в страну) и на дебетовом со знаком «-» (страна расходует валюту). Все статьи ПБ делятся на 2 части в зависимости от эк-кой природы сделок. Первый – счёт текущих операций, второй – счёт операций с капиталом и финансовый счёт. Все статьи ПБ делятся  на основные (автономные) и балансирующие (компенсирующие).

В теории МЭО выделяются следующ. макроэкономич. факторы, воздействующие на ПБ:

1) нац. доход (чем он выше, тем выше уровень жизни и потребления, выше импорт и склонность к экспорту капитала(больше отриц-ое сальдо); 

2) уровень % ставок (чем он выше, тем больше желания нерецендентов перевести свои активы в другую страну, тем  больше положит-ое сальдо);

3) величина денежной эмиссии (если валютный курс быстро реагирует на уровень цен, то индекс условий торговли ухудш-ся, а снижение уровня % ставок способ-ет оттоку капитала из страны ( чем больше величина денежной эмиссии, тем больше отриц-ое сальдо ПБ);

4) фискальная политика гос-ва (огранич-ая фиск, политика сокращает текущее потребление и инвестиции, поощряет сбережения, ПБ улучш-ся);

5) валютный курс (если сниж-ся валютный курс и однов-но спрос на импорт и спрос на экспорт продукцию данной страны эластичны  ( ПБ улучш-ся; если снижение валютного курса привело к оттоку финансовых инвестиций ( ПБ ухудш-ся).

При отриц. сальдо ПБ. Меры для стабилиз ПБ: 1) сокращение денежной массы в обращении; 2) покупка иновалюты центр.банком и рост золотовал-х резервов; 3) введение ограничений на покупку иновалюты резидентами страны; 4) страх-е и кредит-е нац-х интересов

При полож. сальдо ПБ. Меры в обратном направлении (огранич-ем экспорт товаров и импорт капиталов, поощряем экспорт капиталов и импорт товаров).

57. Глобализация как тенденция развития современного мирового хозяйства.

Главной чертой, присущей им на современном этапе, является глобализация, создающая новые условия для развития национальных экономик. Глобализация – это качественно новый уровень интернационализации, охватившей все стороны жизни современного общества: производство, обмен,  сферы экономических, социально-политических и культурных отношений. Наиболее важными формами глобализации  является развитие мирового производства, интернационализация обмена, в т.ч. внешней торговли и финансовых потоков, углубление международного разделения труда и развитие новых форм связей между странами. В настоящее время ТНК, составляющие всего 0,3% общего количества предприятий, производит более 1/3 валового мирового продукта. Другой показатель растущей глобализации МЭ служит активность в сфере международной торговли. В 2000г. объем мирового товарооборота превысил  14трлн. долл. Глобализация МЭ наиболее интенсивно развивается в сфере финансовых отношений. Финансовая глобализация проявляется в гигантском росте международных финансовых потоков, бурном развитии рынков и финансовых инструментов. 

Эксперты базельского банка международных расчетов оценивают общий объем международных кредитов, выданных банками разных стран в 36 трлн. Французских франков, международная экономическая интеграция становится характерной особенностью современного этапа развития интеграционной экономики. Наибольшее распространение получила региональная интеграция. К началу 21в. в мире возникло несколько десятков интеграционных экономических группировок: зон свободной торговли, таможенных, валютных и экономических союзов. Наиболее развитые из них является ЕС, объединяющий 15 европейских государств, Североамериканская ассоциация свободной торговли (НАФТА), общий рынок стран южного конуса (МЕРКОСУР). Доля внутрирегиональных потоков составляет в импорте и экспорте стран МЕРКОСУР около 10%, у членов НАФТА – 40-50%, а  в ЕС – 60-65%. Интеграционные процессы продолжают развиваться.

Явление глобализации можно рассматривать с двух сторон. На макроэкономическом уровне глобализация означает общее стремление стран и отдельных регионов к экономической активности вне своих границ. Признаки таких устремлений: либерализация, снятие торговых и инвестиционных барьеров, создание зон свободного предпринимательства. На микроэкономическом уровне глобализация – расширение деятельности предприятия за пределы внутреннего рынка.

58. Глобализация: позиция России.

В основе этой позиции лежат следующие принципы: глубокая аналитическая и прогнозная оценка процесса (знать плюсы и минусы процесса, не преувеличивая ни те, ни другие); активное участие в международных организациях, которые стоят во главе глобализации; инициативы России в создании под ее эгидой ТНК, повышение роли России в международных организациях, особенно в финансово-экономическом их блоке; опережающие действия по созданию новых технологий; безопасность. 

· Начальный период включения России в глобализационные процессы оказался крайне неэффективным. При незначительном привлечении средств из-за рубежа в форме прямых инвестиций произошло наращивание объема внешнего долга, началось массовое бегство капитала за рубеж и возникла проблема долларизации российской экономики. При этом в экономике произошла глубокая трансформационная рецессия.

· Неэффективность национальной экономической политики, в том числе выражавшаяся в чрезмерной открытости экономики страны, привела к финансовому кризису 1998 г. Кризис отбросил страну далеко назад в части возможности эффективного участия в процессах финансовой глобализации из-за подрыва доверия к ней и заставил пересмотреть многие механизмы участия в мировой финансовой системе, практиковавшейся до тех пор.

· При преодолении последствий кризиса и в результате начавшегося экономического роста и стабилизации финансовой системы страны удалось немного уменьшить бремя внешнего долга, сократить отток капитала из страны и снизить уровень долларизации экономики. Однако сумма накопленного в начальный период трансформации России внешнего долга не помогла повысить темпы экономического роста и в настоящее время действует в сторону их замедления, поскольку приходиться выплачивать значительный объем средств за границу. Экономика страны не вышла на траекторию устойчивого роста, подвержена воздействию внешних факторов (в том числе цен на нефть) и поэтому не застрахована от новых потрясений.

· В ситуации, когда не преодолены проблемы оттока капитала и долларизации экономики, представляется преждевременным проводить масштабную либерализацию валютного законодательства, за которую выступают некоторые круги в нашей стране.

· Выстраивая новую модель отношений с внешним миром в условиях финансовой глобализации на современном этапе, важно помнить не только о ее позитивных, но и о негативных  последствиях. Поэтому необходимо иметь в своем распоряжении систему мер защиты от возможных потрясений на мировых финансовых рынках и пользуясь опытом стран Центральной и Восточной Европы, привлекать в первую очередь не спекулятивный капитал, а прямые инвестиции и долгосрочные финансовые ресурсы.

59. Открытая и закрытая экономика: сравнительная экономика.

Открытая экономика – экономика, которая находится в состоянии взаимодействия с внешним миром. Это экономика, торгующая, осуществляющая платежи, ввоз и вывоз капитала. Критерий открытости экономики: наличие влияния внешней среды на динамику основных показателей экономического развития, а именно объем и темпы роста производства, состояние внутренних товарных рынков, занятости населения. Факторы, влияющие на степень открытости экономики:

1. величина годового валового продукта

2. емкость внутреннего рынка;

3. транснационализация экономики;

4. развитие производственной кооперации;

5. обеспеченность национальной экономики природными и земельными ресурсами;

6. государственная политика.

Открытая экономика – это такое национальное хозяйство, где иностранным хозяйствующим субъектам открыт доступ на большинство рынков и в большинстве отраслей и сфер; в закрытой экономике большинство рынков, отраслей и сфер для них закрыта (протекционизм преобладает над либерализмом). ВВП на душу населения меньше в 5 раз.

Преимущества открытой экономики:

1. углубление специализации и кооперации производства;

2. рациональное распределение ресурсов в зависимости от степени эффективности;

3. распространение мирового опыта через систему международных экономических отношений;

4. рост конкуренции между отечественными производителями, стимулируемый конкуренцией на мировом рынке. 

Не существует абсолютной открытости экономики. К количественным индикаторам открытости можно отнести удельный вес экспорта и импорта в ВВП. Степень открытости считается приемлемой, если экспортная квота (объем экспорта/объем ВВП) составляет 10%. Открытая экономика предполагает целостность экономики, единый экономический комплекс, интегрируемый в МХ, МР; учитывает активное использование, организацию зон свободного предпринимательства, ликвидацию государственной монополии внешней торговли, эффективное использование принципа сравнительных преимуществ страны в международном разделении труда.

60. Конкурентоспособность России в мировой экономике.

Переход России к открытой экономике привел к разделению народного хозяйства страны на 3 группы отраслей в зависимости от их конкурентоспособности на внешнем и внутреннем рынке.

Первая группа – конкурентоспособные ресурсные отрасли (нефтяная, газовая, лесная, алмазная промышленность, черная и цветная металлургия). В этих отраслях работают 4% всех занятых в экономике и 17% - в промышленности. Но в них создается около половины добавочной стоимости в индустрии и примерно 15% ВВП. Ресурсные отрасли в середине 90-е гг. обеспечили свыше 75% всего российского экспорта. Эти отрасли могут развиваться на основе самофинансирования с использования иностранных инвестиций и выходом на внешние рынки.

Вторая группа – отрасли обрабатывающей промышленности, имеющий большой научно-технический потенциал, способные производить продукцию, конкурентоспособную не только на внутреннем, но и на внешнем рынке. К ним относятся авиакосмическая, атомная промышленность, энергетическая, машиностроение, тяжелое танкостроение, биотехнологии, лесная, деревообрабатывающая и цел-бум промышленность. На долю этих отраслей в 1996г. пришлось 20% промышленной продукции, но всего 12% экспорта России.

Третья группа – отрасли, которые вряд ли могут быть конкурентоспособными на внешнем рынке, но в состоянии удовлетворить значительную часть спроса на внутреннем рынке – автомобилестроение, с/х машиностроение, легкая и пищевая промышленность, производство строительных материалов. Все эти отрасли дают примерно 18% промышленной продукции, но почти не поставляют свою продукцию на экспорт. Входит и с/х – на его долю приходится примерно 15% занятых в народном хозяйстве, но только 7% ВВП. В совокупности отрасли этой группы, на которые приходится ¼ всего занятого населения, производили в середине 90-х гг. более 13% ВВП.

Поданным исследований, проведенным в 1997г. международным институтом менеджмента и развития в 46 странах, конкурентоспособность России оценена как самая низкая – последнее 46 место. Исследования в 2000г. показали положительную динамику – подъем на 4 пункта и в результате 45-е место. Россия обладает рядом конкурентных преимуществ: развитая научно-техническая база; высокая степень обеспеченности сырьем и энергоресурсами; высокий кадровый потенциал. Приоритетными отраслями являются: лесопромышленность, нефтегазовый комплекс, продукция высоких технологий.

61. Таможено-тарифная политика России в контексте новых реальностей.

Таможенно-тарифная политика в последние годы стала одним из ключевых элементов государственного регулирования экономики. Она сплетает интересы национального хозяйства и внешней торговли. Устанавливая различные ставки пошлин, можно способствовать насыщению внутреннего рынка или, наоборот, защитить отечественного товаропроизводителя. Вводя новые таможенные режимы, можно привлечь иностранные инвестиции. Совершенствуя таможенные процедуры и отменяя необоснованные льготы, — привлекать дополнительные миллиарды рублей в федеральный бюджет. Сейчас уже созданы и функционируют основные элементы российской таможенно-тарифной политики. К ним относятся:

· дифференциация ставок пошлин по различным группам товаров;

· применение различных категорий пошлин (адвалорных, специфических, комбинированных, специальных и т.д.);

· использование национальной системы преференций;

· эффективный организационный механизм.

Пошлина на импорт – это денежный сбор в пользу гос-ва, взимаемый таможней с ввозимых тов-ов. Это наиболее распространённый вид тарифного ограничения импорта. он взимается с десятков тысяч тов-ов, при этом в различных размерах на один и тот же тов. в зависимости от страны происхождения, то фактически таможен. тариф предстаёт как систематизированный перечень торговых пошлин, унифицированный правилами ВТО по своим принципам построения. Так, Российский импортный тариф имеет 3 колонки: 1-ая содержит преференциальные ставки, составляющие 50%  от минимальных; 2-ая – минимальные ставки, применяемые для тов-ов из стран, которым РФ предоставляет режим наибольшего благоприятствования (недискриминационность одной страны по отношению к любой др.); в 3-ей указаны максимальные ставки, как правило, в 2 раза превосходящие миним. ставки и применяемые к странам, на которые не распространяется режим наибольшего благоприятствования. Фиксируются также нулевые ставки обложения для безпошлин. ввоза. 

Средний размер тарифа в Рос.~14%, что почти в 3 р. больше, чем в развит. Странах. При этом диапазон ставок тарифа в Рос. колеблется от 0 до 30%(в развитых странах – от 0 до трёхзначных чисел). По среднему размеру и по диапазону ставок рос. тариф напоминает тариф развивающ. стран. 

Пошлины могут быть 2-х видов: специфические (имеют вид фиксированной суммы с ед. измерения) и адвалорные(взимаются в виде % от таможенной стоимости товара).

Различают также номинальный и эффективный уровни защиты тарифа.

Воздействие пошлины на производителей и потребителей различно и может быть больше, чем это представляется на первый взгляд.

Разновидностями импортной пошлины яв-ся компенсационная и антидемпинговая пошлины, применяемые для компенсации ущерба, возникающего при использовании торговыми партнёрами соответственно субсидий или демпинга. 

Импортный таможенный тариф – важный инструмент макроэк-го регулирования нац. хоз-ва. Действующий импортный таможенный тариф разрабатывался в 1993–1994 гг. Он включает 7 уровней адвалорных ставок, применяемых к 11032 тарифным позициям десятизначной товарной номенклатуры внешнеэкономической деятельности (ТНВЭД). 

Его излишне детализированная структура обосновывалась необходимостью дифференцированного применения импортных пошлин, в зависимости от чувствительности того или иного товара с точки зрения защиты внутреннего рынка и наполнения бюджета. Интенсивная корректировка таможенных пошлин, проводившаяся в 1995–1997 гг. и первой половине 1998 г. была направлена на реализацию прежде всего протекционистской функции таможенного тарифа.

После дефолта 1998 года почти пятикратное изменение курса рубля по отношению к долл. автоматически в этой же степени увеличило защитный потенциал любой, даже миним. ставки пошлины. Многие ставки ввозных пошлин после девальвации рубля оказались практически запретительными. На этом фоне масштабная дифференциация тарифа по товарным группам однородной продукции в условиях объективно слабого таможенного администрирования приводила к злоупотреблениям, связанным с занижением таможенной стоимости тов-ов, их неправильным декларированием, что, привело к резкому падению импортных поставок в РФ и снижению уровня собираемости таможенных платежей.

В этот период не удалось сформировать и адекватную систему таможенного администрирования. 

В сложившейся ситуации, с учетом макроэкономических прогнозов на ближайшие годы, темпов развития таможенной инфраструктуры и сроков изменения законодательства в этой области, а также требований вступления России в ВТО, назрела необходимость в адаптации таможенного тарифа к кардинально изменившимся условиям.

Суть предлагаемой Министерством экономического развития и торговли Российской Федерации кардинальной реформы импортного тарифа состоит в его упрощении и рационализации. Необходимо повышать транспарентность тарифной системы с целью сокращения злоупотреблений, связанных с неправильным декларированием импортируемых тов-ов, улучшения качества таможенного администрирования. Необходимо отказываться от неэффективных ограничений на ввоз тов-ов зарубежного произв-ва, обусловленных «запретительным» уровнем ряда ввозных пошлин и искажением их структурного профиля в результате девальвационных процессов. Обеспечение эфф-ной тарифной защиты предусматривает  снижение пошлин на прогрессивное технологическое оборудование, которое в РФ не производится. 

Изменение тарифа на основе указанных принципов предусматривает такие конкретные меры:

1. Фактический отказ от использования максимальной в ныне действующем тарифе 30-процентной ставки. По 883 из 888 тарифных позиций, облагаемых пошлинами в размере 30%, предлагается понизить уровень ставок до 20% (главным образом, на товары народного потребления, продукцию химической промышленности, промышленное оборудование и др.). Уровень ставки в 30% предусматривается сохранить только на 5 позиций, в частности, по такой чувствительной для отечественной промышленности продукции, как сахар белый, а также подакцизные табачные изделия. 

2. Радикальное сокращение (с 624 до 104 тарифных позиций) группы товаров, облагаемых ввозными пошлинами по ставке 25%. Фактически такое сокращение будет также означать отказ от использования ставки пошлин в 25% по многим видам импортируемого продовольствия (фрукты, овощи, алкогольная, рыбная продукция), целому ряду продукции химической промышленности и другим. Ставки в 25% сохранятся только на единственную группу товаров — мясо птицы, — на которую они были введены после соответствующего снижения и унификации с июля 2000 г. 

3. Унификацию импортного тарифа в рамках групп однородных товаров, обладающих схожими потребительскими характеристиками. Общее число предлагаемых к унификации ставок ввозных пошлин составляет 2072 тарифные позиции. 

4. Повышение ставок импортного тарифа по товарам, ныне ввозимым беспошлинно (до 5% по 33 товарным позициям). Режим беспошлинного ввоза предлагается сохранить только по социально значимым товарам — лекарственным средствам, содержащим инсулин; инвалидным коляскам; племенным животным и товарам, беспошлинный ввоз которых регламентируется международным Соглашением о ввозе материалов образовательного, научного и культурного характера 

В итоге общее число изменяемых ставок импортного тарифа составит 32% всей ТНВЭД, при этом по 440 товарным позициям ставки повышаются, а по 3068 — снижаются. Унификация и снижение ставок пошлин позволит снизить уровень средневзвешенной ставки тарифа до 10,7% и тем самым приблизить ее к реально собираемым таможенным платежам.

В числе других направлений дальнейшей рационализации тарифной системы предусматриваются также:

· совершенствование структурного профиля импортного тарифа путем уточнения специфических составляющих комбинированных ставок с целью приведения в соответствие таможенных платежей в евро к адвалорной составляющей в привязке к мировым ценам на соответствующие товары и курсам валют; 

· трансформация отдельных видов комбинированных ставок импортного тарифа, которые определяются по схеме «адвалорная составляющая, но не менее … евро за ед.», в так называемую плюсовую комбинированную ставку («адвалорная составляющая, плюс … евро за ед.»). Последняя является наиболее прогрессивной и на ее использование ныне переходят многие страны;

· более широкое использование сезонных пошлин и тарифных квот для с/х тов-ов.

Внешнеторговое регулирование затрагивает не только импорт, но и экспорт и нередко в сравнимых масштабах. При этом регулирование может быть направлено как на ограничение экспорта, так и на его поддержку.

Экспортная пошлина – это налог на экспорт, который представляет собой систематизированный перечень тов0ов, по отношению к которым устанавливается та или иная ставка таможен. обложения (в большинстве случаев в адвалорном варианте). по хар-ру своего воздействия на участников торговли экспортный тариф яв-ся зеркал. отражением импортн-го.

Гибкая таможенно-тарифная политика является одним из основных инструментов государства для стимулирования модернизации производства. Она также предполагает снижение таможенных барьеров как для экспорта, так и для импорта. В апреле 2004 г. средняя ставка импортной пошлины в России составляла 10-11%, в то время как в странах Европы и США – 3-4 %.

Таможенные пошлины являются ресурсом защиты российских производителей.

Информация от 02 октября 2003

Правительству России нужно определить меры таможенно-тарифного регулирования
Правительству РФ нужно определить меры таможенно-тарифного регулирования, через которые гос-во будет регулировать и обеспечивать стабильность росс. рынка. Об этом, как сообщает департамент правительственной информации, заявил председатель правительства России Михаил Касьянов, открывая очередное заседание кабинета министров. Он призвал членов правительства определить степень негативного влияния изменений во внешней торговле на внутренние росс. рынки тов-ов и услуг. По его мнению, гос-во должно иметь автоматич. режимы для регулирования росс. рынков продукции и услуг, обеспечивающие их стабильность. 

62. Теоримя международной торговли: абсолютное преимущество.

Страны экспортируют те товары, производство которых требует меньших издержек (абсолютное преимущество) и импортируют товары, производство которых в других странах также требует меньших издержек (абсолютное преимущество у других стран).

Тогда международная торговля станет выгодна в том случае, если две страны будут торговать теми товарами, которые они производят с меньшими издержками, чем их партнер, т. е. в производстве которых они будут иметь абсолютное преимущество.

Рассмотрим следующий пример:   Допустим, что страны А и В производят только два товара:  С и D.  В стране А для производства одной единицы товара  С требуется 2 единицы затрат, а для производства одной единицы товара D — 6 единиц. В стране В для производства одной единицы товара С требуется 12 единиц затрат, а для производства одной единицы товара D — 4 единицы.

	Товар/страна


	А


	В



	С


	2 


	12 



	D
	6
	4


Страна А имеет абсолютное преимущество в производстве товара С, поскольку для производства одной его единица требуется лишь 2 единицы затрат по сравнению с 12 в 1не В. Производители страны В также имеют абсолютное преимущество в производстве товара D, поскольку все единицы затрат идет на производство одной единицы товара D по сравнению с 6 в стране А.. Предположим, что производителям товара С в стране Л > купить товар Д а производителям товара D в стране В — товар С. Существует два варианта: купить этот товар у себя в стране, либо купить его за границей.

Производитель товара С страны А при покупке товара D у себя в стране сможет обменять одну единицу товара С на 2/6 = 1/3 единицы товара D. Если же он покупает этот товар в стране В, то он сможет получить уже 2/4 = 1/2единицы товара D.

Производитель товара D страны В, покупая товар С в стране В, получит за одну единицу своего товара 4/12 = 1/3  единицы товара С. В случае импорта товара С из страны Л он получает значительно больше —   4/2 = 2 единицы товара С.

Поэтому производителям товара С страны А выгоднее купить товар D в стране В, а производителям товара D страны В выгоднее купить товар С в стране А, чем покупать эти товары у отечественных производителей.

Преимущество теории: теория абсолютных преимуществ основана на трудовой теории стоимости и показывает явные преимущества разделения труда уже на международном уровне.

Недостаток теории: теория абсолютных преимуществ не дает ответа на вопрос — почему страны торгуют между собой даже при отсутствии абсолютного преимущества в производстве тех или иных товаров.
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